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1.1.Datos Basicos del Proyecto

Tabla 1. Sintesis del proyecto

CAPITULO |

1. IDENTIFICACION

ITEM

DETALLE

NOMBRE DEL PROYECTO

FORTALECIMIENTO ECONOMICO DE UNIDADES
PRODUCTIVAS Y EMPRESAS MEDIANTE LA
COMERCIALIZACION EN MERCADOS INTERNOS Y
EXTERNOS DEL DEPARTAMENTO DEL CAUCA

FECHA DE PRESENTACION:

FEBRERO DE 2025

VALOR TOTAL DEL PROYECTO:

TRES MIL TRESCIENTOS CINCUENTA'Y CUATRO MILLONES
CIENTO SESENTA MIL CUATROCIENTOS CINCO PESOS
M/CTE ($3.354.160.405)

VALOR TOTAL POR VIGENCIA

2025: TRES MIL TRESCIENTOS CINCUENTA Y CUATRO
MILLONES CIENTO SESENTA MIL CUATROCIENTOS CINCO
PESOS M/CTE ($3.354.160.405)

FUENTE DE FINANCIACION

PROPIOS GOBERNACION: $2.999.680.405

CAMARA DE COMERCIO DEL CAUCA: $168.000.000
ACOPI: $84.980.000

TECNICAFE: $64.500.000

FUNDACION UNIVERSITARIA DE POPAYAN: $22.000.000
CORPORACION GASTRONOMICA DE POPAYAN:
$15.000.000

OBJETIVO GENERAL:

Fortalecer la participacion en mercados locales,
nacionales e internacionales de las unidades productivas
y empresas del departamento del Cauca

BENEFICIARIOS DIRECTOS

1200 PERSONAS

FASE DEL PROYECTO:

FASE 111

TIEMPO DE EJECUCION (MESES)

NUEVE (9) MESES

2. CONTRIBUCION DEL PROYECTO A LA POLITICA PUBLICA

A continuacién, se presenta la contribucién del proyecto al cumplimiento de la politica publica
nacional y departamental establecida en los planes de desarrollo y su gestidn institucional.

Tabla 2. Plan de Desarrollo Nacional 2022-2026

2.1 PLAN DE DESARROLLO NACIONAL

NOMBRE: (2022-2026) Colombia Potencia Mundial de la Vida

TRANSFORMACION | 4. Transformacién productiva, internacionalizacién y accién climatica

PILAR:

04. Economia productiva a través de la reindustrializacion y la
bioeconomia

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad
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01. De una economia extractivista a una sostenible y productiva:
CATALIZADOR Politica de Reindustrializacion, hacia una economia del conocimiento,
incluyente y sostenible

a. Reindustrializacion para la sostenibilidad, el desarrollo econémico y
social

PROGRAMA 3502 - Productividad y competitividad de las empresas colombianas
Fuente: Plan Nacional de Desarrollo 2022-2026

COMPONENTE

Tabla 3. Plan de Desarrollo Departamental

2.1 PLAN DE DESARROLLO DEPARTAMENTAL
Plan de Desarrollo Departamental 2024-2027 “La Fuerza del

NOMBRE:
0 Pueblo”
LINEA ESTRATEGICA: Is_Eii;]l(Zompetltlwdad para el crecimiento econémicoy el desarrollo

SECTOR DE INVERSION: | 35 - Comercio, Industria y Turismo
3502 - Productividad y competitividad de las empresas

PROGRAMAS: .

colombianas

209 - 200 unidades productivas fortalecidas mediante el impulso
METAS: de la comercializacién

210 - 40 empresas asistidas en la promocién y comercializacién de
productos en nuevos mercados.
Fuente: Plan Departamental de Desarrollo Cauca - 2024-2027

3. ANTECEDENTES

Durante el afio 2024, |la Secretaria de Desarrollo Econdmico y Competitividad ejecuta el proyecto
denominado: “Fortalecimiento de escenarios para la comercializacion y el acceso a mercados
competitivos de los sectores de turismo, agroindustria, mineria de subsistencia, textil, servicios
y CTel en el departamento del Cauca”. Mediante diferentes estrategias en coordinaciéon con
otras entidades, con la Camara de Comercio del Cauca, se llevaron a cabo tres misiones
comerciales destacadas: Popayan Fashion Week, Expoartesanias y Chocé Show, con importantes
logros en cada una. En el caso de Popayan Fashion Week, se realizaron 12 pasarelas de moda
con la participacion de 12 marcas, y se registré una asistencia de 3.000 personas. Ademas, 32
empresas del departamento participaron en espacios de gestion comercial mediante ferias
empresariales, y se desarrolld6 una mision comercial inversa con dos compradores
internacionales de México y Costa Rica, logrando acuerdos comerciales por un total de US
$155.450 en ventas a corto y largo plazo. En el Chocé Show 2024, se apoyaron 13 unidades
econdmicas, generando ventas por un valor de $23.215.000. Asimismo, en Expoartesanias, dos
unidades econdmicas participaron en la mision comercial con buenos resultados.

Por otro lado, en el marco del convenio de asociacion con ACOPI, se desarrolld la estrategia
denominada: "Cauca Unido Construyendo Esperanza para el Desarrollo Econédmico y Social", con
un presupuesto total de $465.598.000, de los cuales la Gobernacién aporté $325.868.000 y
ACOPI $139.730.000. Se desarrollé una agenda empresarial que contemplé varias ferias
sectoriales, como la Feria Empresarial y Turistica, que involucré a 35 organizaciones productivas
de siete subregiones del Cauca, asi como eventos especializados para el sector café y para
jovenes y mujeres emprendedoras. En el ambito académico, se organizaron conferencias y
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talleres presenciales y virtuales con temas como innovacién, liderazgo transformador y
desarrollo. También se realizé una gira de medios que incluyé 10 medios de comunicacién de
Cali y Bogot3, y se distribuyeron 1.000 impresos y versiones digitales del portafolio de rutas
turisticas.

Asi mismo, se logré visibilizar a 200 emprendedores de los diferentes sectores comerciales en
las ferias denominadas CAUCA FEST - Feria Econdmica, Social y Turistica del Departamento, con
la participacién de emprendedores y empresarios de las zonas norte, sur y centro del
departamento, quienes comercializaron y visibilizaron sus productos, previos espacios de
fortalecimiento técnico y acompafiamiento institucional.

Con la ejecucién de otros proyectos, la Secretaria de Desarrollo Econdmico y Competitividad
impulsoé el fortalecimiento de 8 prestadores de servicios turisticos del departamento con el sello
“Colombia destino de paz” , se realizd la caracterizacion de mas de 60 organizaciones
productivas de los municipios de Piamonte, La Vega, Popayan, Morales, Inza, Puerto Tejada,
Santander de Quilichao, Miranda, Totoré, Mercaderes y Sucre, con el objetivo de validar
informacién y avanzar en el fortalecimiento de capacidades de los emprendimientos
conformados por poblacidén sujetas de politica social, victimas y reincorporados, también se
ejecutd la caracterizacion de iniciativas productivas relacionadas con el café, el limén Tahiti y
pulpas de fruta en el corregimiento de La Mesa, municipio de Patia, con el objetivo de impulsar
sus procesos de comercializacion y transformacion para su sostenibilidad, se atendieron a mas
de 30 emprendimientos y asociaciones del municipio de caloto del sector agropecuario,
turistico y artesanal, con el objetivo de conocer sus procesos productivos y caracterizarlos para
el fortalecimiento organizativo y comercial de sus modelos de negocio.

Se dinamizd la produccion, cosecha y comercializacion de los cultivos de pifia de mas de 500
familias norte caucanas, en el marco del programa "Nuestra Tierra Prdspera" de USAID
Colombia, en el municipio de Popayan mds de 100 emprendedores y productores, recibieron
asesoria especializada para el fomento agropecuario y el desarrollo de proyectos sostenibles en
el marco de la “Feria de servicios de Finagro”.

Aunado a lo anterior, en el departamento del Cauca se ha mostrado un crecimiento significativo
en la promocién de sus sectores econdmicos a nivel nacional e internacional mediante la
articulacién de diversos actores publicos y privados. Ejemplos destacados son la participacion
de empresarios caucanos en iniciativas como la Misién Empresarial en los Barcelona Coffee
Awards y el Popayan Fashion Week, donde se generaron lazos comerciales con mercados
especializados en Europa, Centroamérica y Asia. Ademas, eventos como SOFTIC 2024 y el
fortalecimiento de las industrias 4.0 han consolidado al Cauca como un referente en innovacion
tecnolégica y digitalizaciéon, abriendo nuevas oportunidades de exportacion e inversion
extranjera. Estas actividades, lideradas principalmente por la Cdmara de Comercio del Cauca en
alianza con entidades como ProColombia, APRI Cauca y la Gobernacidn del Cauca, reflejan el
potencial de la regién para posicionarse como un epicentro de intercambio comercial y cultural,
destacando su riqueza gastrondmica, artesanal, agricola y tecnoldgica.

Entre 2020y 2023, la Gobernacidon del Cauca implementé diversos proyectos para fortalecer un
Cauca sostenible y competitivo, con enfoque en inclusion social. Se beneficiaron mas de 24.000
personas a través de la formalizacion de economias licitas en sectores como turismo y mineria,
y se llevaron a cabo mads de 100 eventos como ferias comerciales, mesas de empleabilidad,
vitrinas turisticas y ruedas de negocios. Ademds, se ejecutaron proyectos productivos en
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competitividad con una inversion de $2.600 millones, beneficiando a organizaciones locales y
fortaleciendo canales productivos en municipios como Puerto Tejada, Popayan, y otros, con una
inversidn total de $8.100 millones.

Asimismo, la Gobernacién promovid proyectos de desarrollo humano, beneficiando a mas de
900 personas en situacion de vulnerabilidad, como mujeres victimas, jovenes,
afrodescendientes, indigenas y personas con discapacidades, con una inversion superior a los
$1.600 millones. Se ofrecieron asistencia técnica y dotacién de maquinaria para potenciar
emprendimientos. Ademas, la Secretaria trabajé en impulsar la productividad y empleabilidad,
promoviendo la formalizacion empresarial y la reactivacion econémica. La participacién en
eventos nacionales e internacionales, como la Feria Mundial del Café y ANATO, fue clave parala
visibilidad y el fortalecimiento de las cadenas productivas locales.

4. ANALISIS DE LA PROBLEMATICA
4.1 Identificacion de problematica

El Departamento del Cauca, reconocido por su riqueza cultural, biodiversidad y potencial
productivo, enfrenta una serie de desafios estructurales que limitan el desarrollo econémico y
la competitividad de sus unidades productivas y empresas. Uno de los principales problemas es
la débil participacién en mercados locales, nacionales e internacionales de estas unidades, lo
qgue reduce su capacidad para insertarse en cadenas de valor mas amplias y competitivas,
especialmente en sectores clave como el turismo, la agroindustria y los servicios. Esta situacion
se deriva, en gran medida, de la débil comercializacién de productos y servicios, que dificulta el
acceso a mercados dindmicos y la generacién de ingresos sostenibles. A lo anterior se suma
el escaso apoyo técnico empresarial dirigido a las unidades econdmicas del departamento, lo
gue limita su capacidad para innovar, mejorar procesos y aumentar su productividad.

Ademads, existen reducidos escenarios de comercializacion y visibilizacién de los productos y
servicios caucanos, lo que impide que estos alcancen mercados mas amplios y competitivos.
Esta problematica se agrava por la limitada existencia de espacios que fomenten la inversién y
expansion de las unidades econdmicas en las subregiones del departamento, lo que restringe su
crecimiento y consolidacion.

En el ambito de la internacionalizacion, el Cauca enfrenta serias limitaciones debido al limitado
acompainamiento y asistencia técnica que reciben las empresas exportadoras y las unidades
productivas con potencial exportador. Esto, a su vez, se relaciona con los escasos ejercicios de
formacidn exportadora dirigidos a estas unidades, lo que dificulta su preparacidn para competir
en mercados globales. Asimismo, se observa una reducida participacion de empresas caucanas
en espacios comerciales a nivel nacional e internacional, lo que limita su capacidad para
establecer redes de negocio y acceder a nuevas oportunidades.

Otro factor critico es lafalta de acciones efectivas para gestionar la atraccion de inversién
extranjera en el Cauca, lo que se debe, en parte, a la ausencia de una estrategia robusta de
promocién y a la insuficiente visibilizacién del potencial econémico del departamento. Esta
situacion se ve reforzada por la limitada formacidn e incursién en mercados competitivos, que
afecta la capacidad de las empresas para adaptarse a las demandas del mercado global.
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Otro aspecto critico es la reducida participacion de empresas caucanas en espacios comerciales
a nivel nacional e internacional, lo que limita su capacidad para establecer redes de negocio y
acceder a nuevas oportunidades. Finalmente, la poca atraccion de inversidén extranjera en el
Cauca se ve afectada por lafalta de presencia de una Agencia de Promocién de Inversion
Regional, lo que debilita la capacidad del departamento para posicionarse como un destino
atractivo para inversionistas. Ademas, la ausencia de espacios de inversién vy visibilizacién de
productos y servicios ha frenado el fortalecimiento de las empresas, perpetuando su rezago
econdmico.

En conjunto, estos problemas generan un circulo vicioso que limita el desarrollo econémico del
Cauca, afectando la competitividad de sus unidades productivas, reduciendo su capacidad de
insercion en mercados mas amplios y obstaculizando la atraccidn de inversiones necesarias para
su crecimiento sostenible. Por lo tanto, es urgente implementar estrategias integrales que
aborden estas limitaciones, fortalezcan el tejido empresarial del departamento y promuevan su
desarrollo econdmico y social de manera sostenible.

Es importante resaltar que el problema central - Débil participacion en mercados locales,
nacionales e internacionales de las unidades productivas y empresas del departamento del
Cauca- es un problema latente generado por diversos factores y con multiples causas asociadas;
no obstante, las capacidades técnicas, administrativas y financieras obligan a focalizar la
intervencién de acuerdo con las necesidades actuales y las metas establecidas en el Plan de
Desarrollo Departamental 2024-2027. En consideracién a lo anterior, se demarca la
gobernabilidad del proyecto sobre las causas focalizada de intervencion, como se ilustra en el
siguiente arbol de problemas:
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llustracién 1. Arbol de problemas

Arbol de Problemas

B

e .
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productos y servicios de

los sectores econdmicos
del departamento

Pérdida de oportunidades de
EXportacion y de crecimiento de las
empresas del departamento

A A FVIV <

Reducida participacidn del ecosistema empresarial del departamento del Cauca en
mercados competitivos de orden nacional e internacional

Poca wisibilizacion de los productes
lacales en mercados nacionales e

internacionales

del departamento del Cauca

Débil participacion en mercados locales, nacionales e internacionales de las unidades productivas y empresas

Débil comercializacion de productos y servicios de las
unidades productivas del Departamento del Cauca

Limitados procesos de formacién e incursién en mercados competitivos en

el departamento del Cauca

Escasa apoya

Raducidas
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comerciafizacion ¥

Limitad o
acom pafiambenta y

Limitados
wEpaciaos que
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tECniog S 13 o
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Smpresnne. a1 productos ¥ expansion de la ¥ & unidades
unidades - .
e las umidadeas productivas can

Escasos ejercicios
de barmacian
exportadors para
unidades
productivas y
emprasas del

Reducida
participacian de
BIMPPeSEs Cautanas
en espacios
comerciales a nivel

Pocas acciones para
gestianar la
atraccibn de

inversion extranjera

T | e || e ] e [\ s | e || "o
dupartamenta Cauca
Fuente: Elaboracién propia 2025
4.2 Definicidn del problema
4.2.1 Problema Central
Débil participacién en mercados locales, nacionales e internacionales de las unidades
productivas y empresas del departamento del Cauca.
Tabla 4. Relacionamiento problema, causas y efectos
CAUSA INDIRECTA CAUSA DIRECTA Sl 2iaary ailaa )
CENTRAL DIRECTO INDIRECTO
Escaso apoyo técnico o Bajos ingresos
empresarial a las Deb'_l . econdmicos de
unidades econdmicas | Débil participacion en Bajo las unidades
del Departamento comercializacion mercados crecimiento econdmicas  del
de productos y Iocafles, econdmico de | departamento
Reducidos escenarios | servicios de las pacmnal.es | € las unidades
de comercializaciéon y | unidades :jn‘:elr::c:;?jazses productivas en | Escasa promocién
visibilizacion de los | productivas del . el de los productos y
productos y servicios de | Departamento productivas d ‘: Departamento servicios de los
las unidades | del Cauca :mpresas € del Cauca sectores
econdmicas del Cauca d::):;t:\c?ento econémicos  del
Limitados espacios que departamento
fomenten la inversion y
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Cauca

Reducida participacién
de empresas caucanas
en espacios
comerciales a nivel
nacional e internacional

Pocas acciones para
gestionar la atraccion
de inversion extranjera
en el Cauca

el departamento
del Cauca

competitivos de
orden nacional e
internacional

PROBLEMA EFECTO EFECTO

CAUSA INDIRECTA CAUSA DIRECTA CENTRAL DIRECTO INDIRECTO
expansion de las
unidades econdmicas
en las subregiones del
departamento
Limitado
acompafamiento y
asistencia técnica a
empresas exportadoras
y a unidades Pérdida de
productivas con oportunidades de
potencial  exportador exportacion y de
del departamento del Reducida crecimiento de las
Cauca Limitados participacién del | empresas del
Escasos ejercicios de | procesos de ecosistema departamento
formacion exportadora | formacion e empresarial del
para unidades | incursion en departamento
productivas y empresas | mercados del Cauca en
del departamento del | competitivos en mercados

Poca visibilizacion
de los productos

locales en
mercados
nacionales e

internacionales

Fuente: Elaboracién Propia - Marco Ldgico del proyecto

4.2.2 Descripcion de la situacion existente

El Departamento del Cauca ha mostrado un potencial significativo en sectores como la
agroindustria, el turismo y los servicios, gracias a su biodiversidad, riqueza cultural y ubicacién
estratégica en el suroccidente colombiano. Sin embargo, persisten desafios estructurales que
limitan su capacidad de comercializacion y exportacion.

Aungue el Cauca cuenta con una amplia variedad de productos agricolas como café, panela,
frutas exdticas y productos lacteos, su participacion en mercados locales y nacionales sigue
siendo limitada. Segun proyecciones basadas en datos histéricos, se estima que menos del 30%
de las unidades productivas del Cauca logran acceder a mercados fuera de su regién, debido a
la falta de canales de distribucion eficientes y la poca visibilizacién de sus productos.

La deficiente infraestructura vial y los altos costos logisticos, especialmente en zonas rurales,
contintdan siendo un obstdculo para la comercializacién. En el afio 2023, se estimd que solo
el 40% de las vias principales del Cauca estaban en condiciones dptimas para el transporte de
mercancias, lo que limita el acceso a mercados nacionales e internacionales.
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Las exportaciones de bienes no minero energéticos que hizo el departamento de Cauca entre
enero y agosto del afio 2023 llegaron a US$101,7 millones y crecieron 16,3 % frente al mismo
periodo del 2022, cuando alcanzaron US$87,4 millones. Este comportamiento, segln los anélisis
del Ministerio de Comercio, Industria y Turismo con base en cifras del DANE, posiciond al Cauca
como el tercer departamento con mayor crecimiento dentro de los 17 principales que exportan
bienes no mineros. El azlcar es uno de los principales productos de exportacién de este
territorio, y que precisamente ayudo a impulsar el comportamiento de las ventas externas.
Otros productos destacados que despaché esta regién al mundo y que participa con el 12,7% de
esta canasta, son los medicamentos de uso humano. Se exportaron USS$12,7 millones y
registraron un crecimiento del 20,4 % con relacién al mismo periodo del 2022.
Igualmente, Cauca exporta una materia prima que sirve para la fabricacién de detergentes tanto
en polvo como liquidos. Se trata de acidos alquillbenceno sulfénicos, que representan el 6,1 %
de las exportaciones no mineras de este departamento, que llegaron a USS$6,2 millones y
crecieron 26,6 %. Por destinos, el mercado que mads impulsé estas exportaciones fue Estados
Unidos, a donde se va casi la tercera parte de estos bienes: 28,2 %, lo que representan unos
USS28,7 millones.

Para 2025, se proyecta que el departamento contribuya con menos del 2% del total de las
exportaciones no minero-energéticas de Colombia, debido a la falta de acompafiamiento
técnico, formacion exportadora y acceso a mercados internacionales. Actualmente, se estima
gue solo el 5% de las empresas caucanas tienen capacidad exportadora, y muchas de ellas
enfrentan dificultades para cumplir con estandares internacionales de calidad y logistica.

A pesar de los esfuerzos de entidades como ProColombia, se estima que menos del 10% de las
unidades productivas del Cauca han recibido formacidn en temas de exportacion, lo que limita
su capacidad para incursionar en mercados globales.

El Cauca no cuenta con una estrategia robusta para atraer inversion extranjera directa (IED).
Para 2025, se espera que la region reciba menos del 1% de la IED total en Colombia, debido a la
falta de promocidn internacional y la ausencia de una Agencia de Promocion de Inversion
Regional.

El Cauca tiene un potencial significativo en la produccién de café especial, panela orgdnica y
frutas exadticas, pero se estima que solo el 20% de la produccién agricola se comercializa fuera
del departamento.

A este panorama se suma que, durante el afio 2024, los frecuentes bloqueos en la via
Panamericana, principalmente protagonizados por comunidades indigenas y campesinas,
generaron un impacto devastador en la economia del Cauca. Con 55 bloqueos reportados en
esta via nacional, se han causado pérdidas acumuladas de $295.000 millones de pesos,
afectando gravemente la competitividad regional y nacional. Estos bloqueos han limitado el
acceso de productos y servicios a los mercados, generando escasez de insumos, aumentos de
costos y una paralizacidon econédmica que ha golpeado especialmente a sectores como el turismo
y la agroindustria.

El sector gastronémico, por ejemplo, ha registrado una caida del 70% en sus ventas, mientras
gue la falta de infraestructura alternativa y el clima de inseguridad en las rutas han agravado la
situacidn. A esto se suman los efectos persistentes de la crisis del COVID-19 y otros factores
estructurales, que han dejado un panorama econémico desafiante para la regidn. La pérdida de
empleos y el cierre de empresas emblematicas, como Alpina, reflejan la magnitud de la crisis.
Para superar estos obstaculos, es urgente impulsar la reactivacién econdmica mediante
inversiones en financiamiento accesible y estrategias de promocién efectiva a nivel nacional e
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internacional, con el fin de revitalizar los sectores mas afectados y garantizar un desarrollo
sostenible para el Cauca.

Ademas, la falta de financiamiento favorable y la escasa asistencia técnica especializada impiden
gue las pequefias y medianas empresas (PyMEs) en el Cauca puedan modernizarse y diversificar
sus actividades econdmicas. La agroindustria, dependiente de productos como el café, la caiia
de azlcar y el cacao, enfrenta graves problemas debido a la fluctuacion de precios
internacionales y los altos costos de produccidn. Ante esta situacion, la region se enfrenta a un
aumento del desempleo, la pobreza y la desigualdad social, especialmente en las zonas rurales.
Para revertir esta crisis, es urgente invertir en mejorar el acceso a financiamiento, y fomentar la
capacitacién empresarial.

La promocion de la region a nivel nacional e internacional, y la mejora de los servicios turisticos,
son esenciales para reactivar los sectores productivos y recuperar la competitividad del Cauca.
Solo mediante estas estrategias se podra fortalecer el ecosistema empresarial local y atraer
inversiones que favorezcan el desarrollo econdmico sostenible de la regién.

4.2.3 Magnitud - Indicadores de linea de base.

Para medir la magnitud de la recesién econdmica de empresas y emprendimientos en el
departamento del Cauca, es importante usar indicadores que reflejen tanto el impacto
econdmico como el social en la regién:

Tasa de cierre de empresas:
e Indicador: NUmero de empresas y emprendimientos que cierran sus operaciones.
e Importancia: Mide directamente el impacto de la recesidn sobre la supervivencia de los
negocios.
e Estimado: Un 15% - 20% de las empresas en sectores vulnerables (turismo, comercio,
agroindustria) pueden haber cerrado en los ultimos afios.

Producto Interno Bruto (PIB) departamental:
e Indicador: Tasa de crecimiento o contraccion del PIB del Cauca.
e Importancia: Refleja la magnitud de la contraccién econdmica en términos generales.
e Estimado: El PIB del Cauca podria haber experimentado una caida del 3% - 5% anual en
los sectores mas afectados por la recesién.

Disminucion de ingresos en el sector agroindustrial:
e Indicador: Reduccién de ingresos en el sector agroindustrial.
e Importancia: Afecta la capacidad de exportacion y la sostenibilidad de las empresas
agroindustriales.
e Estimado: Los ingresos del sector agroindustrial pueden haberse reducido en un 20% -
30% debido a la recesién.

Exportaciones del sector agroindustrial:
e Indicador: Volumen y valor de las exportaciones agroindustriales del Cauca.
e Importancia: Refleja la capacidad de las empresas agroindustriales para competir en
mercados internacionales.
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e Estimado: Reduccidn en exportaciones de productos como café y cacao de entre un 15%
- 25%.

indice de confianza empresarial:
e Indicador: Medida de la percepcion de los empresarios sobre la situacidon econémica.
e Importancia: Refleja la expectativa de crecimiento y expansidn en el corto y mediano
plazo.
e Estimado: Puede caer por debajo del 50%, indicando un ambiente econdmico
desfavorable para los negocios.

Estos indicadores proporcionan una vision cuantitativa de la magnitud de la recesidn econdmica
de empresas y emprendimientos en el departamento del Cauca, permitiendo evaluar el impacto
en diversas areas clave para la recuperacién econdmica y social de la region.

Sumado a lo anterior, es importante tener en cuenta el indice Departamental de Competitividad
(IDC) el departamento del Cauca, que para el afo 2023 el departamento ocupé la posicién 18
entre 33 departamentos y el Distrito Capital Bogota, teniendo un puntaje de 4.52, entre un rango
de 0-10.

En la siguiente tabla se muestran los resultados del indicador, el pilar Eficiencia de los mercados
y sus sub - pilares
Tabla. Indicadores de Competitividad para el afio 2024

INDICADOR
CONDICIONES HABILITANTES Puntaje (0 a 10) | Posicion (entre 33)
EFICIENCIA DE LOS MERCADOS
TAMANO DEL MERCADO 5,50 19
Tamaiio del mercado interno 6.13 11
Tamano del mercado interno 6.13 11
Tamaio del mercado externo 4.87 20
Tamaiio del mercado externo 8,59 21
Grado de apertura comercial 1.15 18
ENTORNO PARA LOS NEGOCIOS 5.18 15
Tramites y especializacion empresarial 7.89 10
Facilitacion de tramites 4,57 11
Concentracion en el sector secundario 9,50 15
Concentracién en el sector terciario 5.59 13
Dinamica empresarial 2,47 23
Tasa de registro empresarial 0,54 31
Densidad empresarial 0,76 30
Participacion de medianas y grandes 6.10 12
empresas

Fuente: consejo privado de competitividad & score-Universidad del Rosario

Asi mismo, es necesario tener en cuenta los Indicadores generales del indice Departamental de
Competitividad, que se pueden observar en la siguiente ilustracion:

llustracion. Indicadores generales del indice Departamental de Competitividad
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Posicidn Mejor de
ente 33 Easificaciin

[ndi:oDepanamsmaidal:nmpnt'nivldadznzci 13 I— 4,85 [0.0] 1l n
0 453 (0,4)
18 l 4,20 (0,0) Bagots, D.C
16 I 324 [03) :
8 l 547 [-0.1) Valle del Cauca
20 l 618 [0,1) Bogota, 0.C
23 I 638 [041) Boyacd
18 l 3,75 [0.2]
15 : 5.8 (0.3)
28 4,61 [-0.4]
26 I 2,58 (0.4)
19 ! 550 (0,1)

5 ) = 5 5 5,68 [-0.3] ]
_ 19 | 11,80 [0,0)
h Puntaje )

Fuente: IDC, 2023

En la tabla del indice departamental de competitividad con un puntaje maximo de 10, entre 33
departamentos y el distrito capital se observa que el departamento del Cauca se encuentra en
la posicidn 28 y un puntaje de 4,61 en el mercado laboral.

En la tabla de Indicadores de Competitividad para el afio 2024 en el indicador de dinamica
empresarial, se observa que el departamento se encuentra entre los ultimos lugares con un
puntaje de 2,47 ocupando el puesto 23 entre 33 departamentos, la tasa de natalidad
empresarial y la densidad empresarial se encuentran estancados por la falta de fortalecimiento
a los emprendimientos y las empresas existentes, la formulaciéon de proyectos productivos
financiados por el fondo nacional de regalias, la inexistencia de un banco de proyectos
productivos y de innovacién en el departamento, la falta de implementacién de politicas
publicas que abarque lo relacionado con la economia de la region.

Los niveles bajos en el pilar de la eficiencia de los mercados, el tamafio de los mercados internos
y externos los cuales afrontan problemas por el bajo fortalecimiento de las empresas existentes
y en formacion, la falta de promocién en ferias y ruedas de negocios para dar a conocer los
productos y servicios y el fortalecimiento en marketing de promocién hacia el mercado externo.

Los procesos de articulacion entre entidades privadas, publicas y académicas para afrontar el
desarrollo empresarial son ineficientes por falta de convenios y compromisos en las acciones
interinstitucionales.

MAGNITUD DEL PROBLEMA

MAGNITUD DEL PROBLEMA INDICADOR FUENTE
L indice
Indice departamental de 4,61% Departamental de
competitividad —=IDC- Cauca 2023 Posicién entre 33: 10 P e
Competitividad
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para Colombia IDC
2023
. . Plan indicativo
Unidades productivas de Ia .
. . L, . , Secretaria de
agroindustria, mineria y turismo o Linea base: 1125
. Desarrollo
personas de la economia popular | Meta del proyecto: 1200 .
. Econdmico y
fortalecidas .
Competitividad

5. IDENTIFICACION DE PARTICIPANTES

En el marco del presente proyecto, se relacionan los siguientes participantes:

Tabla 5. Identificacion de participantes

TIPO DE CONTRIBUCION A LA INTERES DE
ACTORES ENTIDAD POSICION GESTION O RAZON DEL PARTICIPAR EN EL
DESACUERDO PROYECTO
Apoyar en la implementacion de
procesos de articulacién para el
desarrollo de la planificacién Técnica, legal,
., estratégica, que permita el socio empresarial,
Gobernacién . . . . . .
Departamento del Cauca Cooperante direccionamiento para mejorarlas administrativa,
condiciones de productividad y financieray
competitividad de los sectores juridica.
empresarial y comercial del
Departamento del Cauca.
Planificar el desarrollo econédmico
y competitivo de su territorio, de
conformidad con la Ley y en
. coordinacidn con otras entidades. .
- Alcaldias Técnicay
Municipal .. Cooperante .. .
Municipales . . administrativa
Promover el mejoramiento
econdémico y social de los
emprendimientos jovenes del
Municipio respectivo.
Fortalecerse en temas socio
empresariales y de formalizacion,
Unidades para aumentar la productividad y ..
. . Técnica,
Otro productlv'as.y Beneficiario competitividad. administrativa y
emprendimie S
ntos Recibir apoyo de la entidad juridica
competente para fortalecerse
comercialmente en la Regidn.
Camara de Acompafiamiento en temas de
Otro Comercio del Cooperante asistencia técnica y procesos de Técnica.
Cauca caracterizacion empresarial.
Otro Tecnicafé Cooperante Acompafiamiento en temas de Técnica
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TIPO DE CONTRIBUCION A LA INTERES DE
ACTORES ENTIDAD POSICION GESTION O RAZON DEL PARTICIPAR EN EL
DESACUERDO PROYECTO
asistencia técnica y procesos de
caracterizacion empresarial.
Fortalecimiento empresarial, .
técnico, financiero, en maquinaria Participantes
Otro MiPymes Beneficiario P ’ d activos del
y equipos, y acuerdos
. proyecto
comerciales.
. Fortalecimiento empresarial, .
Asociaciones L. . . L Participantes
S técnico, financiero, en maquinaria .
Otro de Beneficiario . activos del
y equipos, y acuerdos
productores . proyecto
comerciales.
Fortalecimiento empresarial, -
L. ) . - Participantes
. . técnico, financiero, en maquinaria .
Nacional Agrosavia Cooperante . activos del
y equipos, y acuerdos
. proyecto
comerciales.
S Fortalecimiento empresarial, .
Ministerio de . . . L Participantes
. ) técnico, financiero, en maquinaria .
Nacional Industria Cooperante . activos del
. y equipos, y acuerdos
comercioy . proyecto
. comerciales.
Turismo
Fortalecimiento empresarial, -
- . S . . . Participantes
. Ministerio de técnico, financiero, en maquinaria .
Nacional Cooperante . activos del
la Igualdad y equipos, y acuerdos
. proyecto
comerciales.
Contribucién a mejorar los
rocesos de usos de conocimiento .
ACOPI- P . o . Técnicay
Otro Cooperante de la micro, pequeias y medianas L .
CAUCA administrativa
empresas del Departamento del
Cauca
Centro de Impulsar la creacién de nuevas Participantes
Otro Desarrollo Cooperante iniciativas empresas por medio del activos del
Empresarial fortalecimiento empresarial proyecto
Participacién en la construccion Fomentar la
Nacional ANDI Cooperante de proyectos que mejoren el innovaciény el
ambito empresarial. emprendimiento
Participacidén con investigaciones
. . - Fomentar la
Universidad enfocadas en el fortalecimiento . L
Otro Cooperante . investigaciony el
del Cauca del sector productivo conlleva al .
L . emprendimiento
crecimiento empresarial
. Participacién con la Escuela de Fomentar
Fundacion . .
. o Idiomas, que ofrece programas de competencias
Otro universitaria Cooperante .. L . ..
. extensién en inglés y francés para | comunicativas en
de Popayan .
la comunidad. contextos reales
Otro Corporacién Cooperante Asesoria y acompafiamiento Socio-
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TIPO DE CONTRIBUCION A LA INTERES DE
ACTORES ENTIDAD POSICION GESTION O RAZON DEL PARTICIPAR EN EL
DESACUERDO PROYECTO
Universitaria técnico empresarial,
Unicomfacau administrativa
ca
Campus .
. o . Socio-
Universitario Apoyar mediante oferta .
Otro Cooperante L. . empresarial,
del Norte del académica a los emprendimientos - .
administrativa
Cauca
Corporacién .
. o . . Socio-
Universitaria Fortalecimiento mediante talleres .
Otro , Cooperante . . empresarial,
Auténoma a las unidades productivas - .
administrativa
del Cauca
. Acompafiamiento técnico a
Servicio
. emprendedores en todos los L.
. Nacional de . Técnica,
Nacional o Cooperante sectores econdmicos que sean . .
Aprendizaje, administrativa
desarrolladas en el departamento
(SENA)
del cauca
Mejorar las condiciones técnicas,
sociales y productivas en que se
Comunidad S desarrolla en la actualidad el _—
Otro Beneficiario . Técnica.
en general sector comercial y
emprendimientos jévenes en los
municipios.
Otro ACRIO Promover la excelencia en gestion
Asociacién de humana para fortalecer el éxito L.
L Cooperante . . Técnica
gestion empresarial, el desarrollo regional
Humana Valle y la calidad de vida.
Ofrecer la divulgacion de
convocatorias internacionales a
cooperantes y organizaciones,
ampliando el publicoy la
. cobertura. Segundo, agregar valor
APC Colombia . & . gres
. a entidades nacionales, L.
. Agencia de L . L Técnica
Nacional ., Cooperante territoriales, sociedad civil y
Cooperacion . .
. academia, brindando apoyo en la
Internacional L
estructuracion de proyectos,
fortalecimiento de propuestas,
seguimiento del proceso y
obtencion de recursos para su
implementacion.
Promueve exportaciones, impulsa
la expansién empresarial, atrae
inversion extranjera, posiciona el
Otro Procolombia Cooperante turismo y fortalece la imagen de Técnica
Colombia a nivel internacional. Lo
invitamos a explorar nuestras
opciones para conocer mas sobre
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ACTORES ENTIDAD

POSICION

TIPO DE CONTRIBUCION A LA
GESTION O RAZON DEL
DESACUERDO

INTERES DE
PARTICIPAR EN EL
PROYECTO

nuestro trabajo y trayectoria.

ICA - Instituto
Colombiano
Agropecuario

Otro

Cooperante

El ICA contribuye al proyecto
mediante el apoyo en la
implementacion de procesos de
articulacion para fortalecer la
planificacion estratégica del sector
agropecuario. Su participacién
busca mejorar las condiciones de
productividad y competitividad de
los productores agricolas y

Técnica, legal,
socioempresarial,
administrativa,
financieray

pecuarios del Departamento del juridica.
Cauca, garantizando el
cumplimiento de estandares
sanitarios y fitosanitarios para
facilitar la comercializacién en

mercados internos y externos.

Respaldo a politicas de inclusidn
productiva y el apoyo a iniciativas
que impulsen la economia local.
Su participacion facilitara la
articulaciéon con mercados
internacionales, el acceso a
programas de cooperaciény la
promocidn de estandares de
desarrollo sostenible.

Naciones Técnicay

Otro Unidas

Cooperante

administrativa.

Fuente: Elaboracién Propia - Marco Légico
5.1 Anadlisis de participantes

Dentro del relacionamiento institucional que se genera en la Gobernacién del Cauca, desde la
Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad, se han generados reuniones y
articulaciones interinstitucionales con actores del sector empresarial, emprendedor, y de la
economia popular, sectores educativos, de servicios y la comunidad en general, a través de
mesas de trabajo realizadas en el marco de la Comision Regional de Competitividad, la Red de
Emprendimiento del Cauca, la Cdmara de Comercio del Cauca, Procolombia, articulaciones con
alcaldias municipales del Cauca, participacién de encuentros con agremiaciones y entes de
cooperacién internacional. En estas reuniones se ha identificado la necesidad de favorecer
acciones para explorar mercados mas competitivos que favorezcan la economia del
departamento, principalmente los priorizados en este proyecto. A continuacidn, se describe la
participacion de los diferentes participantes del proyecto:

e Gobernacion del Cauca: Es la institucion encargada del gobierno y la administracion del
departamento del Cauca. Su funcién principal es garantizar el desarrollo social,
econdémico y politico de la regién, asi como velar por el bienestar y los derechos de sus
habitantes.

En el marco de sus competencias, la Gobernacién del Cauca aporta los recursos
necesarios para impulsar el fortalecimiento empresarial, con un enfoque especial en
el desarrollo comercial del departamento. Esto incluye laimplementacién de programas
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y estrategias dirigidas a mejorar la competitividad de las empresas locales, fomentar la
innovacion y facilitar el acceso a nuevos mercados. De esta manera, la Gobernacidn
busca promover el crecimiento econdmico sostenible y generar oportunidades que
beneficien a toda la comunidad caucana.

e Alcaldias municipales: son las autoridades locales encargadas de la administracién de
los municipios. Tienen competencias en dareas como el ordenamiento territorial, la
prestacidn de servicios publicos, la seguridad ciudadana, el desarrollo econémico local,
entre otros. Las Alcaldias se articulan en este proyecto brindando la informacion de las
organizaciones/asociaciones/ pequefios productores beneficiarios de cada municipio.
Asi mismo para la participaciéon en escenarios locales de comercializacién apoyaran
técnicamente estos espacios aportando el lugar e insumos necesarios para la logistica
de los eventos.

e Unidades productivas y emprendimientos: Tienen como objetivo la produccién de
bienes o servicios. Pueden ser de diferentes tamafios y sectores, y suelen ser motores
de la economia local, generando empleo y contribuyendo al desarrollo econdmico. Estas
unidades seran beneficiarias del proyecto estructurado por la Gobernacion del Cauca, el
cual busca fortalecer sus capacidades y potenciar su impacto en la regidon. En mesas de
trabajo realizadas con antelacidn, se han definido los sectores y actividades comerciales
prioritarios que seran apoyados, asi como los posibles participantes de los diferentes
eventos programados. Este proceso participativo garantiza que las iniciativas estén
alineadas con las necesidades reales de la comunidad y con los objetivos de desarrollo
econdmico sostenible.

e Camara de Comercio del Cauca: Es la entidad que agrupa y representa a las empresas
del departamento, con el objetivo de promover el desarrollo empresarial y comercial en
la regidn. Entre sus principales servicios se encuentran el registro mercantil, la asesoria
empresarial, la capacitacion especializaday la promocién comercial. Estos servicios
estan alineados con las necesidades del sector empresarial, enfocandose en areas clave
como laformalizacién de negocios, la promocidon de oportunidades comercialesy
el fortalecimiento de capacidades empresariales a través de asesorias personalizadas.
De esta manera, la entidad contribuye al crecimiento sostenible de las empresas,
facilitando su integracion en mercados competitivos y apoyando su consolidacion en el
ambito econdémico.

e MiPymes: Las Micro, Pequeiias y Medianas Empresas (MiPymes) constituyen la gran

mayoria del tejido empresarial. Aunque suelen ser empresas de menor tamafio y
capacidad econdmica, desempeiian un papel fundamental en la generacién de empleo
y el dinamismo econémico. Estas empresas seran beneficiarias de este proyecto, el cual
busca fortalecer su competitividad y sostenibilidad.
En conjunto con las instituciones competentes, se trabajard de manera articulada para
fortalecer sus procesos de formacién en capacidades empresariales y comerciales. Este
enfoque integral les permitira abrirse a nuevos mercados y oportunidades, potenciando
sus economias y facilitando su relacionamiento con actores clave del sector tanto a nivel
nacional como internacional. De esta manera, se busca impulsar su crecimiento,
innovacion y participacién en cadenas de valor mas amplias.
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e Asociaciones de productores: Son organizaciones conformadas por productores de

diferentes sectores, cuyo objetivo principal es representar y defender sus intereses
comunes. Estas organizaciones pueden llevar a cabo diversas actividades, como
la comercializacién conjunta de productos, el acceso a nuevos mercados, la capacitacion
técnica y el fortalecimiento de capacidades empresariales, entre otras.
Estas organizaciones seran beneficiarias del proyecto estructurado por la Gobernacion
del Cauca, el cual busca potenciar su capacidad productiva y comercial. A través de este
proyecto, se brindara apoyo para mejorar su competitividad, facilitar su integracion en
cadenas de valor y promover su participacion en mercados locales, nacionales e
internacionales. De esta manera, se contribuira al desarrollo econdmico sostenible de
la regidn y al bienestar de las unidades productivas beneficiarias.

e Agrosavia: Es unaentidad colombiana dedicada a la investigacidén, innovacion vy

transferencia de tecnologia en el sector agropecuario. Su mision principal es contribuir
al desarrollo sostenible del campo mediante la generacién y difusion de conocimiento
cientifico y tecnolégico. A través de sus programas, busca mejorar la productividad,
competitividad y sostenibilidad de las actividades agropecuarias en el pais.
En el marco del proyecto, y si asi se requiere, esta entidad contribuird a mejorar los
procesos de uso de conocimiento de las micro, pequefias y medianas empresas
(MiPymes) del departamento del Cauca. Esto incluye la transferencia de tecnologias
innovadoras, la capacitacién en buenas practicas y el apoyo técnico especializado, con
el fin de fortalecer sus capacidades productivas y comerciales. De esta manera, se
busca potenciar el desarrollo econédmico y social de la regién, promoviendo la adopcidn
de soluciones sostenibles y eficientes en el sector agropecuario.

® ACOPI: (Asociacion Colombiana de Pequefias y Medianas Industrias): Es una entidad
gremial que representay promueve los intereses de las pymes industriales en Colombia.
Su mision es impulsar el desarrollo y la competitividad del sector industrial en el pais,
con un enfoque especial en las regiones.
En el marco de su labor, ACOPI contribuird a mejorar los procesos de uso de
conocimiento de las micro, pequefias y medianas empresas (MiPymes) del
departamento del Cauca, especialmente en areas como la comercializacion y el acceso
amercados. Esto se lograra a través de la transferencia de conocimiento, la capacitacién
en estrategias comerciales y el apoyo en la identificacidon de oportunidades de mercado.
De esta manera, ACOPI busca fortalecer las capacidades de las MiPymes, facilitando su
insercion en mercados competitivos y promoviendo su crecimiento sostenible en la
region.

o Centro de Desarrollo Empresarial: Son entidades dedicadas a brindar apoyo, asesoria 'y
capacitacidon a emprendedores y empresarios en temas clave para el crecimiento de sus
negocios. Entre estos temas se incluyen lagestién empresarial, el acceso a
financiamiento, la innovacidn, la formalizacidon de empresas y otros aspectos relevantes
para el desarrollo sostenible de los negocios.

En el marco de su labor, estos centros contribuirdn a mejorar los procesos de uso de
conocimiento de las micro, pequefias y medianas empresas (MiPymes) del
departamento del Cauca. Esto se lograra mediante la transferencia de herramientas y
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metodologias, la capacitaciéon especializaday el acompafamiento técnico en &areas
como la planificacidn estratégica, la comercializacion y la optimizacion de procesos. De
esta manera, se busca fortalecer las capacidades de las MiPymes, impulsando su
competitividad y facilitando su insercion en mercados locales, nacionales e
internacionales.

e ANDI (Asociacion Nacional de Empresarios de Colombia): Es una organizacién

gremial que representa los intereses del sector empresarial colombiano. Agrupa a
empresas de diversos sectores econdmicos y promueve el desarrollo econémico y
social del pais y de las regiones, fomentando la competitividad, la innovacién y la
sostenibilidad.
En el marco de su labor, ANDI contribuird si asi se requiere, a mejorar los procesos de
uso de conocimiento de las micro, pequefias y medianas empresas (MiPymes) del
departamento del Cauca. Esto se logrard a través de la transferencia de buenas practicas
empresariales, la promocidn de la innovacién vy el fortalecimiento de capacidades en
gestion y comercializacion. Ademas, facilitard el acceso a redes de negocio y
oportunidades de mercado, tanto a nivel nacional como internacional. De esta manera,
ANDI busca impulsar el crecimiento sostenible de las MiPymes, contribuyendo al
desarrollo econédmico y social de la region.

o Universidad del Cauca: Es unainstituciéon de educacion superior ubicada en el
departamento del Cauca. Reconocida por su excelencia académica, ofrece programas
de pregradoy posgrado en diversas areas del conocimiento, contribuyendo al desarrollo
regional a través de lainvestigacion, la formacién de profesionalesy la extensién
universitaria. En el marco de su compromiso con el desarrollo socioeconémico de la
region, la Universidad del Cauca contribuird en la mejorar los procesos de uso de
conocimiento de las micro, pequefias y medianas empresas (MiPymes) del
departamento. Esto se lograrda mediante latransferencia de conocimiento,
lainnovacién aplicaday el apoyo técnico especializado en areas como la gestion
empresarial, la comercializacion y la adopcion de tecnologias.

o Fundacion Universitaria de Popayan: (FUP) es una institucion de Educacion Superior,
enfocada en el desarrollo regional, la FUP fortalece las capacidades de las micro,
pequefias y medianas empresas (MiPymes) del Cauca a través de la transferencia de
conocimiento, innovacion aplicada y capacitacién en areas clave como gestidn
empresarial, comercializacién y adopcién de tecnologias. Ademas, fomenta la
vinculacion entre la academia y el sector productivo, impulsando soluciones practicas
gue mejoran la competitividad y sostenibilidad de estas empresas. Como parte de su
compromiso con la formacién integral, la FUP cuenta con la Escuela de Idiomas, que
ofrece programas de extensién en inglés y francés para la comunidad. Estos cursos,
dirigidos por profesionales altamente calificados, utilizan metodologias innovadoras y
didacticas participativas que permiten a los estudiantes fortalecer sus competencias
comunicativas en contextos reales, preparandolos para los desafios de un mundo
globalizado. La FUP no solo impulsa el desarrollo econdmico y social del Cauca, sino que
también forma ciudadanos competentes y conectados con el mundo, aportando
herramientas clave para su crecimiento personal y profesional.
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o Corporaciéon Universitaria Unicomfacauca: Es una institucion de educacidn superior
que tiene como objetivo ofrecer una formacion integral para el desarrollo profesional
con el fin de impulsar la productividad y competitividad en las organizaciones. Para
lograrlo, se apoya en tres pilares fundamentales: la docencia, lainvestigaciény
la proyeccién social. En el marco de su compromiso con el desarrollo regional,
Unicomfacauca contribuird a mejorar los procesos de uso de conocimiento de las micro,
pequefias y medianas empresas (MiPymes) del departamento del Cauca. Esto se lograra
a través de la transferencia de conocimiento, la innovacién aplicada y la capacitacion
especializada en dreas como la gestidon empresarial, la comercializacién y la adopcién de
tecnologias. Ademas, fomentara la vinculacion entre la academia y el sector productivo,
promoviendo soluciones practicas que fortalezcan la competitividad y sostenibilidad de
las MiPymes, fortaleciendo su papel como agente de transformacion, contribuyendo
al crecimiento econdmico y al bienestar social de la regidn.

e Campus Universitario del Norte del Cauca: Este campus fue creado con el propdsito
de beneficiar a los jovenes de la regidon que, debido a limitaciones econdmicas,
enfrentan dificultades para acceder a la educacién superior en ciudades como Cali,
Palmira, Popayan o Santander de Quilichao. Su objetivo principal es democratizar el
acceso a la educacién y ofrecer oportunidades de profesionalizacion a las comunidades
locales, contribuyendo asi a reducir las brechas sociales y econémicas. Contribuira
a mejorar los procesos de uso de conocimiento de las micro, pequeias y medianas
empresas (MiPymes) del departamento, a través de la formacion de talento local,
la transferencia de conocimientoy el apoyo en la implementacién de practicas
innovadoras que fortalezcan la competitividad y sostenibilidad de las empresas,
fomentando asi la vinculacion entre la academia y el sector productivo, promoviendo
proyectos colaborativos que impulsen el desarrollo econdmico y social de la regién y al
crecimiento integral del Norte del Cauca.

o Corporacidon Universitaria Autonoma del Cauca: Es una institucion de educacién
superior comprometida con laformacidon de ciudadanos integrales, capaces de
contribuir al desarrollo de las comunidades en las que se desenvuelven. Por esta razon,
se considera un agente social que impulsa el progreso a través de dos funciones
esenciales: la educacidn de calidad y la investigacidn aplicada. Contribuird a mejorar los
procesos de uso de conocimiento de las micro, pequeia y medianas empresas del
departamento del Cauca, mediante la transferencia de conocimiento, lainnovacién
tecnoldgicay la capacitacién especializada en dreas como la gestién empresarial, la
comercializacién y la sostenibilidad.

e Servicio Nacional de Aprendizaje (SENA): Es una entidad publica encargada de cumplir
con la funcidn del Estado de invertir en el desarrollo social y técnico de los trabajadores
colombianos. Para ello, ofrece y ejecuta programas de formacion profesional integral,
dirigidos a lainsercidn y desarrollo de las personas en actividades productivas que
contribuyan al crecimiento econdmico del pais. El SENA brinda acompafiamiento
técnico a emprendedores en todas las etapas de sus proyectos, desde la ideacion hasta
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la consolidaciéon de sus negocios. Esto incluye la capacitacidon en habilidades técnicas y
empresariales, el apoyo en la implementacién de tecnologias y la asesoria en gestién y
comercializacién.

e Comunidad en general: Se refiere a la poblacion en su conjunto dentro de un territorio
determinado, en este caso, los habitantes del departamento del Cauca en Colombia.
Incluye a todos los individuos, sin distincién de ocupacion, edad o condicidn social, y
desempefia un papel fundamental en la construccion y el desarrollo de la sociedad y la
economia local. La participacidn activa de la comunidad es esencial para mejorar las
condiciones técnicas, sociales y productivas del sector comercial en los municipios del
departamento. Esto se lograra a través de la promocién de la colaboracién ciudadana,
el fortalecimiento de redes comunitarias y el fomento de una cultura emprendedora y
productiva. Ademas, la comunidad contribuirda a identificar necesidades y
oportunidades, facilitando la implementacion de soluciones adaptadas a las realidades
locales. De esta manera, la comunidad no solo sera beneficiaria de las iniciativas de
desarrollo, sino también un actor clave en la transformacién y el crecimiento sostenible
de la region, promoviendo un entorno mas inclusivo y competitivo para el sector
comercial.

® ACRIO (Asociacion de Gestion Humana del Valle): Es una organizacién cuyo propésito
es inspirar y promover la excelencia en la gestién humana, con el objetivo de fortalecer
el éxito de las empresas, el desarrollo regional y la calidad de vida de las personas.
ACRIO se enfoca en fomentar practicas innovadoras y estratégicas en la gestion del
talento humano, contribuyendo a la creacién de entornos laborales mas productivos,
inclusivos y sostenibles. A través de programas de capacitacién, asesoria
especializada y promocion de buenas précticas, busca elevar los estdndares de gestién
humana en las organizaciones, impactando positivamente en su competitividad y en el
bienestar de sus colaboradores. De esta manera, ACRIO no solo impulsa el crecimiento
empresarial, sino que también se consolida como un agente transformador que
contribuye al desarrollo econdmico y social de la region, promoviendo una cultura
organizacional basada en la excelencia y la innovacion.

e APC COLOMBIA (Agencia Presidencial de Cooperacion Internacional): Es una entidad
que tiene como objetivo principal facilitar el acceso a oportunidades de cooperacién
internacional para organizaciones y entidades colombianas. Su labor se enfoca en dos
aspectos clave: en primer lugar, divulgar convocatorias internacionales entre
cooperantes y organizaciones oferentes, ampliando su alcance y cobertura geografica;
y en segundo lugar, brindar asesoria y valor agregado a entidades del orden nacional,
territorial, organizaciones de la sociedad civil, academia y otros actores interesados en
participar en estas convocatorias. APC Colombia apoya a las entidades en
la estructuracion adecuada de proyectos, la incorporacion de criterios que robustezcan
las propuestas y el seguimiento efectivo de los procesos de postulacion. Ademas,
proporciona herramientas y conocimientos para aumentar las posibilidades de obtener
recursos y financiacién para la implementacidn de proyectos.
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ProColombia: Es la entidad encargada de promover el turismo, la inversidn extranjera y
las exportaciones no minero-energéticas de Colombia. Su misién es posicionar al pais
como un destino turistico de clase mundial, atraer inversiones que impulsen el
desarrollo econdmico y fomentar la internacionalizacion de las empresas colombianas
Por lo anterior ProColombia contribuird a mejorar los procesos de uso de
conocimiento de las micro, pequefias y medianas empresas (MiPymes) del
departamento del Cauca. Esto se logrard a través de la transferencia de buenas practicas
comerciales, la capacitacion en estrategias de exportaciony el acceso a mercados
internacionales. Ademads, brindard apoyo para fortalecer los procesos de
internacionalizacién de las empresas locales, facilitando su participacién en ferias,
misiones comerciales y ruedas de negocios. De esta manera, ProColombia no solo
impulsard la competitividad de las MiPymes, sino que también contribuird
al crecimiento econdmico sostenible de la region, promoviendo la diversificacién de la
economia y la generacion de empleo en el Cauca.

Naciones Unidas (ONU): Es una organizacion internacional que brinda respaldo
a politicas de inclusion productiva y apoya iniciativas que impulsen la economia local y
el desarrollo sostenible. A través de sus agencias y programas, la ONU promueve la
implementacion de estrategias que fomenten la equidad, la reduccion de la pobreza y
el crecimiento econdmico inclusivo. En el marco de su participacién en el departamento
del Cauca, la ONU facilitara la articulacion con mercados internacionales, el acceso a
programas de cooperacién y la promocién de estandares de desarrollo sostenible. Esto
incluye el apoyo a proyectos que fortalezcan las capacidades productivas de las
comunidades, la promocidn de practicas ambientalmente responsables y la creacion de
oportunidades econdmicas para grupos vulnerables. Ademads, la ONU contribuird a
la transferencia de conocimiento y tecnologia, la capacitacién en habilidades técnicas y
empresariales y laimplementacién de politicas publicas que impulsen el desarrollo
regional. De esta manera, la organizacion se consolida como un aliado estratégico para
promover un crecimiento econémico inclusivo y sostenible en el Cauca, alineado con
los Objetivos de Desarrollo Sostenible (ODS).

ICA (Instituto Colombiano Agropecuario): Es la entidad encargada de regular vy
supervisar las actividades agricolas y pecuarias en Colombia, con el objetivo de
garantizar la sanidad agropecuaria, la inocuidad de los alimentos y la proteccién de los
recursos naturales. Ademas, brinda acompanamiento técnico a las unidades
productivas y empresarios del sector, promoviendo la adopcién de buenas practicas
agricolas y pecuarias que mejoren la calidad y competitividad de sus productos. El ICA
facilita el acceso a certificaciones que permiten a los productores cumplir con
estandares nacionales e internacionales, lo que abre puertas a mercados mas exigentes
y mejora las condiciones de comercializacion. Esto incluye la implementacion de
protocolos de calidad, la gestion de riesgos sanitarios y la promocién de practicas
sostenibles que protejan el medio ambiente. En el departamento del Cauca, el ICA
contribuird al fortalecimiento del sector agropecuario mediante la transferencia de
tecnologia, la capacitacion en buenas practicasy elapoyo en la obtenciéon de
certificaciones. De esta manera, se busca impulsar la productividad, la competitividad y
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la sostenibilidad de las actividades agropecuarias, beneficiando tanto a los productores
locales y regionales.

6. POBLACION AFECTADA POR EL PROBLEMA

La problematica planteada afecta a los empresarios y emprendedores de los diferentes sectores
econdmicos en los 42 municipios del Departamento del Cauca, abarcando tanto a unidades
econdmicas formalizadas como no formalizadas.

Para determinar el alcance de la poblacién afectada, se considera la estructura del tejido
empresarial del Departamento del Cauca, que estd compuesto mayoritariamente por
microempresas (96,1%), seguido por pequefias empresas (2,9%), medianas empresas (0,6%) y
grandes empresas (0,4%). Segun los registros de la Cdmara de Comercio del Cauca, en 2023
existian un total de 25.300 empresas formalmente constituidas en la regién.

Ademas, se debe tener en cuenta la alta tasa de informalidad en el departamento, segun los
datos reportados por la Cdmara de Comercio, durante el trimestre de noviembre de 2023 a
enero de 2024, la tasa de informalidad en Popayan era del 56,7%. Esto significa que, tomando
como base las empresas formalmente constituidas, existian aproximadamente 32.798
emprendimientos informales en el Cauca. Sumando las unidades econémicas formalizadas e
informales, se estima que un total de 58.098 unidades econdmicas en el Cauca se verian
afectadas por la problemdtica planteada.

Tabla 6. Poblacién afectada por el problema

Tipo de poblacién Numero Fuente

Personas 58.098 Proyecciones SDEC (2025)

6.1 Localizacién especifica del proyecto

El proyecto buscarda beneficiar a poblaciones de los 42 municipios del Departamento del Cauca.
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llustracién 2. Mapa de ubicacion geografica — Localizacion

Fuente: Tangara Gobernacion del Cauca, 2025

Tabla 7. Localizaciéon del Proyecto

Region

Departa
mento

Municipio

Area

Resguardo

Localizaciéon especifica

Pacifico

Cauca

42
Municipio
s

29.308
Km?

El Departamento de Cauca
esta situado en el suroeste
del pais entre las regiones
andina y pacifica;
localizado entre los
009258'54" y 03919’'04” de
latitud norte 'y los
75247'36” y 77°57°05” de
longitud oeste. Cuenta con
una superficie de 29.308
km2 lo que representa el
256 % del territorio
nacional. Limita por el
norte con el departamento
del Valle del Cauca, por el
Este con los
departamentos de Tolima,
Huila y Caquetd, por el Sur
con Narifio y Putumayo vy
por el Oeste con el océano
Pacifico.

6.2 Poblacidn objetivo de la intervencion

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad
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DIRECTAS: 1200 personas que hacen parte de las Unidades econdmicas y empresas, estas
refieren a cualquier entidad, formal o informal, que participa en la produccién de bienes y
servicios dentro de la economia del Cauca. Estas unidades pueden incluir desde Micro, Pequefias
y Medianas Empresas (MiPyMes) hasta grandes empresas, emprendimientos, cooperativas,
asociaciones productivas y organizaciones del sector popular.

INDIRECTAS: las unidades econdmicas formalizadas e informales, se estima que un total de
58.098 unidades econdmicas en el Cauca se verian afectadas por la problematica planteada.

Tabla 8. Poblacién Objetivo

Numero Descripcion Fuente
Unidades productivas: 1.053 (200 participantes de ferias ,
. . . . Secretaria de
subregionales — 200 participantes de ferias especializadas
. . Desarrollo
1200 — 400 participantes de las rutas comerciales — 253 Personas Econdmico
asistidas técnicamente en el proyecto) . y
. . Competitividad
Empresas: 147 (participantes de las misiones)

Tabla 9. Localizacion Especifica

Region | Departamento

Municipio

Area

Resguardo

Localizaciéon especifica

Pacifico | Cauca

42
Municipios

29.30
8 Km?

El Departamento de Cauca
estd situado en el suroeste
del pais entre las regiones
andina y pacifica;
localizado entre los
00958'54"” y 03219’04” de
latitud norte y los
75247'36" y 77957°05" de
longitud oeste. Cuenta con
una superficie de 29.308
km2 lo que representa el
256 % del territorio
nacional. Limita por el
norte con el
departamento del Valle
del Cauca, por el Este con
los departamentos de
Tolima, Huila y Caquet3,
por el Sur con Narifio y
Putumayo y por el Oeste
con el océano Pacifico.

6.2.1 Caracteristicas demograficas de la poblacion objetivo
Tabla 10. Caracterizacidn de poblacion afectada

DETALLE

NUMERO DE
PERSONAS

FUENTE

0 -14 anos
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Direccion: Carrera 6 con Calle 22N Edificio de Obras Publicas Departamentales (Segundo Piso)

Teléfonos: +57 602 8203841
WWW.cauca.gov.co

Pagina 29 de 133



http://www.cauca.gov.co/

RS
Gobernacidn del Cauca

15-19 aios - -

20— 59 aios Proyeccién SDEC

Mayor de 60 afos Proyeccién SDEC

Total por edad Personas

Indigenas Proyeccién SDEC

Afrocolombianos Proyeccién SDEC

Poblacién Mestiza Proyeccién SDEC
Total por etnia Personas

Masculino 480 Proyeccién SDEC 2025

Femenino 720 Proyeccién SDEC 2025

Total por género 1.200 Personas

Fuente: Proyeccién SDEC, 2025
6.2.2 Seleccion o priorizacion de la poblacion objetivo

Si bien el proyecto busca beneficiar a todas las unidades econémicas formalizadas e informales,
se han establecido criterios de seleccion especificos para la seleccion de:

FERIAS SUBREGIONALES Y ESPECIALIZADAS
Personas emprendedoras, Micro, Pequefias y Medianas Empresas (MiPyMes) hasta grandes
empresas, emprendimientos, cooperativas, asociaciones productivas y organizaciones del
sector popular, que tengan emprendimientos funcionando en el departamento del Cauca; de
los siguientes sectores secundario: artesanias, agroindustria, marroquineria, textil, Joyeria y
sector terciario: Servicios: Tecnologia, salud, Turismo, que cuenten con los siguientes requisitos:
v Ser ciudadano(a) colombiana o que la mayoria de sus miembros sean ciudadanos
colombianos.
v Si se trata de persona juridica o una asociacién presentar el registro de Camara y
Comercio.
Vv Las empresas y/o emprendimientos deberdn contar con un catédlogo de sus productos o
servicios que contenga los siguientes datos: fotografia del producto, descripcién del
producto, presentacion y precio por articulo y tarjeta de presentacion digital

v Los emprendimientos deben estar formalmente constituidas (Certificado de existencia
y representacion legal)

Vv Los emprendimientos deberan contar con logotipo y tarjeta de presentacidn digital

v Los emprendimientos deben contar con el RUT actualizado (2025)

v Los emprendimientos deben contar con documentos equivalentes de acuerdo con el
articulo 617 del estatuto tributario.

v Disponibilidad de participar en el evento en el lugar que se disponga para tal fin.

v Contar con capacidad de pago para cubrir otros gastos adicionales

FERIAS LOCALES

Personas emprendedoras, Micro, Pequefias y Medianas Empresas (MiPyMes) hasta grandes
empresas, emprendimientos, cooperativas, asociaciones productivas y organizaciones del
sector popular, que tengan emprendimientos o empresas funcionando en el departamento del
Cauca; de los siguientes sectores: gastronomia, artesanias, agroindustria, marroquineria, textil,
joyeria, tecnologia, salud, turismo, que cuenten con los siguientes requisitos:
v Ser ciudadano(a) colombiano o que la mayoria de sus miembros sean ciudadanos
colombianos.

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad

Direccion: Carrera 6 con Calle 22N Edificio de Obras Publicas Departamentales (Segundo Piso)

Teléfonos: +57 602 8203841

WWW.Ccauca.gov.co Pagina 30 de 133


http://www.cauca.gov.co/

o e T
Gobernacidn del Cauca

v
v

v
v
v

El emprendimiento debe estar formalizado o tendiente a formalizarse.

Las empresas y/o emprendimientos deberan contar con un catalogo de sus productos o
servicios que contenga los siguientes datos: fotografia del producto, descripcién del
producto, presentacidn y precio por articulo y tarjeta de presentacion digital

Los emprendimientos deberan contar con logotipo y tarjeta de presentacidn digital
Disponibilidad de participar en el evento en el lugar que se disponga para tal fin.
Contar con capacidad de pago para cubrir otros gastos adicionales.

CORREDORES O RUTAS COMERCIALES

Personas emprendedoras, Micro, Pequefias y Medianas Empresas (MiPyMes) hasta grandes
empresas, emprendimientos, cooperativas, asociaciones productivas y organizaciones del
sector popular, que tengan emprendimientos funcionando en el departamento del Cauca; de
los siguientes sectores secundario: artesanias, agroindustria, marroquineria, textil, Joyeria y
sector terciario: Servicios: Tecnologia, salud, Turismo, que cuenten con los siguientes requisitos:

v

v
v

v
v
v

Ser ciudadano(a) colombiano o que la mayoria de sus miembros sean ciudadanos
colombianos.

El emprendimiento debe estar formalizado o tendiente a formalizarse.

Las empresas y/o emprendimientos deberdn contar con un catalogo de sus productos o
servicios que contenga los siguientes datos: fotografia del producto, descripcién del
producto, presentacién y precio por articulo y tarjeta de presentacion digital

Los emprendimientos deberan contar con logotipo y tarjeta de presentacién digital
Disponibilidad de participar en el evento en el lugar que se disponga para tal fin.
Contar con capacidad de pago para cubrir otros gastos adicionales

PARTICIPACION EN TALLERES Y CURSOS DE FORMACION
Ser empresario, gerente o representante de una unidad econémica o empresa exportadora o
con potencial exportador.

S VRS R

Contar con un rol activo en la toma de decisiones o en la operacion de la empresa.

La empresa debe estar legalmente constituida y registrada ante las autoridades
competentes.

Contar con un producto o servicio con potencial de exportacidén o estar en proceso de
internacionalizacion.

Presentar una breve descripcién de la empresa, su actividad econdmica y su interés en
participar en el programa.

Copia del documento de identidad del representante de la empresa.

Certificado de existencia y representacion legal de la empresa (o documento
equivalente)

Breve descripcion de la empresa (actividad econdmica, productos o servicios, mercados
de interés).

PARTICIPACION EN MISIONES COMERCIALES
Convocatoria publica a empresas o unidades econémicas mediante requisitos minimos como:

NG NEY

Contar con matricula mercantil

Contar con productos con potencial exportador o encontrarse en plan de trabajo
exportador con Procolombia.

Contar con capacidad de pago para cubrir otros gastos adicionales.

Preferiblemente contar con pagina web y/o portafolio de productos.

Preferiblemente contar con certificaciones de calidad

Maximo dos (02) representantes por empresa o unidad econémica
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Vv Para escenarios internacionales contar con todos los permisos para ingreso al pais

destino.

7. OBJETIVOS
llustracién 3. Arbol de objetivos

Arbol de Objetivos

» R RPLINE o

Aumenteo de los ingresos
econdmicos de los
productores del
departamento

Objetive
General

Incrementao de la
promocion de los
productos y servicios de
los sectores econdmicos
del departamento

Crecimiento comercial de las unidades
economicas en el Departamento del Cauca

Generacion de oportunidades de
exportacion y de crecimiento de las
empresas del departamento

Visibilizacion de los productos locales
en mercados nacionales e
internacionales

Incremento de la participacion del ecosistema empresarial del departamento del
Cauca en mercados competitivos de orden nacional £ internacional

empresas del departamento del Cauca

Fortalecer la participacion en mercados locales, nacionales e internacionales de las unidades productivas y

209 — Fortalecer |z comercializacién de productos v
senvicios de las unidades productivas del
Departamento del Cauca

i

competitivos en el

210— Mejorar los procesos de formacion e incursicén en mercados

departamento del Cauca

=

vy

Implementar
sscemarios de
comercializacion y
wisibiligacian de los
productos y

unidades
praductivas del
Departaments

servicios de las
unidades
productivas del
Cauca

Realizar

GEnerar sspacios .
acampafiamisnto y

que fomenten 14

Imghem entar
- : : ajsrcicios de
asistencia técnica a

empresas exportadores
¥ @ unidades
productivas con
patencial exportadar
del departaments del
Cauca
T

farmacian
exportadora pa

Enversion y
expansion de las
unidades
sconpmicas en |as
subregiones del

departamenta Cauca

ra
unidades productivas
¥ empresas del
departamenta del

Ineramentar la

c i Realizar acriones
participacian de

para gestionar la
Empresas caucanas

BN Bspitiog
caimerciales a nivel

atraccidn de
inversidm extranjera
en articoladidn con la

APRi - Cauca

nacianal e
intemacion:

7.1 Objetivo general

T
Fuente: Elaboracién propia 2025

FORTALECER LA PARTICIPACION EN MERCADOS LOCALES, NACIONALES E INTERNACIONALES DE
LAS UNIDADES PRODUCTIVAS Y EMPRESAS DEL DEPARTAMENTO DEL CAUCA

7.2 Indicadores para medir el objetivo general

Tabla 11. Indicadores para medir el objetivo general

Indicador objetivo . . <2
) Descripcion Fuente de verificacion
General
Nimero de Unidades | Unidad de ,
. . Numero
productivas de la | medida .
. . . Secretaria de Desarrollo
agroindustria, mineria y | Meta 1200 L.
. econémicoy
turismo o personas de la e
, , Competitividad
economia popular | Linea base | 1125
fortalecidas
Fuente: Elaboracidn Propia, 2025
7.3 Relaciones entre las causas y los objetivos especificos
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Tabla 12. Relacidn Causa objetivos especificos

Tipo de . - - -
P Causa relacionada Objetivos especificos/Actividades
Causa
Débil comercializacién de productos | Fortalecer la comercializacién de
y servicios de las unidades productos y servicios de las unidades
DIRECTA productivas del Departamento del productivas del Departamento del
Cauca Cauca
Escaso apoyo técnico empresarial a Brindar apoyo técnico, comercial y
las unidades econémicas del empresarial a las unidades
INDIRECTA .
Departamento productivas del Departamento
Reducidos escenarios de Implementar escenarios de
comercializacion y visibilizacién de comercializacidn y visibilizacién de
INDIRECTA los productos y servicios de las los productos y servicios de las
unidades econdmicas del Cauca unidades productivas del Cauca
Limitados espacios que fomenten la | Generar espacios que fomenten la
inversion y expansion de las inversion y expansion de las
INDIRECTA unidades econdmicas en las unidades econdmicas en las
subregiones del departamento subregiones del departamento
Limitados procesos de formacién e . .
. - . Mejorar los procesos de formacion e
incursidon en mercados competitivos | . ., o
DIRECTA incursién en mercados competitivos
en el departamento del Cauca
en el departamento del Cauca
Limitado acompafiamiento y Realizar acompanamiento y
asistencia técnica a empresas asistencia técnica a empresas
exportadoras y a unidades exportadoras y a unidades
INDIRECTA productivas con potencial productivas con potencial
exportador del departamento del exportador del departamento del
Cauca Cauca
Escasos ejercicios de formacidn Implementar ejercicios de formacién
INDIRECTA exportadora para unidades exportadora para unidades
productivas y empresas del productivas y empresas del
departamento del Cauca departamento del Cauca
. e, Incrementar la participacion de
Reducida participacidon de empresas .
. . empresas caucanas en espacios
INDIRECTA caucanas en espacios comerciales a . . .
. . . . comerciales a nivel nacional e
nivel nacional e internacional . .
internacional
Pocas acciones para gestionar la Realizar acciones para gestionar la
INDIRECTA atraccion de inversion extranjera en | atraccion de inversién extranjera en
el Cauca articulacién con la APRI - Cauca

Fuente: Elaboracién propia 2025
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8. ALTERNATIVAS DE SOLUCION

Tabla 13. Alternativas de solucidn

Nombre de la alternativa Se evaluara con esta Estado

Fortalecimiento  econdmico de unidades
roductivas empresas mediante la ,
P L Y P . Si Completo
comercializacién en mercados internos y externos
del departamento del Cauca
2. Implementacidn de un Fondo Territorial parala
Comercializacidn y Reactivacion Productiva del No Vacio
Cauca
8.1. Evaluaciones a realizar

Rentabilidad:

Costo - Eficiencia y Costo minimo:

Evaluacion multicriterio: O

9. JUSTIFICACION

En el contexto actual, escenarios como ferias, ruedas de negocio, eventos de promocion,
transferencia de conocimiento, jornadas de entrenamiento y exposiciones se han convertido en
herramientas esenciales para impulsar el desarrollo econdmico, promover productos y servicios,
y crear redes de contacto en la regién. En el Cauca, el fortalecimiento de estas actividades por
parte de la Secretaria de Desarrollo Econdmico y Competitividad (SDEC) ha sido una estrategia
clave para potenciar el crecimiento econdmico, promover el turismo, regular la mineria de
barequeo, fomentar la economia digital y facilitar la interacciéon entre diversos actores
econdmicos y sociales.

Sin embargo, es necesario consolidar las bases establecidas en 2024 por la SDEC, ya que en el
Cauca existen numerosas pequeias y medianas empresas, artesanos y productores locales que
requieren espacios para exhibir y promocionar sus productos. Aunque la regién cuenta con
eventos culturales y sociales, no todos estdn orientados a la promocién econdémica o
empresarial.

La iniciativa liderada por la Secretaria de Desarrollo Econdmico y Competitividad del Cauca tiene
el potencial de generar impactos significativos en los ambitos econdmico, cultural y social. Al
ofrecer una plataforma para la promocién de productos, la valorizacién de la cultura local y el
impulso al turismo, este proyecto puede contribuir al desarrollo integral de la regiéon. Con una
planificacidn estratégica y una ejecucion efectiva, los escenarios mencionados se convertiran en
un motor de crecimiento y transformacién para el Cauca, con la expectativa de superar los
indicadores de crecimiento econdmico alcanzados en afios anteriores

Otra gran apuesta de la Secretaria es promover e impulsar las unidades econdmicas caucanas
en eventos internacionales, ya que la internacionalizacidon de las empresas del departamento
trae beneficios tanto para la regién como para el crecimiento econédmico global. En primer lugar,
se fomenta la diversificacién econdmica y el desarrollo regional. Al ampliar su presencia en
mercados internacionales, las empresas caucanas pueden reducir su dependencia de sectores
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tradicionales, como la agricultura, y explorar nuevas oportunidades en sectores emergentes,
generando empleo y dinamizando la economia local.

Ademas, al competir en el mercado global, las empresas se ven incentivadas a mejorar su
calidad, eficiencia y capacidad de innovacidn. Esto no solo moderniza sus procesos productivos,
sino que también aumenta su competitividad tanto a nivel nacional como internacional. Un
ejemplo de este esfuerzo es la implementacién exitosa de la metodologia RUNIN, 'Ruta para el
Exito de los Negocios Innovadores', por parte de la Secretaria.

El Cauca cuenta con productos como café de alta calidad, productos agricolas y artesanias, que
tienen un gran valor en mercados internacionales. Promover estos productos a nivel global no
solo preserva las tradiciones y recursos locales, sino que también impulsa modelos de desarrollo
sostenible, atractivos para el comercio internacional. Ademas, el acceso a mercados mas
amplios y diversificados reduce la dependencia del mercado local, incrementa las ventas y
amortigua riesgos econdmicos derivados de crisis locales o fluctuaciones en la demanda interna.

La meta inicial de 200 unidades participando en escenarios de comercializacion y 12 empresas
beneficiadas se ajustd debido al alto interés y la creciente demanda de apoyo por parte de las
unidades productivas del Cauca. El éxito de las actividades previas y la identificacion de un mayor
potencial en los sectores estratégicos como agroindustria, turismo y servicios, ha denotado la
necesidad de ampliar la cobertura prevista para el proyecto. Asi, se prevé que 1053 unidades
participen en escenarios comerciales y 147 empresas se beneficien directamente, asegurando
una mayor inclusién y un impacto mas amplio en la reactivaciéon econdmica del departamento.

10. MARCO LEGAL

Ley 2200 de 2022. “Por la cual se dictan normas tendientes a modernizar la organizacién y el
funcionamiento de los departamentos”. Esta Ley tiene por objeto establecer el régimen politico
y administrativo que rige a los departamentos como entidades territoriales, auténomas vy
descentralizadas que hacen parte de la Republica unitaria. Asi mismo, dentro de las
competencias que ejercen los departamentos, entre otras se tienes que, en materia de
emprendimiento y fortalecimiento del tejido empresarial regional, se debe disefar e
implementar politicas publicas y proyectos de inversion en beneficio del ecosistema de
innovacion empresarial en consonancia con las leyes 2069 de 2020, 2125 de 2021, vy los
lineamientos generales de la politica comercial, industrial y turistica a nivel nacional. Ademas de
impulsar, estimular y promover la competitividad, desarrollos productivos, la creacién vy
fortalecimiento de empresas, fomentar el emprendimiento y crecimiento econédmico, asi como
politicas de generacion y formalizacion de empleo en sus territorios.

Ley 2069 de 2020. “Por medio del cual se impulsa el emprendimiento en Colombia”. Esta Ley
tiene por objeto establecer un marco regulatorio que propicie el emprendimiento y el
crecimiento, consolidaciéon y sostenibilidad de las empresas, con el fin de aumentar el bienestar
social y generar equidad. Dentro de esta normatividad, se regulan medidas de apoyo para las
MiPymes, acceso al financiamiento, marco institucional, educacién y emprendimiento. En la que
se contemplan encuentros para la promocién del emprendimiento y la innovacién; estos
encuentros son espacios en los cuales se muestran las diferentes creaciones y se adelantan entre
otras, ruedas de negocio, ferias comerciales y se incentivan nuevas inversiones como estimulo
a la empresa nacional en los diferentes sectores que participen.
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Ley 1834 de 2017. Por medio de la cual se fomenta la Economia Cultural y Creativa. Esta Ley
tiene como objeto desarrollar, fomentar, incentivar y proteger las industrias creativas, que son
entendidas como aquellas industrias que generan valor en razén de sus bienes y servicios, los
cuales se fundamentan en la propiedad intelectual. En esta normatividad, se contempla una
gestidon administrativa que permita involucrar al sector publico, privado, mixto y no
gubernamental, que permita articular de forma adecuada los postulados de la Economia
Creativa. La articulacidén de las instituciones u organizaciones publicas y privadas a nivel regional,
también es necesaria para crear un terreno fértil para la industria cultural y creativa, sobre todo
en los departamentos, ciudades, distritos y municipios.

Ley 590 de 2000. “Por la cual se dictan disposiciones para promover el desarrollo de las micro,
pequeiias y medianas empresas”. En esta normatividad se regula que, las entidades publicas del
orden nacional y regional competentes, los departamentos, municipios y distritos promoveran
coordinadamente, la organizacién de ferias locales y nacionales, la conformacidn de centros de
exhibicién e informacién permanentes, y otras actividades similares para dinamizar mercados
en beneficio de las MiPymes

Ley 300 de 1996. “Por la cual se expide la Ley General de Turismo y se dictan otras
disposiciones”, y Ley 2068 de 2020. “Por el cual se modifica la Ley General de Turismo y se dictan
otras disposiciones”. Esta Ley tiene por objeto fomentar la sostenibilidad e implementar
mecanismos para la conservacién, protecciéon y aprovechamiento de los destinos y atractivos
turisticos, asi como fortalecer la formalizacion y la competitividad del sector y promover la
recuperacion de la industria turistica, a través de la creacion de incentivos, el fortalecimiento de
la calidad y la adopcidon de medidas para impulsar la transformacién y las oportunidades del
sector. En estas disposiciones se tiene que el Estado promovera el desarrollo del ecoturismo,
etnoturismo, agroturismo, acuaturismo y turismo metropolitano.

Ordenanza departamental 111 de 2019. En esta ordenanza, se adopta la Politica Departamental
de Turismo del Cauca como un instrumento de planificacién de interés publico que responde a
las necesidades del sector, para garantizar su desarrollo y contribuir al posicionamiento del
Departamento como destino turistico en el mercado nacional e internacional para los visitantes
y turistas; en esta politica se tiene en cuenta los lineamientos en materia de fortalecimiento del
tejido empresarial, ademds de mercadeo y promocidn del turismo en el departamento del
Cauca.

Decreto departamental 1020 de 2015. “Por el cual se modifica parcialmente el Decreto 0298
del 28 de septiembre de 2012, se escinde la Secretaria de Desarrollo Agropecuario y Fomento
Econdmico y se crean la Secretaria de Agricultura y Desarrollo Rural y la Secretaria de Desarrollo
Econdmico y Competitividad, se establecen sus objetivos, funciones, estructuras administrativas
y se crean unos cargos del nivel administrativo en la planta global de personal de la Gobernacién
del Cauca”. En este decreto, se establece que la Secretaria de Desarrollo Econdmico y
Competitividad, tiene por objeto formular, dirigir y coordinar las politicas relacionadas con el
fomento econdmico y de las actividades productivas, el desarrollo turistico, el impulso a la
competitividad en el Departamento del Cauca, asi como la regulacion de la actividad minera en
el Departamento.

Decreto nacional 1557 de 2022. “Por el cual se reglamentan los Consejos Departamentales de
Ciencia, Tecnologia e Innovacion (CODECTI)”. Esta normatividad tiene por objeto establecer las
funciones de los Consejos Departamentales de Ciencia, Tecnologia e Innovacién (CODECTI) y los
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lineamientos para su composicidén y operacién. Aqui se establece que es deber en los territorios
fomentar que en el territorio se desarrollen actividades enfocadas en la generacién y
transferencia de conocimiento, asi como de los resultados de los programas y proyectos de
ciencia, tecnologia e innovacion, para la soluciéon de problemas y el aprovechamiento de
oportunidades de desarrollo departamental y regional. Asi mismo, se deben formular
mecanismos para estimular la participacion del sector empresarial, las organizaciones étnico-
territoriales, los grupos étnicos y la sociedad civil en programas, proyectos y actividades de
ciencia, tecnologia e innovacion, emprendimiento innovador y de base tecnoldgica.
Adicionalmente a esto, se debe acompanar el seguimiento y evaluacién de los instrumentos de
planeacién en ciencia, tecnologia e innovacion del Departamento, a través de los lineamientos
gue imparta el Ministerio de Ciencia, Tecnologia e Innovacion.

Ley 2294 de 2023. “Por el cual se expide el plan nacional de desarrollo 2022- 2026 “ Colombia
potencia mundial de la vida”, su objetivo es establecer las bases para que el pais se convierta en
un lider en la proteccion de la vida, mediante la creacién de un nuevo contrato social que
promueva la superacion de injusticias y exclusiones historicas, evite la repeticion de conflictos,
modifique nuestra relaciéon con el medio ambiente y facilite una transformacién productiva
basada en el conocimiento y en armonia con la naturaleza. Es de resaltar el quinto eje de
transformacion al que le apuesta el Plan Nacional de Desarrollo: la convergencia regional, “como
proceso de reduccidn de brechas sociales y econdmicas entre hogares y regiones en el pais, que
se logra al garantizar un acceso adecuado a oportunidades, bienes y servicios para garantizar
esta convergencia, es necesario fortalecer los vinculos intra e interregionales, y aumentar la
productividad, competitividad e innovacién en los territorios”.

Ley 1014 de 2006. De fomento a la cultura del emprendimiento, la cual tiene como objeto:
Promover el espiritu emprendedor en todos los estamentos educativos del pais, en el cual se
propenda y trabaje conjuntamente sobre los principios y valores que establece la Constitucién
y los establecidos en la presente ley, establecer mecanismos para el desarrollo de la cultura
empresarial y el emprendimiento a través del fortalecimiento de un sistema publicoy la creacién
de una red de instrumentos de fomento productivo, propender por el desarrollo productivo de
las micro y pequefias empresas innovadoras, generando para ellas condiciones de competencia
en igualdad de oportunidades, expandiendo la base productiva y su capacidad emprendedora,
para asi liberar las potencialidades creativas de generar trabajo de mejor calidad, de aportar al
sostenimiento de las fuentes productivas y a un desarrollo territorial mas equilibrado vy
auténomo y fortalecer los procesos empresariales que contribuyan al desarrollo local, regional
y territorial, complementando los esfuerzos de la Ley 2200.

Ley 2234 de 2022. “Por la cual se promueve la Politica de Emprendimiento Social” tiene por
objeto establecer los lineamientos para la construccién de la Politica Publica de Emprendimiento
Social, para el desarrollo de soluciones a los problemas sociales, culturales y ambientales, como
motor de transformacion e innovacién a nivel nacional y regional; asimismo, fomentar su
reconocimiento y fortalecimiento por parte del Gobierno Nacional, de las entidades publicas,
los gobiernos locales y departamentales, el sector privado, asi como otros actores estratégicos
del ecosistema de emprendimiento social.

CONSEJO NACIONAL DE POLITICA ECONOMICA Y SOCIAL CONPES - 4085. Este documento
presenta la politica de internacionalizacion para el desarrollo productivo regional, que parte de
los lineamientos de la Misidn de Internacionalizacidn y de otras politicas relacionadas aprobadas
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por el Consejo Nacional de Politica Econdmica y Social (CONPES). Asi mismo, se plantean las
acciones para alcanzar los objetivos durante un horizonte de tiempo de cinco afios (2022-2027).

CONSEJO NACIONAL DE POLITICA ECONOMICA Y SOCIAL CONPES - 4129. Presenta la Politica
Nacional de Reindustrializacidon de Colombia, con el objetivo de transformar el sector productivo
del pais para incrementar el valor agregado, mejorar la productividad y reducir la dependencia
del sector minero-energético. La politica busca abordar cinco problematicas clave: la ineficiencia
en la produccion, la escasa diversificacion econdmica, la debilidad en los encadenamientos
productivos, la baja integracién internacional y las deficiencias institucionales. Para ello, se
proponen cinco estrategias fundamentales: la transicién energética justa, el desarrollo
agroindustrial y la soberania alimentaria, la reindustrializacién en el sector salud y en la industria
de defensa, y el impulso a la transformacién digital y la innovacién. La implementacién de esta
politica, con un horizonte de 2024-2034, estara liderada por el Ministerio de Comercio, Industria
y Turismo en articulacion con otros ministerios, priorizando el apoyo a las MiPyMes y la inclusién
de la economia popular. Su ejecucién se enfocard en fortalecer la infraestructura, la capacitacion
del talento humano, el acceso a financiamiento y la insercién de Colombia en las cadenas
globales de valor, con el fin de consolidar un desarrollo econdmico sostenible, equitativo e
innovador.

Ley 1609 de 2013. “Por la cual se dictan normas generales a las cuales debe sujetarse el Gobierno
para modificar los aranceles, tarifas y demads disposiciones concernientes al Régimen de
Aduanas” tiene como objeto facilitar el desarrollo y la aplicacién de los Convenios y Tratados
Internacionales suscritos y vigentes para Colombia, y la participacion en los procesos de
integracién econdmica. Facilitar y agilizar las operaciones de comercio exterior, para garantizar
la dindmica del intercambio comercial, el acceso de los productos y servicios a los mercados
internos y externos y la competitividad de los productos y servicios colombianos en el mercado
internacional. Fomentar el uso de tecnologias y medios de comunicacion modernos y
ambientalmente sostenibles, que cumplan con las necesidades y las buenas practicas
reconocidas por la legislacion internacional. Propender por la adopcién de procedimientos
simplificados que contribuyan a la facilitacidn y agilizacion de las operaciones de comercio
exterior.

Decreto 390 de 2016. “En uso de las facultades que le confiere el numeral 25 del articulo 189 de
la Constitucidon Politica, con sujecidon a las Leyes 1609 de 2013 y 7 de 1991, oido el Comité de
Asuntos Aduaneros, Arancelarios y de Comercio Exterior, y después de recibir la recomendacion
del Consejo Superior de Comercio Exterior” Que es necesario armonizar la regulaciéon aduanera
con los convenios internacionales, particularmente con las normas de la Comunidad Andinay el
Convenio Internacional para la Simplificacion y Armonizacién de los Regimenes Aduaneros -
Convenio de Kyoto Revisado de la Organizacion Mundial de Aduanas. Que como resultado de la
revisidon de politica comercial del pais ante la Organizacion para la Cooperacién y el Desarrollo
Econdmicos (OCDE), se recomendé la promulgacién e implementacion de una nueva regulacion
aduanera.

Decreto 2788 de 2004. “Por el cual se reglamenta el Registro Unico Tributario de que trata el
articulo 555-2 del Estatuto Tributario” Registro Unico Tributario, RUT. El Registro Unico
Tributario, RUT, establecido por el articulo 555-2 del Estatuto Tributario, constituye el nuevo y
Unico mecanismo para identificar, ubicar y clasificar a los sujetos de obligaciones administradas
y controladas por la Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales. Administracién del Registro
Unico Tributario, RUT. El Registro Unico Tributario serd administrado por la Direccién de
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Impuestos y Aduanas Nacionales. La informacidon contenida en el Registro Unico Tributario
podrd ser suministrada a otras entidades publicas o privadas a través de resoluciones o
convenios, en los términos y condiciones que establezca la Direccidon de Impuestos y Aduanas
Nacionales, siempre que la misma no esté sujeta a reserva conforme a la Constitucion o la ley.

Ley 7 de 1991. “Por el cual se fusiona el Instituto Colombiano de Comercio Exterior, INCOMEX,
con el Ministerio de Comercio Exterior.” Le corresponde al Ministerio de Comercio Exterior la
formulacion y adopcién de politicas, planes generales, programas y proyectos relacionados con
los objetivos que le son propios y en particular: 1. Dirigir, coordinar, formular y evaluar la politica
de comercio exterior de bienes, servicios y tecnologia y de inversidn extranjera, para lo cual
podra convocar al Consejo Superior de Comercio Exterior o a la Comisién Mixta cuando lo
considere pertinente. 2. Formular la politica de promocidn de exportaciones teniendo en cuenta
las recomendaciones que para el efecto sefale el Consejo Superior de Comercio Exterior, la
Junta Directiva del Banco de Comercio Exterior y la Junta Asesora de Proexport. 3. Formular la
politica sobre la existencia y funcionamiento de zonas francas industriales de bienes, servicios y
tecnologia; de las unidades de desarrollo fronterizo; de los sistemas especiales de importacién
y exportacion, de las comercializadoras internacionales y demds instrumentos que promuevan
el comercio exterior y velar por la adecuada aplicacion de las disposiciones que se expidan. 4.
Ejercer la coordinacion al interior del gobierno sobre los temas objeto de Decisién por parte de
la comisién de la Comunidad Andina y solicitar a los distintos ministerios sectoriales el cabal
cumplimiento de los compromisos adquiridos en las diferentes negociaciones internacionales.
5. Determinar el alcance de los acuerdos comerciales internacionales suscritos por Colombia sin
perjuicio de las funciones asignadas al Ministerio de Relaciones Exteriores. 6. Velar por la
pertinencia, estabilidad y debida aplicacion de los incentivos a las exportaciones, asi como por
la expediciéon de regulaciones y procedimientos dirigidos a fortalecer la competitividad de la
oferta exportable colombiana en el mercado externo. 7. Formular la politica de inversion
extranjera y coordinar las estrategias gubernamentales dirigidas a incrementar la
competitividad del pais como receptor de inversidon extranjera. Adelantar las negociaciones
multilaterales y bilaterales en materia de inversidn extranjera. 8. Formular la politica y ejercer
la coordinacion al interior del gobierno para promover el aumento de la productividad y mejorar
la competitividad de las empresas colombianas. La politica general de inversion extranjera se
formulard con base en los documentos que se presenten conjuntamente con el Departamento
Nacional de Planeacion al Consejo Nacional de Politica Econdmica y Social. 9. Representar al pais
en los foros y organismos internacionales sobre politica, normas y otros aspectos del comercio
internacional, teniendo en cuenta las recomendaciones del Consejo Superior de Comercio
Exterior y servir de érgano nacional de integracidon del Gobierno Nacional con las entidades
internacionales responsables de los temas de integracion y comercio internacional. 10.
Promover las relaciones comerciales del pais en el exterior y presidir las delegaciones de
Colombia en las negociaciones bilaterales y multilaterales de comercio que adelante el pais,
velando por la adecuada ejecucién de las decisiones adoptadas.

Ley 1004 de 2005. “Por la cual se modifica un régimen especial para estimular la inversién y se
dictan otras disposiciones.” La Zona Franca es el drea geografica delimitada dentro del territorio
nacional, en donde se desarrollan actividades industriales de bienes y de servicios, o actividades
comerciales, bajo una normatividad especial en materia tributaria, aduanera y de comercio
exterior. Las mercancias ingresadas en estas zonas se consideran fuera del territorio aduanero
nacional para efectos de los impuestos a las importaciones y a las exportaciones. La Zona Franca
tiene como finalidad: 1. Ser instrumento para la creacién de empleo y para la captacion de
nuevas inversiones de capital. 2. Ser un polo de desarrollo que promueva la competitividad en
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las regiones donde se establezca. 3. Desarrollar procesos industriales altamente productivos y
competitivos, bajo los conceptos de seguridad, transparencia, tecnologia, produccidn limpia, y
buenas practicas empresariales. 4. Promover la generacion de economias de escala. 5.
Simplificar los procedimientos del comercio de bienes y servicios, para facilitar su venta.

Tratados de Libre Comercio. Un Tratado de Libre Comercio es un acuerdo regional o bilateral, a
través del cual se establece una zona de libre comercio de bienes y servicios, en la que se
eliminan aranceles. Se negocidé con el propésito de ampliar el mercado de bienes y servicios
entre los paises participantes del mencionado acuerdo.
CAPITULO Il
11. PREPARACION DE LA ALTERNATIVA

11.1 Estudio de necesidades

Tabla 14. Estudio de necesidades

. .. Medido a . Inicio Fin Ultimo
Bien o servicio , Descripcion . R . . o
través de Historia Historia Ano
Generacién de
encadenamientos
productivos para
impulsar la

comercializacién de la
produccién

OFERTA: Numero
unidades econdmicas a
las que se les ofrecen

Servicio de escenarios
fortalecimiento y institucionales que
desarrollo de promueven la
unidades comercializacion de
productivas para Numero productos y/o servicios 2023 2025 2027
la ofertados al interior del
comercializacién territorio, que
de productos promueven el
agroindustriales desarrollo econdmico
del Departamento del
Cauca.

DEMANDA: Numero de
unidades econdmicas
que solicitan el acceso a

escenarios de
comercializacion

necesarios para
satisfacer las
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necesidades de
comercializacion de
productos y/o servicios
ofertados por empresas
del Departamento del
Cauca.
TIPO DE . DEMAN .
ITEM ANALISIS ANO OFERTA DA DEFICIT
SITUACION  SIN HISTORICO 2023 1 1 0
PROYECTO 2024 200 200 0
L 2025 200 200 0
SITUACION  SIN | PROYECTA
PROYECTO DO 2026 0 200 -200
2027 0 200 -200
Fuente: Construccién propia
. .. Medido a . Inicio Fin Ultimo
Bien o servicio ) Descripcion . . . . ~
través de Historia Historia Ano

Incluye la adecuacion,
promocién y
comercializacién de
productos en nuevos

mercados,
adecuaciones de
infraestructura,
compra o

arrendamiento de
maquinaria, equipos,
insumos, pagos de
honorarios y servicio
de consultoria. De

Servicio de Asistencia .
igual manera se

técnica a las Mipymes

Numero | brinda 2023 2025 2027
para el acceso a o
nUevos mercados acompafiamiento en
el disefio e

implementacion de la
estrategia comercial
internacional.

OFERTA: Numero
unidades econdmicas
fortalecidas
técnicamente para el
acceso a mercados de
orden nacional e
internacional
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DEMANDA: Numero
de unidades
econdmicas que
requieren
fortalecimiento para
el acceso a mercados
nacionales e
internacionales,
ademas de
potencializar la oferta
comercial
TIPO DE . DEMAN P
ITEM ANALISIS ANO OFERTA DA DEFICIT
SITUACION SIN | HISTORIC 2023 1 1 0
PROYECTO 0 2024 4 40 -36
. 2025 12 36 -24
SITUACION SIN | PROYECT
PROYECTO ADO 2026 0 12 -12
2027 0 12 -12

Fuente: Construccién propia
11.2 Analisis técnico de la alternativa

Alternativa 1. (seleccionada)
Fortalecimiento econdmico de unidades productivas y empresas mediante la comercializacion
en mercados internos y externos del departamento del Cauca.

Alternativa 2.
Implementacién de un Fondo Territorial para la Comercializacion y Reactivacién Productiva del
Cauca.

11.2.1 Resumen de la Alternativa (seleccionada)

Fortalecimiento econdmico de unidades productivas y empresas mediante la comercializacion
en mercados internos y externos del departamento del Cauca, es una prioridad para impulsar el
desarrollo econdmico regional. A través de estrategias de asistencia técnica, promocion
comercial y generacidon de espacios de inversién, se busca mejorar la competitividad de las
unidades econdmicas y ampliar su presencia en mercados nacionales e internacionales. La
articulacién entre el sector publico, privado y académico es clave para proporcionar
herramientas que optimicen los modelos de negocio y generen oportunidades de
comercializacién. La metodologia RUNIN y la capacitacién en estrategias de mercadeo,
innovacion y comercializacién desempeiian un papel esencial en la transformacién del tejido
empresarial del Cauca.

El acceso a nuevos mercados es fundamental para el crecimiento de las empresas locales,
especialmente en sectores estratégicos como la agroindustria, la economia popular y la
manufactura. La participacion en ferias, misiones comerciales y ruedas de negocio facilita la
conexidon entre empresarios, compradores e inversionistas, promoviendo la generacién de
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alianzas estratégicas y fortaleciendo la cadena de valor. Para ello, se han estructurado iniciativas
que incluyen eventos nacionales e internacionales, ferias regionales y especializadas. Ademas,
la promocion del comercio electrdénico y las estrategias de marketing digital son esenciales para
incrementar la visibilidad de los productos caucanos en mercados altamente competitivos.

Se contempla la asistencia técnica especializada para las unidades econdmicas, asegurando que
estas desarrollen sus capacidades en aspectos administrativos, financieros, productivos y de
comercializacion. A través de un diagnéstico detallado, se identificaran fortalezas y areas de
mejora, promoviendo la capacitacion en mercadeo, ventas, innovacidon y estrategias de
exportacién. También se fortalecerd la cadena de valor con alianzas estratégicas y acceso a
financiamiento, mejorando la sostenibilidad de los negocios en el departamento.

En cuanto a la comercializacidn, se implementaran estrategias para dinamizar la economia local
mediante la participacién en ferias empresariales y ruedas de negocio, estas iniciativas buscan
generar interaccion entre emprendedores y consumidores, promoviendo productos
agroindustriales, artesanales vy turisticos. Se brindard apoyo logistico, incluyendo
infraestructura, promocién y acompaifiamiento técnico. Ademas, se impulsara el desarrollo de
rutas comerciales mediante la geolocalizacidn de actores, la segmentacion de mercados vy la
implementacion de estrategias de marketing.

Otro componente importante del proyecto es la generacién de espacios de inversion para
diversos sectores, incluyendo la agroindustria y la economia popular. Se organizaran ruedas de
negocio, encuentros con inversionistas y foros sectoriales para fomentar alianzas estratégicas y
atraer capital. Se trabajard en la identificacién de oportunidades de inversién y en la
capacitacién de empresarios para fortalecer sus propuestas comerciales. Adicionalmente, se
implementard una estrategia de comunicacidn que garantice una amplia convocatoria y
posicione al Cauca como un destino atractivo para la inversion.

Para garantizar el éxito de estas estrategias, se contara con un equipo multidisciplinario de
profesionales con experiencia en gestion comercial, analisis de mercado y estrategias de
posicionamiento. Su labor se centrara en la planificacidn, ejecucién y seguimiento de las
actividades programadas, asegurando que se cumplan los objetivos de fortalecimiento
empresarial y expansién comercial. Asimismo, se establecerdn mecanismos de evaluacion para
medir el impacto de las acciones y realizar ajustes que optimicen los resultados a largo plazo.

Con estas acciones, el departamento del Cauca avanza en la consolidacion de un ecosistema
econdémico dindmico e innovador, capaz de responder a las demandas del mercado y generar
bienestar para la poblacion. La implementacién de estas estrategias permitird fortalecer las
unidades econdmicas, mejorar la competitividad de los productos y atraer inversion,
contribuyendo al desarrollo sostenible y al crecimiento econémico de la region.

11.2.2 Resumen de la Alternativa 2

Implementacién de un Fondo Territorial para la Comercializacién y Reactivacién Productiva del
Cauca; Esta alternativa se traduce en un mecanismo financiero disefiado para facilitar el acceso
a recursos econdmicos a unidades productivas de los sectores primario, secundario y terciario,
con el objetivo de fortalecer su capacidad de comercializacién en mercados locales e
internacionales. Este fondo podria ofrecer créditos, incentivos o subsidios para mejorar la
infraestructura comercial, acceso a plataformas de venta, certificaciones y promocion de
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productos, buscando dinamizar la economia regional y fomentar la competitividad empresarial
en el departamento.

Esta alternativa no se abordard, teniendo en cuenta que la creacién de un fondo requiere una
estructura administrativa y normativa compleja, lo que implica tiempos prolongados de disefio,
aprobacién y ejecucidon. Ademas, su sostenibilidad financiera dependeria de fuentes de
financiamiento permanentes, lo cual podria representar un desafio ante limitaciones
presupuestales y cambios en la politica publica. También, la asignacion de recursos podria
generar dificultades en la gestion y distribucidn equitativa, afectando la transparencia y eficacia
en la entrega de los beneficios. Finalmente, la necesidad de articulacidn interinstitucional podria
ralentizar la ejecucién, impidiendo una reactivacidn econémica inmediata para lograr el objetivo
del proyecto.

11.3 Localizacion de la alternativa

Region

Departamento

Municipio

Area

Resguar
do

Localizaciéon especifica

Pacifico

Cauca

42
Municipios

29.30
8 Km?

El Departamento de Cauca
estd situado en el suroeste
del pais entre las regiones
andina y pacifica; localizado
entre los 00958'54"” vy
0321904 de latitud norte y
los 75247°36" y 77257°05” de
longitud oeste. Cuenta con
una superficie de 29.308 km2
lo que representa el 2.56 %
del territorio nacional. Limita
por el norte con el
departamento del Valle del
Cauca, por el Este con los
departamentos de Tolima,
Huila y Caqueta, por el Sur
con Narifio y Putumayo y por
el Oeste con el océano
Pacifico.

11.3.1 Factores analizados

Aspectos
politicos

administrativos y

Cercania a la poblacidon objetivo

O | Cercania de fuentes de
abastecimiento

Comunicaciones

I | Disponibilidad
publicos (agua, energia, otros)

de

servicios

Costo y disponibilidad de terrenos

Estructura impositiva y legal

Disponibilidad y costo de mano de obra
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O | Impacto para la equidad de | O Factores ambientales

género
Orden Publico Medios y costos de transporte
O | Topografia O Otros
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11.4 Cadena de valor

Anexo No 1. Cadena de Valor

11.4.1. Costo total de la alternativa

, Unidad de .
Objetivo Especifico | PRODUCTO medida Cantidad Costo: $ ACTIVIDAD Costo: $
3502021 Brindar apoyo técnico, comercial y
Servicio  de empresarial a las unidades productivas del $205.546.070
Fortalecer 5 la | fortalecimient Departamento
comercializacion de | o y desarrollo
productos y servicios | de  unidades Implementar escenarios de comercializacion y
de las unidades | productivas visibilizacion de los productos y servicios de $986.002.825
productivas del | para la global 1 $2.366.575.320 | |45 unidades productivas del Cauca
Departamento del | comercializaci
Cauca on de Generar espacios que fomenten la inversion y
productos expansion de las unidades econémicas en las | $1.175.026.425
agroindustrial subregiones del departamento
es
Realizar acompafiamiento y asistencia técnica
. a empresas exportadoras Yy a unidades
g/lejora}r los Procesos :;502.0.22 q productivas con potencial exportador del 577.020.990
e lormacion — €] Servicio - Qe departamento del Cauca
incursion en | Asistencia ol . — y ; >
competitivos en el | Mipymes para | 8002 1 $987.585.085 | exportadora para unidades productivas y | $124.519.600
departamento del | el acceso a empresas del departamento del Cauca
Cauca nuevos Incrementar la participacion de empresas
mercados caucanas en espacios comerciales a nivel $747.534.000
nacional e internacional
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Realizar acciones para gestionar la atraccion
de inversidn extranjera en articulacion con la
APRI - Cauca

$38.510.495

GRAN TOTAL

$ 3.354.160.405

Fuente: Este documento, tomado de la MGA del proyecto, detallado en documento anexo Cadena de Valor

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad

Direccién: Carrera 6 con Calle 22N Edificio de Obras Publicas Departamentales (Segundo Piso)

Teléfonos: +57 602 8203841
WWW.Cauca.gov.co

Péagina 47 de 133



http://www.cauca.gov.co/

Gobernacrg;"rl\dvel Cauca
12. DESCRIPCION DETALLADA DE LA ALTERNATIVA

12.1 OBJETIVO ESPECIFICO 1. FORTALECER LA COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y
SERVICIOS DE LAS UNIDADES ECONOMICAS DEL DEPARTAMENTO DEL CAUCA

El fortalecimiento del ecosistema empresarial en el departamento del Cauca es un pilar
fundamental para el desarrollo econdmico de la region. A través de estrategias de asistencia
técnica, promocidon comercial y generacidon de espacios de inversién, se busca consolidar las
capacidades de las unidades econdmicas, permitiéndoles mejorar su competitividad y ampliar
su presencia en mercados nacionales e internacionales. La articulacidn entre el sector publico,
privado y académico es importante para ofrecer a los empresarios caucanos herramientas que
potencien su productividad, optimicen sus modelos de negocio y generen oportunidades de
comercializacién efectiva. En este contexto, la metodologia RUNIN y la capacitacién en
estrategias de mercadeo, innovacién y comercializacion juegan un papel esencial en la
transformacion del tejido empresarial del departamento.

El acceso a nuevos mercados representa una oportunidad crucial para el crecimiento de las
empresas del Cauca, especialmente en sectores estratégicos como la agroindustria, la economia
popular, la manufactura y la industria del turismo. La participaciéon en ferias, misiones
comerciales y ruedas de negocio permite conectar a los empresarios con compradores,
distribuidores e inversionistas, facilitando la generacion de alianzas estratégicas y el
fortalecimiento de la cadena de valor. En este sentido, la promocién del comercio electrénicoy
laimplementacién de estrategias de marketing digital resultan fundamentales para potenciar la
presencia de los productos y servicios caucanos en mercados altamente competitivos.

Para consolidar este proceso, se han estructurado iniciativas que incluyen la participacién en
ferias locales y regionales. Estas actividades brindan a los empresarios espacios de visibilidad y
comercializacion, donde pueden exhibir su oferta, acceder a redes de negocio y fortalecer su
posicionamiento en mercados estratégicos. Ademas, la gestién de espacios de inversién en
sectores como el café, el cacao, la agroindustria y la economia popular permitird atraer capital,
fomentar el desarrollo productivo y garantizar la sostenibilidad de las iniciativas empresariales
en el departamento. Con estas acciones, el Cauca avanza en la consolidacién de un ecosistema
econdémico soélido, dindmico e innovador, capaz de responder a las demandas del mercado y
generar bienestar para la poblacién.

Para lograr este objetivo especifico de fortalecer la comercializacion de productos y servicios de
las unidades econdémicas del departamento del cauca, se promovera el servicio de
fortalecimiento y desarrollo de unidades productivas para la comercializacién de productos para
el cual se incluyen las siguientes actividades que estan enmarcadas en el producto a alcanzar
tales como: generacion de encadenamientos productivos con procesos que impulsen la
comercializacidn.

A continuacidn, se detallan las actividades que permitiran alcanzar el objetivo propuesto:

12.1.1 ACTIVIDAD 1.1 BRINDAR APOYO TECNICO, COMERCIAL Y EMPRESARIAL A LAS
UNIDADES ECONOMICAS DEL DEPARTAMENTO
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La evolucidon de las organizaciones y unidades econdmicas ha evidenciado la necesidad de
mejorar continuamente sus procesos para alcanzar resultados mas efectivos en sus proyectos.
En el sector empresarial, la asistencia técnica ha sido fundamental para lograr este objetivo,
impulsando acciones especificas que aumentan la productividad y competitividad. Ademas,
contribuye al desarrollo econdmico al facilitar una adaptacion mas eficiente a las demandas
constantes que impone la globalizacion de los mercados.

Las capacidades técnicas para las unidades econdmicas son habilidades y conocimientos
especificos esenciales para desarrollar, gestionar y hacer crecer una empresa. Estas capacidades
serdn fortalecidas a través del Plan de Asistencia y Servicio Técnico de |la Secretaria de Desarrollo
Econdmico y Competitividad, el cual se basa en un enfoque integral. Para lograrlo, se
implementaran metodologias participativas con los beneficiarios, tomando como referencia la
metodologia RUNIN, 'Ruta para el Exito de Negocios Innovadores'. Esta metodologia, creada y
patentada por la Gobernacién del Cauca, funciona como una caja de herramientas para la
construcciéon de modelos de negocios participativos en organizaciones, integrada por cuatro
herramientas que permiten:
e Realizar el diagndstico de la organizacion y la identificacién de su modelo de negocio
actual.
® Proponer la elaboracidn de un nuevo modelo de negocio para que la organizacion haga
mas efectiva su relacién con el cliente y acceda a mercados diferenciados y mejor
remunerados, bajo un enfoque sistémico y participativo.
e La elaboracion de un plan de accidn que facilite la priorizacién de actividades para la
implementacién del modelo de negocio.
® Realizar el monitoreo y seguimiento de las metas establecidas en el desarrollo del
modelo de negocio propuesto, para determinar la viabilidad y éxito del modelo.

De esta manera, RUNIN presenta una ruta para identificar con mayor claridad las necesidades
de la organizacidn y establecer propuestas de valor a sus productos, a partir de las capacidades
de gestidn en sus diferentes areas institucionales. RUNIN puede ser utilizada por profesionales,
asistentes técnicos, consultores con experiencia en trabajo de campo con comunidades y lideres
de organizaciones con formacion socio empresarial, que brinden acompafiamiento a las
organizaciones en procesos relacionados con mercadeo y comercializacién.

Ahora bien, para que RUNIN sea efectivo en el proceso de elaboracidn de modelos de negocio
es necesario que las organizaciones tengan algin un nivel de madurez en su capacidad técnica,
productiva y de gestidon, que le permitan potenciar sus procesos con una nueva propuesta de
modelo de negocio y responda a sus necesidades desde las capacidades de la organizacion. En
ese sentido, se sugiere que un facilitador que desee aplicar RUNIN, analice algunas condiciones
minimas que habilitan a la organizacidén para la aplicacién de esta metodologia:

Tener una dinamica productiva con algun nivel de sostenibilidad.

Contar con un producto para el mercado.

Debe existir un mercado que responda a ese tipo de productos

Tener experiencia en el proceso de relacionamiento con clientes.

Haber desarrollado una dindmica comercial.

El éxito en los resultados depende en gran medida de la capacidad que tenga el facilitador en
dos aspectos: en la comprensiéon de la metodologia y en la conexidn que establezca con los
representantes de la organizacidn, por esta razén se sugiere que el facilitador posea habilidades
para:
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® Generar empatia.
Escuchary ser tolerante.
Tener confianza en si mismo y actuar con modestia.
Respetar la opinion de los demas.
Tener actitud proactiva.
Adaptarse con facilidad.
Propiciar espacios de confianza y convivencia.
Ser analitico y tener capacidad de sintesis.
Aplicar la comunicacién asertiva.

La estrategia para abordar la asistencia técnica en comercializacion debe enfocarse en mejorar
la competitividad y sostenibilidad de las unidades econémicas en los sectores secundario y
terciario. Para lograr esto, es esencial realizar un diagnédstico detallado de cada unidad
econdmica, analizando sus fortalezas, debilidades y areas de oportunidad. Es importante que
este diagndstico considere aspectos como la calidad de los productos o servicios, el
conocimiento del mercado, la capacidad de produccion y las estrategias comerciales actuales.

La capacitacion en marketing y ventas es un componente clave. Es necesario que las unidades
productivas reciban formacion en el uso de herramientas modernas de marketing, incluyendo
la segmentacion de mercado, la utilizacion de canales digitales, el comercio electrénico y las
estrategias para mejorar la relacién con los clientes. También se debe capacitar a los equipos en
técnicas de ventas, negociacion y atencion al cliente para fortalecer su capacidad de generar
demanda.

Otro aspecto relevante es la innovacion y la adaptabilidad de las unidades econdmicas. Se debe
fomentar una mentalidad que busque mejorar continuamente los productos o servicios,
utilizando nuevas tecnologias que optimicen los procesos productivos, de distribucién vy
comercializacion. Esto incluye el desarrollo de productos que respondan a las tendencias del
mercado y la identificacion de nuevas oportunidades de mercado, tanto a nivel local, regional,
nacional como internacional.

El fortalecimiento de la cadena de valor es otro punto clave. El talento humano debe ser
capacitado para optimizar todos los eslabones de la cadena, mejorando la calidad de los
productos, estandarizando procesos y estableciendo alianzas estratégicas entre productores,
distribuidores y comercializadores. De esta forma, se mejoran las capacidades de producciény
distribucidn, lo que permite aumentar la competitividad en el mercado.

Ademas, es fundamental que los empresarios comprendan las normativas legales y regulatorias
gue afectan la comercializacién de sus productos. La asistencia técnica debe incluir asesoria en
temas legales, como regulaciones de calidad, etiquetado, exportacion e impuestos, lo que les
permitird operar dentro del marco legal y evitar problemas a futuro.

En cuanto a las capacidades de negociacidn, es esencial que el talento humano aprenda a
negociar en un contexto cada vez mas globalizado, mejorando la posicion competitiva de los
productos en mercados nacionales e internacionales. Esto incluye desarrollar habilidades de
negociacion en diferentes contextos, tanto con proveedores como con compradores.

Por ultimo, para garantizar el éxito de la estrategia, es necesario contar con un método de
monitoreo y evaluacidon que permita medir los resultados, identificar buenas practicas y realizar
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ajustes cuando sea necesario. A pesar de los beneficios potenciales de esta estrategia, también
existen desafios importantes, como la resistencia al cambio, la falta de acceso a tecnologia
adecuada, las limitaciones de financiamiento y las barreras en el acceso a mercados
internacionales. Sin embargo, con un enfoque adecuado y un acompafiamiento continuo, estos
desafios pueden ser superados, lo que permitird a las unidades econdmicas tener un mayor
impacto y sostenibilidad en el mercado.

En el marco de estas acciones y de las actividades del proyecto, se requiere un apoyo para
coordinar el Proyecto que actie como veedor y facilitador del cumplimiento de los objetivos
planteados. Este profesional tendra la responsabilidad de supervisar y articular las iniciativas
relacionadas con la asistencia técnica, la promocién de rutas comerciales, la organizacién de
ferias y ruedas de negocio, y la gestidn de espacios de inversidon; y se hace necesario contar con
el siguiente perfil y actividades:

Perfil 1. Profesional en ciencias sociales, o humanas, o de la educacion, o ingenierias, o
administracidn, o econémicas, o afines, con experiencia profesional minima de un (1) afio.
Este perfil realizara las siguientes actividades:

1. Brindar apoyo en la implementacién del Plan de Asistencia y Servicio Técnico de la
Secretaria de Desarrollo Econdmico y Competitividad, asegurando el cumplimiento de
los objetivos y metodologias establecidas en la estrategia RUNIN y otras herramientas
de fortalecimiento empresarial.

2. Apoyar la coordinacién y seguimiento a las actividades de capacitacion y asistencia
técnica dirigidas a las unidades econdémicas del departamento, asegurando que las
sesiones de formacidn sean pertinentes, eficaces y alineadas con las necesidades de los
beneficiarios.

3. Gestionar y monitorear la participacién de empresas y emprendedores caucanos en
ferias, ruedas de negocio y misiones comerciales a nivel nacional e internacional,
facilitando la logistica, promocionando los eventos y garantizando la visibilidad de los
productos y servicios del departamento.

4. Brindar apoyo en la articulacién interinstitucional con organismos y dependencias
estatales, entidades del orden nacional e internacional, cdmaras de comercio y actores
clave del sector productivo, con el objetivo de generar alianzas estratégicas y
oportunidades de comercializacion.

5. Disefar e implementar mecanismos de evaluacion y seguimiento de los impactos de las
estrategias de comercializacién, recopilando informacién sobre los avances,
identificando buenas practicas y proponiendo ajustes para mejorar la efectividad de las
iniciativas.

6. Apoyar con la proyeccion de informes técnicos, que detallen el avance fisico, financiero,
metodoldgico del proyecto y contratos relacionados, que incluya el calendario de
actividades, el cuadro de monitoreo de actividades cumplidas segun lo proyectado por
la supervision al inicio de cada periodo de ejecucion contractual.

7. Apoyar con la ejecucion de reuniones con el equipo del proyecto para establecer la
metodologia, seguimiento e impacto en el desarrollo econdmico del Departamento.

8. Brindar apoyo en el desarrollo de propuestas de programas de capacitacion, asesoria,
sensibilizacion y apoyo a empresarios, basadas en el diagndstico previo. Esto incluye la
creaciéon de curriculos de formacidn, guias de mentoria, estrategias para el acceso a
financiamiento, y articulaciones institucionales para los procesos de formacion a
empresarios.
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9. Brindar apoyo en la consolidacion de redes de contacto y apoyo entre emprendedores,
inversores, y expertos en el campo, asi como facilitar la conexién entre estos actores
para promover oportunidades de colaboracidn y financiamiento. Ademas de la gestion
interinstitucional para la aceptacion de voluntades y participacion de diferentes
entidades en la ruta del emprendimiento de la Gobernacién del Cauca.

10. Brindar apoyo en la gestion contractual y apoyo en los requisitos pre, post y
contractuales de los contratos requeridos en el marco del proyecto.

11. Las demds actuaciones o actividades que sean estrictamente necesarias para el logro de
los productos finales del respectivo objeto contractual y que se encuentren en la drbita
general del proyecto.

Gastos de desplazamiento y/o permanencia.

Los gastos de desplazamientos se contemplan de acuerdo a lo siguiente: La labor a realizar por
el futuro contratista es la de Participar dentro y fuera del departamento en escenarios de
articulacién tales como comités, mesas técnicas, consejos, comisiones, entre otros, dinamizados
por la SDEC con actores del orden internacional, nacional, departamental y municipal
relacionados con la estrategia de comercializacién y visibilizacion de las unidades productivas.
Asi las cosas, el contratista que desempenfiara estas actividades, debera realizar desplazamientos
a nivel departamental y nacional, con el fin de lograr el alcance de su objeto contractual, pero
sobre todo el logro efectivo del objetivo del proyecto que trata del cumplimiento de metas del
plan de desarrollo departamental.

La implementacidn del Plan de Asistencia y Servicio Técnico para unidades econdmicas es un
proceso complejo que requiere la integracién de conocimientos profesionales en temas
administrativos y organizativos; financiero y contable; Produccién, Agropecuarios,
Transformacion y Agroindustria; Mercadeo y Comercializacion, Marketing digital; Innovacion
Abierta; Asociatividad. Ademas de temadticas especificas para la dindmica intersectorial con
poblaciones vulnerables para ser exitosos en la ejecucién del proyecto. Dado que la metodologia
RUNIN es un enfoque integral que involucra diagndstico, elaboracién de modelos de negocio,
planificacién de acciones, y monitoreo, se requiere de un equipo multidisciplinario que
fortalezca el ecosistema empresarial, y se hace necesario contar con el siguiente equipo de
asistencia técnica que desarrollara las actividades descritas a continuacion:

Perfil 2. Profesional en ciencias de la economia, o administracion, o contaduria, o ingenieria,
o ciencias sociales, o humanas, o afines, con especializaciéon o posgrado, con minimo un (1)
ano de experiencia laboral. (cantidad de profesionales 2).

Este perfil realizara las siguientes actividades:

1. Apoyar el disefio e implementacién del plan de asistencia y servicio técnico de la
Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad de la Gobernacién del Cauca en
temas administrativos y organizativos; Innovacién Abierta y Asociatividad.

2. Brindar apoyo en la caracterizacion, diagndstico, andlisis de informacion, proyeccién de
informes y recomendaciones de unidades econdmicas del departamento.

3. Brindar apoyo para capacitar y/o sensibilizar a unidades econdmicas en temas
relacionados con el abordaje de la metodologia RUNIN o su equivalente, para el
fortalecimiento del ecosistema empresarial y organizacional del departamento.

4. Brindar apoyo en el disefio y promocion de rutas de comercializacion y cadenas de valor
de productos y/o servicios de las unidades econémicas del departamento.
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5. Brindar apoyo en la articulacién interinstitucional con organismos y dependencias
estatales, entidades del orden nacional e internacional para fortalecer las unidades
econdmicas del departamento.

6. Apoyar a las unidades econémicas y organizaciones en el disefio y gestion de proyectos
tendientes a mejorar la comercializacion.

7. Brindar apoyo en el registro de participantes y de poblacién atendida en los escenarios
realizados, asi como los indicadores de medicidn que le sean asignados para la
evaluacidn del proyecto.

8. Brindar apoyo en la gestién contractual y apoyo en los requisitos pre, post y
contractuales, asi como en la proyeccién de los informes de actividades de los contratos
celebrados en el marco del proyecto.

9. Apoyar en la proyeccién de actas, registro fisico (asistencia) y fotografico, logistica de
los consejos, comités, mesas técnicas y reuniones que se requieran en el cumplimiento
de las actividades planteadas en el proyecto.

10. Las demds actuaciones o actividades que sean estrictamente necesarias para el logro de
los productos finales del respectivo objeto contractual y que se encuentren en la dérbita
general del proyecto.

Gastos de desplazamiento y/o permanencia.

Los gastos de desplazamientos se contemplan de acuerdo a lo siguiente: La labor a realizar por
el futuro contratista es la de Participar dentro y fuera del departamento en escenarios de
articulacién tales como comités, mesas técnicas, consejos, comisiones, entre otros, dinamizados
por la SDEC con actores del orden internacional, nacional, departamental y municipal
relacionados con la estrategia de comercializacién y visibilizacion de las unidades productivas.
Asi las cosas, el contratista que desempenard estas actividades, deberad realizar desplazamientos
a nivel departamental y nacional, con el fin de lograr el alcance de su objeto contractual, pero
sobre todo el logro efectivo del objetivo del proyecto que trata del cumplimiento de metas del
plan de desarrollo departamental.

Perfil 3. Profesional en ciencias de la ingenieria, o agronomia, o economia, o administracion,
o contaduria, o ciencias sociales, o humanas, o afines, con minimo un (1) afio de experiencia
laboral; esta persona sera la encargada de realizar las siguientes actividades:

Este perfil realizara las siguientes actividades:

1. Apoyar el disefio e implementacién del plan de asistencia y servicio técnico de la
Secretaria de Desarrollo Econédmico y Competitividad de la Gobernacién del Cauca en
temas de Transformacién y Agroindustria; Agropecuarios y Mercadeo vy
Comercializacion.

2. Brindar apoyo en la caracterizacion, diagndstico, andlisis de informacion, proyeccién de
informes y recomendaciones de unidades econdmicas del departamento.

3. Brindar apoyo para capacitar y/o sensibilizar a unidades econdmicas en temas
relacionados con el abordaje de la metodologia RUNIN o su equivalente, para el
fortalecimiento del ecosistema empresarial y organizacional del departamento.

4. Brindar apoyo en el disefio y promocion de rutas de comercializacion y cadenas de valor
de productos y/o servicios de las unidades econdmicas del departamento.

5. Brindar apoyo en la articulacién interinstitucional con organismos y dependencias
estatales, entidades del orden nacional e internacional para fortalecer las unidades
econdmicas del departamento.

6. Apoyar alas unidades econdmicas y organizaciones en el disefio y gestién de proyectos
tendientes a mejorar la comercializacion.

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad
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7.

10.

Brindar apoyo en el registro de participantes y de poblacién atendida en los escenarios
realizados, asi como los indicadores de medicion que le sean asignados para la
evaluacidn del proyecto.

Brindar apoyo en la gestion contractual y apoyo en los requisitos pre, post y
contractuales, asi como en la proyeccién de los informes de actividades de los contratos
celebrados en el marco del proyecto.

Apoyar en la proyeccion de actas, registro fisico (asistencia) y fotografico, logistica de
los consejos, comités, mesas técnicas y reuniones que se requieran en el cumplimiento
de las actividades planteadas en el proyecto.

Las demas actuaciones o actividades que sean estrictamente necesarias para el logro de
los productos finales del respectivo objeto contractual y que se encuentren en la érbita
general del proyecto.

Perfil 4. Profesional en ciencias de la ingenieria, o administracion, o economia, o contaduria,
o afines, con minimo un (1) afio de experiencia laboral
Este perfil realizara las siguientes actividades:

1.

10.

Apoyar el disefio e implementacién del plan de asistencia y servicio técnico de la
Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad de la Gobernacion del Cauca en
temas tales como Transformacidn, Produccion y Marketing.

Brindar apoyo en la caracterizacidn, diagndstico, andlisis de informacion, proyeccién de
informes y recomendaciones de unidades econdmicas del departamento.

Brindar apoyo para capacitar y/o sensibilizar a unidades econdémicas en temas
relacionados con el abordaje de la metodologia RUNIN o su equivalente, para el
fortalecimiento del ecosistema empresarial y organizacional del departamento.

Brindar apoyo en el disefio y promocién de rutas de comercializacién y cadenas de valor
de productos y/o servicios de las unidades econdmicas del departamento.

Brindar apoyo en la articulacién interinstitucional con organismos y dependencias
estatales, entidades del orden nacional e internacional para fortalecer las unidades
econdmicas del departamento.

Apoyar a las unidades econdmicas y organizaciones en el disefio y gestién de proyectos
tendientes a mejorar la comercializacién.

Brindar apoyo en el registro de participantes y de poblacién atendida en los escenarios
realizados, asi como los indicadores de medicion que le sean asignados para la
evaluacidn del proyecto.

Brindar apoyo en la gestidn contractual y apoyo en los requisitos pre, post y
contractuales, asi como en la proyeccién de los informes de actividades de los contratos
celebrados en el marco del proyecto.

Apoyar en la proyeccion de actas, registro fisico (asistencia) y fotografico, logistica de
los consejos, comités, mesas técnicas y reuniones que se requieran en el cumplimiento
de las actividades planteadas en el proyecto.

Las demads actuaciones o actividades que sean estrictamente necesarias para el logro de
los productos finales del respectivo objeto contractual y que se encuentren en la orbita
general del proyecto.

Perfil 5. Profesional en finanzas, o ciencias de la ingenieria, o economia, o administracion, o
contaduria, 0 matematicas, o ciencias sociales o0 humanas, o afines, con minimo un (1) aiio de
experiencia laboral.

Este perfil realizara las siguientes actividades:
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1. Apoyar el disefio e implementacién del plan de asistencia y servicio técnico de la
Secretaria de Desarrollo Econédmico y Competitividad de la Gobernacion del Cauca en
temas tales como Financieros y contables; Mercadeo y Comercializacion.

2. Brindar apoyo en la caracterizacion, diagndstico, andlisis de informacion, proyeccién de
informes y recomendaciones de unidades econdmicas del departamento.

3. Brindar apoyo para capacitar y/o sensibilizar a unidades econdmicas en temas
relacionados con el abordaje de la metodologia RUNIN o su equivalente, para el
fortalecimiento del ecosistema empresarial y organizacional del departamento.

4. Brindar apoyo en el disefio y promocidn de rutas de comercializacion y cadenas de valor
de productos y/o servicios de las unidades econémicas del departamento.

5. Brindar apoyo en la articulacién interinstitucional con organismos y dependencias
estatales, entidades del orden nacional e internacional para fortalecer las unidades
econdémicas del departamento.

6. Apoyar a las unidades econémicas y organizaciones en el disefio y gestion de proyectos
tendientes a mejorar la comercializacion.

7. Brindar apoyo en el registro de participantes y de poblacién atendida en los escenarios
realizados, asi como los indicadores de medicidn que le sean asignados para la
evaluacidn del proyecto.

8. Brindar apoyo en la gestién contractual y apoyo en los requisitos pre, post y
contractuales, asi como en la proyeccidn de los informes de actividades de los contratos
celebrados en el marco del proyecto.

9. Apoyar en la proyeccién de actas, registro fisico (asistencia) y fotografico, logistica de
los consejos, comités, mesas técnicas y reuniones que se requieran en el cumplimiento
de las actividades planteadas en el proyecto.

10. Las demds actuaciones o actividades que sean estrictamente necesarias para el logro de
los productos finales del respectivo objeto contractual y que se encuentren en la érbita
general del proyecto.

Gastos de desplazamiento y/o permanencia. (perfil 3,4y 5)

Estas actividades permiten a los profesionales con experiencia en areas relacionadas apoyar de
manera efectiva el acompafiamiento de la asistencia y servicio técnico, asegurando que los
programas y servicios ofrecidos sean relevantes, eficaces y sostenibles. También es necesario
tener en cuenta que este proyecto contempla articulaciones alrededor del territorio del
Departamento, serd necesario que los profesionales cuenten con gastos de permanencia y/o
desplazamiento proyectados, que podrdn asignarse o sujeto de cambio de acuerdo a lo
observado por la supervisiéon del proyecto o la necesidad planteada desde la Secretaria de
Desarrollo Econdmico y Competitividad.

12.1.2 ACTIVIDAD 1.2 IMPLEMENTAR ESCENARIOS DE COMERCIALIZACION Y VISIBILIZACION
DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS DE LAS UNIDADES PRODUCTIVAS DEL CAUCA

Esta actividad tiene como objetivo fortalecer la comercializacién de productos y servicios en el
Departamento del Cauca a través de la participacién en ferias empresariales subregionales,
ruedas de negocio y otros escenarios locales de promocién. Estas iniciativas buscan dinamizar la
economia local, fomentar la interaccién entre emprendedores y consumidores, y generar
nuevas oportunidades de mercado para unidades econdmicas de diferentes sectores,
especialmente el agroindustrial, artesanal y turistico. Para garantizar el éxito de estos eventos,
se contempla un apoyo logistico que incluye la provision de infraestructura, promocion vy
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acompanamiento técnico. Asimismo, se impulsa el desarrollo y la promocién de rutas
comerciales mediante la geolocalizacién de actores, la segmentacion de mercados y la
implementacién de estrategias de marketing.

Subactividad 1.2.1. Realizar escenarios de promocion y comercializacidon

Participar en escenarios de promocion y comercializacidn para las organizaciones productivas
del departamento del Cauca en el marco de Ferias subregionales en Popayan y Santander de
Quilichao:

Las ferias empresariales son un motor esencial para el crecimiento econdémico local,
especialmente en economias de pequefia escala y en sectores como la transformacion
agroindustrial. Estos eventos brindan una plataforma invaluable para que productores vy
proveedores de servicios exhiban y promuevan sus productos ante una audiencia amplia y
diversa. Ademds, fomentan la interaccién entre distintos actores del mercado, generando
oportunidades de colaboracién, acceso a nuevos mercados, creacidon de empleo y aprendizaje
mutuo. El impacto de las ferias empresariales va mas alld de lo econdmico, beneficiando
directamente a los participantes, por un lado, los consumidores locales acceden a una amplia
variedad de productos y servicios de calidad y, Por otro lado, los emprendedores y pequefios
empresarios fortalecen sus capacidades comerciales, expanden sus redes de contacto y acceden
a nuevas oportunidades de negocio, lo que les permite aumentar sus ingresos y consolidar sus
proyectos a largo plazo.

Desde la Secretaria de desarrollo econdmico y competitividad se realizaran dos ferias
subregionales que permitan impulsar la promocién y comercializacidon de productos y servicios
de los emprendimientos locales. Estas ferias se llevaran a cabo en los municipios de Popayan y
Santander de Quilichao, permitiendo beneficiar hasta 100 emprendedores y empresarios por
feria. Los emprendedores contaran con un espacio fisico para exhibir sus productos, con la
ambientacion basica del stand para exhibir su producto, ademas de contar con un refrigerio y
almuerzo durante la realizacién del evento.

El desarrollo de estas ferias tendra las siguientes fases:
Fase de diseiio y planeacion. En esta fase, se pretende determinar los requerimientos técnicos,
econdémicos, administrativos, logisticos, equipos, materiales, talento humano, asi como el
necesario acuerdo politico o de consenso, se pueden enlistar los siguientes requerimientos:
e Consenso de la feria
Definicion de los objetivos de la feria
Ubicacidn, duracién y época para la ejecucion de la feria
Oferta de productos
Seleccion de emprendimientos y empresas participantes
Convocatoria y procesos de inscripcién de participantes
Otras de las actividades importantes
Planos de las instalaciones de la feria.
Plan de ejecucién y responsabilidades
Publicidad del evento
Presupuesto
Eventos colaterales en la fase de disefo
Programas artisticos
Preparacion de recetas culinarias
Entre otros

O O O @€ OO O O © © o o o o
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Gestiones especiales para el evento

Permisos institucionales (gobiernos municipales entre otros)

Impuestos

Permisos de instalacién de servicios basicos (energia eléctrica, agua potable, seguridad
policial, bafios entre otros

Fase de ejecucidn de la feria empresarial. En esta fase, se debe realizar la lista de chequeo para
verificar lo planificado, ademas de garantizar que se cuente con:

Montaje de la estructura
Ubicacion del stand de la feria
Sonido

Exhibicidn de los productos
Entre otros

Fase de evaluacién. Con la realizacidn del evento o la puesta en marcha de los escenarios se
tendra en cuenta los siguientes aspectos:

Evaluacién durante el evento las expresiones de los visitantes

Evaluar las ventas y las cotizaciones que se realicen

Evaluar al término de la feria el impacto que tuvo el evento sobre las ventas.
Verificar el presupuesto el resultado de los gastos realizados

Informe de las actividades

SELECCION DE EMPRENDIMIENTOS Y EMPRESAS PARTICIPANTES DE LA FERIA SUBREGIONAL

Personas emprendedoras, Micro, Pequefias y Medianas Empresas (MiPyMes) hasta grandes
empresas, emprendimientos, cooperativas, asociaciones productivas y organizaciones del
sector popular, que tengan emprendimientos funcionando en el departamento del Cauca; de
los siguientes sectores secundario: artesanias, agroindustria, marroquineria, textil, Joyeria y
sector terciario: Servicios: Tecnologia, salud, Turismo, que cuenten con los siguientes requisitos:

v

v

SR

Ser ciudadano(a) colombiana o que la mayoria de sus miembros sean ciudadanos
colombianos.

Si se trata de persona juridica o una asociacién presentar el registro de Camara y
Comercio.

Las empresas y/o emprendimientos deberdn contar con un catalogo de sus productos o
servicios que contenga los siguientes datos: fotografia del producto, descripcién del
producto, presentacidén y precio por articulo y tarjeta de presentacién digital

Los emprendimientos deben estar formalmente constituidas (Certificado de existencia
y representacién legal)

Los emprendimientos deberan contar con logotipo y tarjeta de presentacidn digital

Los emprendimientos deben contar con el RUT actualizado (2025)

Los emprendimientos deben contar con documentos equivalentes de acuerdo con el
articulo 617 del estatuto tributario.

Disponibilidad de participar en el evento en el lugar que se disponga para tal fin.
Contar con capacidad de pago para cubrir otros gastos adicionales

Proceso de Inscripcidn:

1. Convocatoria: Publicacion de la convocatoria con los requisitos y fechas clave.

2. Inscripcion: Diligenciamiento del formulario de inscripcidon y envio de la documentacion
requerida.

3. Seleccién: Evaluacidon de las empresas postulantes y notificacidn a los seleccionados.
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4. Confirmacién: Las empresas seleccionadas deberan confirmar su participacién y
comprometerse con los gastos adicionales como transportes, hospedaje, entre otros.

REQUERIMIENTOS LOGISTICOS DE LAS FERIAS SUBREGIONALES
Alquiler de estanteria y materiales para montaje del stand de la feria.

v Una (1) carpa blanca de 24m x 18m y 4m de alto con vitrales laterales

v Stand de linea estructural con paneleria blanca y perfileria en aluminio, con
instalaciones eléctricas que comprende 1 tomacorriente doble e iluminacidn; con
estructura en acrilico para la instalacién de cornisa. Tamafio 2,50 m de frente x 2 m de
fondo. (Incluye transporte de los materiales).
Cada stand serd ambientado 1 tablén de 1,80 m x 60 cm, con mantel y 2 sillas.
Ambientacién del espacio fisico
Alquiler de luces
Alquiler de sonido
Alquiler de tarima
Material publicitario (Disefio para la elaboracion del penddn, banner, y camisetas, que
cumpla con las siguientes caracteristicas: Claridad y simplicidad, llamativo visualmente,
identidad de la Gobernacién del Cauca mensaje persuasivo, legibilidad, imagen o
graficos relevantes, adaptabilidad, concision).
Pendones de sefializacion de sectores de la feria
Alimentacidon para un dia de feria
Suministro de refrigerios para los participantes
Suministro de almuerzos para los participantes

S

" SENENTY
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Tanto la estanteria como los demads elementos requeridos para el montaje del pabelldn de la
feria se contrataran a través de una empresa que preste servicios logisticos. Los elementos a
alquilar, asi como las condiciones minimas son las siguientes:

e Montaje y apoyo para la ambientacién del Pabellén durante 1 dia previo al evento.

® Apoyo logistico y soporte técnico durante 1 dia que dura el evento

e Desmontaje del pabelldn durante 1 dia finalizado el evento

Cronograma de actividades:

Etapa Actividades

3 meses antes Definir objetivos, presupuesto, lugar y fecha. Invitar expositores.

Disefiar la campaia de marketing. Confirmar participantes y

2 meses antes .
patrocinadores.

1 mes antes Finalizar logistica (montaje, permisos, personal). Intensificar promocion.

1semanaantes |Verificar detalles finales (montaje, materiales, equipos).

Durante la feria  |Coordinar actividades, supervisar logistica y atender imprevistos.

Después de la

toria Evaluar resultados, agradecer a participantes y planificar la proxima edicion.

Para el desarrollo de esta actividad se requiere el alquiler de logistica para las ferias
subregionales en Popayan y Santander de Quilichao que contienen los siguientes items:

ITEM Detalle Unlda_d de Cantidad de Cantld.ad de
medida elementos Ferias
Derechos de autor (Sayco y Acimpro) Unidad 1 2
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Bomberos Unidad 1 2
Permisos y Defensa Civil Unidad 1 2
exterior Aseo Unidad 1 2
Vallas espacio publico Unidad 40 2
Tarima Carpa 10x10 Unidad 1 2
Tarima 8x8x0.6 Unidad 1 2
Alfombra Unidad 1 2
Pantalla 3x4 Unidad 1 2
Sala de presentacion Unidad 1 2
Flores gran Taman Unidad 1 2
Sonido 12 horas Unidad 1 2
Atril presentacién Unidad 1 2
Banner del evento Unidad 2 2
Presentador Unidad 1 2
Presentacidon musical y/o cultural Unidad 5 2
Planta de energia Unidad 1 2
Juego de Luces Unidad 1 2
Camara de Humo Unidad 1 2
Juego de telas de colores Unidad 1 2
Letras de CAUCA en gran formato Unidad 1 1
Espacio Carpa 6 x 20 Unidad 1 2
Académico y de Oridad o A
compartir Mesas nida
Sillas Unidad 60 2
Manteles y sobremanteles Unidad 60 2
Arreglo floral de mesa Unidad 60 2
Alimentacion Refrigeri~o sencillo F?ar.ticipante y Unidad 120 5
acompaniante y logistica del evento
Almuerzo participantes y logistica del Unidad 420 5
evento
Ref,rlger|o participante acompafiante y Unidad . 5
logistica del evento
Hidratacidn Unidad 420 2
Decoracién Portico de ingreso Unidad 1 2
general .
Juego Luces Unidad 1 2
Juego de decoracidn plantas artificiales Unidad 1 2
Juego telas de techo de colores Unidad 1 2
Zona de residuos Unidad 1 2
Rueda.de Stand modular Unidad 5 2
negocios X
Piso con tapete Unidad 5 2
Mesa ejecutiva Unidad 5 2
Silla Unidad 25 2
Punto de conexion eléctrica Unidad 5 2
Conexion a internet Unidad 1 2
Estacion de café Unidad 1 2
Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad
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Juego de Luces Unidad 1 2
Feria exhibicion Elemento de recordacién Unidad 3000 2
Carpa 20x30 Unidad 2 2
Escarapela Unidad 120 2
Soporte sobre mesa de presentacion Unidad
personalizado 100 2
Stand o caseta con mobiliario Unidad 100 2
Piso con alfombra Unidad 100 2
Conexién eléctrica Unidad 100 2
Exhibidor de producto y repisa Unidad 100 2
Publicidad del stand Unidad 100 2
Separadores de pabellon Unidad 5 2
Med_ios digitales | 4o Unidad 1 2
e impresos .
Redes sociales Unidad 1 2
Impreso 1 2

Participar en escenarios de promocion y comercializacidn para las organizaciones productivas
del departamento del Cauca en los 42 municipios del departamento:

En los 42 municipios del Cauca, se llevan a cabo eventos locales, regionales y, en menor medida,
internacionales especialmente en Popayan. Estos eventos, como ferias de exposiciones, ferias
empresariales y ruedas de negocio, buscan dinamizar la economia de emprendedores,
empresarios y unidades productivas activas de los sectores secundario y terciario. Por lo general,
se realizan en paralelo a festividades municipales que atraen un publico amplio o en fechas
conmemorativas relacionadas con la riqueza poblacional del territorio, beneficiando a diversos
grupos como la cultura afrocolombiana, emprendedores del sector interreligioso, mujeres
emprendedoras y transformadores del campo, entre otros.

Para el desarrollo de estos eventos, se hace necesario contar con la provisién de elementos
logisticos en aras de apoyar a las diferentes administraciones municipales en el departamento
del Cauca, ademas de los sectores poblacionales y productivos que alberga el Departamento.
Por lo tanto, desde la Secretaria de Desarrollo Econdmico y Competitividad de la Gobernacion
del Cauca, se apoyaran escenarios de comercializacion tales como ferias municipales u otro tipo
de escenarios similares, con el apoyo logistico de los eventos. Estos eventos, deberdn ser
acordados con antelacién minimo 15 dias previos al evento, y seran a necesidad de los
municipios, y con el talento humano dispuesto para apoyar la actividad, se debera verificar en
campo o de forma virtual la necesidad de apoyo logistico, donde de acuerdo al analisis de la
estimacion del impacto del evento, la poblacién beneficiaria, el lugar del evento, se distribuira
el apoyo de los elementos logisticos. A continuacién, se puede observar la distribuciéon por
zonas, y los elementos que se podran apoyar. Cabe resaltar que la distribucion de apoyo, se hace
teniendo en cuenta la mayor o menor participacidon del municipio en estos eventos, de acuerdo
a cada uno de estos municipios. Se podra brindar el apoyo en los items relacionados en la
siguiente tabla:

Para el desarrollo de esta actividad se requiere el alquiler de logistica para ferias y eventos
empresariales municipales que contienen los siguientes items:
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. s Mediana s
Zona o Subregion Mayor participacién participacién Menor participacién
El Tambo
La Sierra
- Popavan Morales Cajibio
pay Piendamé - Tunia Sotard Paispamba
Rosas
Timbio
Corinto
Guachené Buenos Aires Padilla
Norte Miranda Caloto Suirez
Puerto Tejada Villa Rica
Santander de Quilichao
Caldono ,
Puracé Inza
Oriente Totoré L Jambalé
Silvia Piez
Toribio
Balboa
Bolivar
Argelia La Vega
Sur Mercaderes Piamonte Almagu?r
. - Florencia
Patia San Sebastian
Santa Rosa
Sucre
Guapi
Pacifico - Occidente Lépez de Micay - -
Timbiqui
Total de municipios por zona 13 Municipios 20 Municipios 9 Municipios
A . Cantidad de .
Apoyo logistico Cantidad de elementos : Cantidad de elementos
elementos
Carpa 20x30 1 0 0
Carpa 4x4 0 0 8
Carpa 6x6 0 4 0
Manteles y sobre manteles 15 12 10
Mesas 15 12 10
Hidratacion 15 12 10
Almuerzo 30 24 20
Refrigerio sencillo participante
y acompafiante y logistica del 30 24 20
evento
Sillas 30 24 20
Sonido 12 horas 1 1 1
Tarima 8x8x0.6 1 0 0

Para el apoyo logistico se ha estimado la cantidad de suministro para todo el departamento, sin
embargo, esta cantidad podrd variar de acuerdo a los valores del mercado o la necesidad de las
zonas y eventos municipales de acuerdo a la proyeccidn por subregion. Serd necesario la
contratacidn para la provision logistica del evento.

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad
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Para dinamizar el apoyo a las ferias empresariales regionales y locales de los municipios, sera
necesario contar con un equipo de profesionales que desarrolle todas las fases de preparacion
y desarrollo de los eventos. A continuacidn, se describen los perfiles profesionales y sus
actividades:

Perfil 6. Profesional en ciencias administrativas, o sociales, o humanas, o ingenieria, o afines,
con experiencia laboral minima de un (1) afio, para apoyo de las ferias empresariales y ruedas
de negocio, quién estara a cargo de las siguientes actividades:

Este perfil realizara las siguientes actividades:

1. Brindar apoyo en la planificacién de los eventos relacionados con la comercializacién y
acceso a mercados competitivos en el Departamento del Cauca, tales como ferias
empresariales y ruedas de negocio, definiendo fechas, objetivos y tematicas para las
ferias empresariales y/o ruedas de negocio.

2. Brindar apoyo en la reserva y gestion de lugares adecuados que cumplan con los
requisitos espaciales y logisticos para la feria y/o rueda de negocios.

3. Apoyar en el disefio y distribucion del espacio de exhibicién, en la asignacién de stands
a los expositores y en la planificacion general del evento.

4. Brindar apoyo en lo relacionado a la gestidn, contacto y coordinacidn de la participacion
de empresas y organizaciones como expositores en la feria o participantes en las ruedas
de negocio, asi mismo establecer una comunicacién efectiva con todas las partes
interesadas, incluyendo expositores, patrocinadores, asistentes y proveedores.

5. Apoyaren el desarrollo de estrategias de promocidn y marketing para atraer a asistentes
y expositores, incluyendo campafias en redes sociales, publicidad en linea y medios
tradicionales.

6. Brindar apoyo en el registro de participantes y de poblacién atendida en los escenarios
realizados.

7. Brindar apoyo en la organizacién logistica de los eventos, incluyendo la gestién de
suministros, el transporte de materiales y la programacion de actividades.

8. Apoyar la programacion de eventos, planificando y organizando actividades
complementarias como conferencias, seminarios, demostraciones y talleres durante la
feria y/o rueda de negocios.

9. Brindar apoyo en la gestidon contractual y/o apoyo en los requisitos pre, post y
contractuales de los contratos requeridos en el marco del proyecto.

10. Apoyar realizando evaluaciones del impacto financiero de los participantes del evento a
través de la recopilacién de comentarios y evaluaciones posteriores al evento para
analizar su éxito, identificar areas de mejora y planificar futuras ferias empresariales.

11. Las demds actuaciones o actividades que sean estrictamente necesarias para el logro de
los productos finales del respectivo objeto contractual y que se encuentren en la érbita
general del proyecto.

Perfil 7. Técnico o estudiante de carrera profesional o tecnoldgica con cuatro (4) semestres
aprobados en cualquier area del conocimiento con experiencia laboral minima de seis (6)
meses, para dinamizar las ferias y/o eventos empresariales y el apoyo administrativo en el
marco del proyecto.

Este perfil realizara las siguientes actividades:

1. Brindar apoyo en la planificacidn de los eventos y/o ferias empresariales en conjunto
con las administraciones municipales o las comunidades del Departamento del Cauca,
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definiendo fechas, objetivos, tematicas, gestion de suministros, traslado de materiales,
programacion de actividades y posibles requerimientos logisticos brindados por la
Secretaria de Desarrollo Econdmico y Competitividad de la Gobernacion del Cauca.

2. Brindarapoyo en lo relacionado a la gestién, contacto y coordinacién de la participacién
de empresas y organizaciones como expositores en la feria o participantes en las ruedas
de negocio, asi mismo establecer una comunicacién efectiva con todas las partes
interesadas, incluyendo expositores, patrocinadores, asistentes y proveedores.

3. Brindar apoyo en el registro de participantes y de poblacién atendida en los escenarios
realizados.

4. Brindar apoyo en la gestiéon contractual y apoyo en los requisitos pre, post y
contractuales de los contratos requeridos en el marco del proyecto.

5. Apoyar en las acciones administrativas de |la Secretaria y/o del proyecto, asi como en la
gestion documental del proyecto relacionado con el fomento econdmico en cuanto a su
planificacién, manejo, organizacién y custodia de la documentacion produciday recibida
en el proyecto, desde su origen hasta su destino final, facilitando su utilizacion y
conservacion.

6. Apoyar en la administracion de peticiones, quejas, reclamos, solicitudes que disponga
la Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad y de la atencidn oportuna del
correo institucional, ademas de la proyecciéon de las comunicaciones de respuesta a los
requerimientos internos y externos que se realicen en el marco del proyecto y/o remitir
oportunamente las solicitudes a otras dependencias segun sea el caso.

7. Apoyar al equipo del proyecto en todas las tareas rutinarias, tales como: redaccion de
correspondencia, concertacién de reuniones, manteniendo la informacidn
administrativa y la programacion diaria, semanal o mensual del equipo vinculado al
proyecto.

8. Apoyar en la proyeccidn de actas, registro fisico (asistencia) y fotografico, logistica de
los consejos, comités, mesas técnicas y reuniones que se requieran en el cumplimiento
de las actividades planteadas en el proyecto.

9. Apoyar con la proyeccion de los informes de actividades de los contratos celebrados y/o
aquellos que se deban generar de acuerdo al ejercicio de la Secretaria de Desarrollo
Econdmico y Competitividad de la Gobernacidn del Cauca en el marco del proyecto.

10. Las demds actuaciones o actividades que sean estrictamente necesarias para el logro de
los productos finales del respectivo objeto contractual y que se encuentren en la érbita
general del proyecto.

Gastos de desplazamiento y/o permanencia. (perfil 6 y 7)

Estas actividades permiten al equipo del proyecto apoyar de manera efectiva el desarrollo de
escenarios de comercializacion locales, asegurando que los programas y servicios ofrecidos sean
relevantes, eficaces y sostenibles. También es necesario tener en cuenta que este proyecto
contempla articulaciones alrededor del territorio del Departamento, serd necesario que el
equipo que interviene en esta actividad cuente con gastos de permanencia y/o desplazamiento
proyectados, que podran asignarse o sujeto de cambio de acuerdo a lo observado por la
supervisién del proyecto o la necesidad planteada desde la Secretaria de Desarrollo Econdmico
y Competitividad.
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Subactividad 1.2.2. Desarrollo y Promocion de Corredores, Rutas y Agendas de
Comercializacion

El Departamento del Cauca, durante el afio 2024, avanzé significativamente en la promocién y
articulacién de rutas comerciales mediante la colaboracién con organizaciones de diferentes
sectores. A través de una gestion interinstitucional, se lograron importantes avances, como es
el caso de la ruta gastrondmica "Cauca Sabe a Paz", que involucré a gremios de restaurantes,
cocineros tradicionales, medios de comunicacién y entidades estatales. Este esfuerzo permitio
identificar comercios locales y promover productos y servicios a una escala mediana en el
departamento. De manera similar, se trabajo en el fortalecimiento de la cadena de valor de la
trucha, contribuyendo a su visibilidad en mercados regionales.

Sin embargo, el desarrollo y la promocidon de rutas y agendas comerciales enfrentan desafios
significativos debido a su complejidad analitica. Este proceso requiere una comprensién
profunda de diversos factores, como el comportamiento del cliente, la identificacion de clientes
potenciales (leads) y el disefio de estrategias comerciales adaptadas a las necesidades de cada
sector. En este sentido, la estrategia comercial es fundamental, ya que define los objetivos de
ventas, las metas de visitas y las oportunidades comerciales a alcanzar

El desarrollo y la promocidn de estas rutas y agendas comerciales deben incorporar una serie de
acciones clave, tales como la localizacién de actores comerciales, la cualificacién de mercados,
la zonificacion comercial y el impulso de las estrategias de venta. A continuacidn, se detallan
estas acciones:

Localizacién - Geolocalizacién: Este es uno de los primeros pasos a seguir, en los cuales se
identifican las coordenadas geograficas de los productores, comerciantes, clientes y posibles
clientes. Este proceso permitird tener un mapa detallado de las ubicaciones clave para la
implementacién de las rutas comerciales.

Cualificacion de mercado: Se trata de un proceso integral que complementa los analisis y la
cuantificacion de datos. En esta etapa se realiza una segmentacién detallada de los mercados,
los clientes actuales y los clientes potenciales, lo que permite focalizar las estrategias
comerciales en las dreas con mayor oportunidad de crecimiento.

Zonificacion: Consiste en asignar y distribuir los territorios comerciales segun criterios
especificos basados en la segmentacién de mercados. En esta fase también se definen
parametros de mediciéon de la capacidad y el potencial comercial de las unidades econémicas o
sectores involucrados, lo cual facilita la toma de decisiones estratégicas.

Impulso comercial: A lo largo de todo el proceso, se debe proporcionar un acompanamiento
técnico y profesional que apoye la implementacion de las estrategias comerciales. Esto incluye
la definicidn, el desarrollo y el impulso de las rutas comerciales, garantizando que los actores
involucrados cuenten con los recursos y conocimientos necesarios para ejecutar las estrategias
de forma efectiva.

Es fundamental que las acciones anteriores estan respaldadas por un equipo profesional
altamente capacitado, con herramientas y metodologias adecuadas para abordar la complejidad
del proyecto, lo que garantizara no solo la promocién efectiva de las rutas comerciales, sino
también el fortalecimiento de las capacidades comerciales de los actores del sector y contribuira
al posicionamiento de los productos regionales en mercados nacionales e internacionales. Para

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad

Direccion: Carrera 6 con Calle 22N Edificio de Obras Publicas Departamentales (Segundo Piso)

Teléfonos: +57 602 8203841

WWW.Ccauca.gov.co Pagina 64 de 133


http://www.cauca.gov.co/

GObefl’laélC")‘:’%‘de' Cauca

ello, es esencial contratar profesionales con capacidades especificas en dreas como gestion
comercial, andlisis de datos y disefio de estrategias comerciales, cuyas actividades y perfiles son
descritos a continuacion:

Es necesario contar con el apoyo para el andlisis de mercados y datos, realizar investigaciones
exhaustivas de mercado, identificar oportunidades comerciales dentro del departamento.
Utilizando herramientas de geolocalizacién y andlisis de datos, tendrd como mision la
localizacién, cualificacién de mercado y segmentacién de clientes, ademas de la identificacidn
de los segmentos mas prometedores para las rutas comerciales, para lo cual serd necesario
contar con los siguientes perfiles:

Perfil 8. Profesional en ciencias de la ingenieria, 0 matematicas, o estadistica, o mercadeo, o
administracion, o economia, o ciencias sociales o humanas, o afines, con experiencia laboral
minima de un (1) afio.

Este perfil realizara las siguientes actividades:

1. Brindar apoyo en el disefio, desarrollo y ejecucion de rutas y agendas comerciales de los
productos y servicios priorizados por la Secretaria de Desarrollo Econdédmico vy
Competitividad.

2. Apoyar en el desarrollo de estrategias de promociéon y marketing para las unidades
econdmicas o eventos de promocién de las rutas y agendas de comercializacién para
atraer a asistentes y beneficiarios, incluyendo campafias en redes sociales, publicidad
en linea y medios tradicionales.

3. Apoyar en la realizacidn de estudios de mercado, segmentacidon de mercados, clientes,
empresarios y potenciales clientes en la region, analizando la capacidad productiva y la
demanda de los diferentes sectores, ademas de la definicién de las necesidades
comerciales especificas de cada area o sector.

4. Brindar apoyo generando informes sobre el comportamiento del mercado y potenciales
oportunidades comerciales, socializando con actores del ecosistema empresarial.

5. Apoyar realizando la localizacién de unidades econdmicas y actores comerciales
mediante la utilizacién de herramientas de localizacidn para identificar areas con alto
potencial de comercializacion, ademads de la proyeccidon de mapas o rutas comerciales.

6. Brindar apoyo en el disefio e implementacién de la estrategia de zonificacidn eficiente,
gue distribuya los territorios comerciales segln los datos de capacidad y potencial
comercial, optimizando la distribucién y cobertura de los productos.

7. Apoyar desarrollando estrategias logisticas y de distribucidon para apoyar el impulso
comercial de los productos, garantizando que lleguen a los puntos de venta de manera
eficiente y oportuna, proponiendo mejoras en los procesos de comercializacion para
incrementar la competitividad.

8. Brindar apoyo establecer indicadores de rendimiento para evaluar el impacto de las
rutas comerciales, utilizando herramientas de analisis de datos para medir la efectividad
de las estrategias comerciales y optimizar los resultados.

9. Apoyar alas unidades econdmicas y organizaciones en el disefo y gestién de proyectos
tendientes a mejorar la comercializacion.

10. Brindar apoyo en la gestion contractual y apoyo en los requisitos pre, post y
contractuales de los contratos requeridos en el marco del proyecto.

11. Las demds actuaciones o actividades que sean estrictamente necesarias para el logro de
los productos finales del respectivo objeto contractual y que se encuentren en la drbita
general del proyecto.
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Perfil 9. Profesional en ciencias sociales o humanas, o ciencia politica, o administracién
publica, o ciencias de la educacion, o ingenieria, o administracion, o economia, o afines, con
especializacion o posgrado, con experiencia laboral minima de un (1) afo; esta persona
establecera y hara el seguimiento de los objetivos y metas para el desarrollo de las rutas
comerciales, ademas de las acciones necesarias para ejecutar dichas rutas. Este perfil tendrd un
enfoque interinstitucional, trabajando con diversas organizaciones y actores clave para
garantizar el éxito de las acciones.

Este perfil realizara las siguientes actividades:

1. Apoyar en la articulacion con instituciones, empresas, proveedores para la promocién
comercial de productos y servicios de unidades econdmicas beneficiarias de la
Secretaria de Desarrollo Econdmico y Competitividad -SDEC.

2. Brindar apoyo en el disefo, desarrollo y ejecucién de rutas y agendas comerciales de
los productos y servicios priorizados por la SDEC.

3. Apoyar en la construccion y alimentacion de un instrumento de reporte de
informacién, avances y resultados de las estrategias de comercializacién creadas en el
proyecto.

4. Desarrollar estrategias de promocidon y marketing para las unidades econdémicas o
eventos de promocién de las rutas y agendas de comercializacién para atraer a
asistentes y beneficiarios, incluyendo camparias en redes sociales, publicidad en linea 'y
medios tradicionales.

5. Realizar estudios de mercado, segmentacidon de mercados, clientes, empresarios y
potenciales clientes en la region, analizando la capacidad productiva y la demanda de
los diferentes sectores, ademas de la definicion de las necesidades comerciales
especificas de cada drea o sector.

6. Generarinformes sobre el comportamiento del mercado y potenciales oportunidades
comerciales, socializando con actores del ecosistema empresarial.

7. Desarrollar estrategias logisticas y de distribucién para apoyar el impulso comercial de
los productos, garantizando que lleguen a los puntos de venta de manera eficiente y
oportuna. Proponer mejoras en los procesos de comercializacion para incrementar la
competitividad.

8. Establecer indicadores de rendimiento para evaluar el impacto de las rutas comerciales,
utilizando herramientas de analisis de datos para medir la efectividad de las estrategias
comerciales y optimizar los resultados.

9. Apoyar alas unidades econdmicas y organizaciones en el disefio y gestion de proyectos
tendientes a mejorar la comercializacion.

10. Brindar apoyo en la gestion contractual y apoyo en los requisitos pre, post vy
contractuales de los contratos requeridos en el marco del proyecto.

11. Las demds actuaciones o actividades que sean estrictamente necesarias para el logro de
los productos finales del respectivo objeto contractual y que se encuentren en la érbita
general del proyecto.

Perfil 10. Profesional en ingenieria, o administracidn, o bellas artes, o ciencias de la educacion,
o ciencias sociales, o humanas, o econdmicas, o administrativas, o contables, o matematicas,
o afines, con minimo un (1) afio de experiencia laboral; esta persona tendra la responsabilidad
de acompanfar a los emprendedores y comerciantes en la implementacién de las estrategias
comerciales, brindando asesoria técnica y capacitacién en el uso de herramientas comerciales,
este perfil se enfoca en apoyar a los actores comerciales en la adaptacion de las estrategias.
Este perfil realizara las siguientes actividades:

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad

Direccion: Carrera 6 con Calle 22N Edificio de Obras Publicas Departamentales (Segundo Piso)

Teléfonos: +57 602 8203841

WWW.Ccauca.gov.co Pagina 66 de 133


http://www.cauca.gov.co/

Gobernac»rc:).;"rl‘dvel Cauca

1. Brindar apoyo en el desarrollo de material, guias y manuales de apoyo que faciliten la
comercializacién de productos y servicios de unidades econdmicas beneficiarias de la
Secretaria de Desarrollo Econdmico y Competitividad -SDEC.

2. Brindar acompafamiento técnico y asesoramiento durante la implementacion de las
estrategias comerciales.

3. Brindar apoyo en el disefo, desarrollo y ejecucién de rutas y agendas comerciales de los
productos y servicios priorizados por la Secretaria de Desarrollo Econdmico y
Competitividad.

4. Brindar apoyo en la gestidon y reserva de lugares adecuados que cumplan con los
requisitos espaciales y logisticos para la feria y/o rueda de negocios.

5. Realizar el disefio y distribucion del espacio de exhibicién, asignar stands a los
expositores y planificar la disposicion general del evento.

6. Brindar apoyo en el manejo y gestién de expositores, contacto y coordinacion de la
participacion de empresas, organizaciones y expositores en la feria o ruedas de negocio,
asi mismo establecer una comunicacién efectiva con todas las partes interesadas,
incluyendo expositores, patrocinadores, asistentes y proveedores.

7. Brindar apoyo en la capacitacidon y/o sensibilizacion en temas relacionados con la
metodologia RUNIN o equivalentes.

8. Brindar apoyo en la realizacién de jornadas de entrenamiento donde los participantes
puedan practicar situaciones de venta y negociacién para mejorar su desempeio en
situaciones reales, asi como la ensefianza de técnicas que ayuden a los participantes a
interactuar de manera efectiva con clientes y socios comerciales.

9. Apoyar a las unidades econdmicas y organizaciones en el disefio y gestion de proyectos
tendientes a mejorar la comercializacién.

10. Brindar apoyo en la gestidn contractual y apoyo en los requisitos pre, post y
contractuales de los contratos requeridos en el marco del proyecto.

11. Las demds actuaciones o actividades que sean estrictamente necesarias para el logro de
los productos finales del respectivo objeto contractual y que se encuentren en la érbita
general del proyecto.

Gastos de desplazamiento y/o permanencia. (perfil 8, 9 y 10)

Con estos perfiles y actividades especificas, la entidad departamental garantizara una ejecucion
eficaz del proyecto, al mismo tiempo que fortalecera las capacidades comerciales de los actores
locales, mejorando el posicionamiento de los productos regionales en mercados locales,
nacionales. El trabajo coordinado entre los profesionales permitira abordar la complejidad de la
comercializacién de las rutas y agendas, haciendo uso de metodologias apropiadas vy
herramientas de vanguardia para asegurar el éxito a largo plazo. También es necesario tener en
cuenta que este proyecto contempla articulaciones alrededor del territorio del Departamento,
serd necesario que el equipo que interviene en esta actividad cuente con gastos de permanencia
y/o desplazamiento proyectados, que podran asignarse o sujeto de cambio de acuerdo a lo
observado por la supervision del proyecto o la necesidad planteada desde la Secretaria de
Desarrollo Econémico y Competitividad.

En el marco del desarrollo y promocién de rutas y agendas comerciales en el Departamento del
Cauca, se plantea la entrega de elementos de identidad como camisas tipo polo, delantales y
chalecos y Placa personalizada para punto de pago (informacidén bancaria) con logos
institucionales que se justifican como una estrategia integral para fortalecer la visibilidad y
consolidacion del proyecto. Del mismo modo, contar con lugares de exhibiciéon en espacios
fisicos de la gobernacién del Cauca, para promocionar los productos y servicios fruto de la
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visibilizacion de las rutas o corredores comerciales, estos espacios seran acondicionados con
mesas tipo maletin de facil movilidad, y una vitrina exhibidora de productos, por lo que sera
necesario un proceso contractual para la adquirir de estos elementos. Estos elementos no solo
permiten unificar la intervencién en diferentes espacios comerciales, sino que también generan
reconocimiento de apropiacion del proyecto y refuerzan la presencia de las unidades
econdmicas en ferias, ruedas de negocios y eventos promocionales. Ademas, la estandarizacion
de la imagen facilita la identificacidon de los actores involucrados en las rutas comerciales y
mejora la percepcion de los productos y servicios ofertados, elevando su competitividad en
mercados regionales y nacionales. Asimismo, el uso de porta informacidon bancaria y de
transferencia con logos facilita el acceso a herramientas de pago y financiamiento, promoviendo
la formalizacién y confianza en las transacciones comerciales. De esta manera, la entrega de
estos elementos responde a la necesidad de consolidar una estrategia comercial efectiva,
alineada con las acciones de localizacidn, cualificacion de mercado, zonificacién e impulso
comercial descritas en la politica de reindustrializacion y en las actividades contempladas dentro
del proyecto.

A continuacidn, se detallan los elementos a entregar a los participantes de los Corredores, Rutas
y Agendas de Comercializacién:

ITEM Detalle Unldafl de Cantidad de
medida elementos
Elemento de Camisa tipo polo Unidad 50
identidad -
Delantal gastronomia Unidad 100
Delantal de Belleza Unidad 50
Chaleco Unidad 40
Placa personalizada para punto Unidad 150
de pago
Vitrina comercial | ;05 tipo maleta (Compra) Unidad 20
Vitrir_1a de gf(hibicién con Unidad 1
ambientacion (Compra)

Subactividad 1.2.3. Apoyar la construccion y posicionamiento de la marca comercial de
unidades productivas del departamento

En un mercado cada vez mas competitivo y globalizado, los productores, especialmente aquellos
de pequefia y mediana escala, enfrentan el desafio de diferenciarse y captar la atencion de los
consumidores. Muchas unidades productivas cuentan con productos de alta calidad, pero
carecen de una identidad de marca sdlida que les permita comunicar su valor de manera
efectiva. Esto limita su capacidad para acceder a mercados mas amplios, fidelizar clientes y
generar ingresos sostenibles.

Problemas que enfrentan los productores:
Vv Faltade visibilidad: Muchos productos no logran destacarse en el mercado debido a una
identidad de marca débil o inexistente.
v Desconocimiento de estrategias de marketing: Los productores a menudo no cuentan
con las herramientas o conocimientos necesarios para promocionar sus productos de
manera efectiva.
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Vv Dificultad para competir: Sin una marca bien definida, es complicado competir con
empresas mas grandes o establecidas.
Vv Pérdida de oportunidades: La falta de una estrategia de marca coherente impide a los
productores aprovechar oportunidades en ferias, eventos comerciales y plataformas
digitales.

Debido a estos problemas y desafios que enfrentan los productores, el apoyo en la construccion
de Identidad de Marca surge como una respuesta a estas necesidades. Esta actividad busca
empoderar a los productores con las herramientas y conocimientos necesarios para desarrollar
marcas comerciales atractivas y competitivas. A través de un enfoque préctico y participativo,
los productores aprenderan a:

Definir su propuesta de valor.

Crear una identidad visual coherente y profesional.

Comunicar efectivamente los beneficios de sus productos.

Utilizar estrategias de marketing para promocionar su marca.

RSN NN

El proceso se llevard a cabo en cuatro etapas, con un enfoque practico y participativo:

=

Diagndstico y Definicion de la Propuesta de Valor:

e Talleres participativos para identificar los atributos Unicos de los productos.

e Andlisis del mercado y competencia para definir un posicionamiento claro.

e Elaboracidon de una propuesta de valor que resalte los diferenciales de los productos.

2. Disefio de la Identidad Visual:
Creacion de un logotipo profesional y elementos gréaficos coherentes (colores,
tipografia, imagenes).
e Desarrollo de manuales de identidad visual para garantizar la consistencia de la marca.
e Asesoria en el disefio de empaques y etiquetas atractivas.

3. Comunicacién de Beneficios:
Capacitacion en storytelling y técnicas de comunicacion efectiva.
e Elaboracién de mensajes clave que resalten los beneficios de los productos.
e Creacidn de materiales de comunicacion (folletos, catdlogos, contenido digital).

4. Estrategias de Promocién y Marketing:

e Talleres sobre el uso de redes sociales y herramientas digitales para promocionar la
marca.

e Estrategias de marketing digital, incluyendo comercio electrénico y publicidad en linea.

e Planes de fidelizacién de clientes y promociones estratégicas.

Resultados Esperados
v" Los productores contaran con una marca solida y profesional que refleje la calidad de
sus productos.
v Mejora en la capacidad de comunicacién y promocion de los beneficios de los
productos.
v" Mayor visibilidad en el mercado y acceso a nuevos canales de comercializacion.
v"Incremento en las ventas y fidelizacidn de clientes.
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Para el desarrollo y apoyo en la construccidn, gestidon e implementaciéon de marcas comerciales
de unidades productivas, sera necesario contar con el siguiente Perfil 11. Profesional en disefio
grafico, o disefio web, o comunicacién social, o periodismo, o produccion audiovisual, o
publicidad, o bellas artes, o afines, con experiencia profesional minima de un (1) afio.

Este perfil realizara las siguientes actividades:

1. Acompafiar la construccién, gestién e implementacién de marcas comerciales de
unidades productivas beneficiarias del proyecto.

2. Brindar apoyo y asesoria a emprendedores y empresarios para realizar estudios de
percepcion de la regidn y analisis de mercado para definir los elementos de la identidad
comercial de los negocios.

3. Apoyar en el desarrollo de la identidad visual (logotipo, colores, tipografia) y conceptual
(eslogan, mensajes de comunicacién) que representen la esencia de las unidades
beneficiarias.

4. Brindar apoyo generando contenidos audiovisuales de alta calidad para redes sociales,
sitios web, campanas publicitarias y eventos promocionales de la Secretaria en
coordinacién con el drea de comunicaciones de la Gobernacion.

5. Disenar un plan de marketing digital y tradicional para posicionar la marca y sus
productos en mercados estratégicos.

6. Brindar apoyo en el desarrollo y fomento de un espacio virtual o fisico que facilite la
venta de productos y la conexidon entre emprendedores y compradores.

7. Brindar apoyo en la asistencia y servicio técnico de las areas de comunicaciones,
mercadeo y marketing a unidades econdmicas en el Departamento.

8. Brindar apoyo en el disefio de etiquetas, empaques, logos, avisos, publicidad y
elementos de mercadeo para unidades econdmicas beneficiarias de la Secretaria de
Desarrollo Econémico y Competitividad -SDEC.

9. Brindar apoyo en la gestidon con medios de comunicacion para la difusidon de eventos,
productos y servicios de la SDEC.

10. Brindar apoyo en la gestidn contractual y apoyo en los requisitos pre, post y
contractuales de los contratos requeridos en el marco del proyecto desde su area del
conocimiento.

11. Las demds actuaciones o actividades que sean estrictamente necesarias para el logro de
los productos finales del respectivo objeto contractual y que se encuentren en la drbita
general del proyecto.

Gastos de desplazamiento y/o permanencia. (perfil 11)

Se consideraran, asimismo, las necesidades logisticas del equipo, incluyendo gastos de
permanencia y desplazamiento, los cuales serdn ajustados seglin las observaciones de
supervisién y requerimientos especificos planteados por la Secretaria.

12.1.3 ACTIVIDAD 1.3 GENERAR ESPACIOS QUE FOMENTEN LA INVERSION PARA EL
FORTALECIMIENTO Y EXPANSION DE UNIDADES ECONOMICAS DE LAS SUBREGIONES DEL
DEPARTAMENTO

Para dinamizar el flujo de inversién en diversos sectores econdmicos, se habilitardn espacios
especificos orientados a la blisqueda y vinculacion de capital. Entre estos, se organizardn ruedas
de negocios que propicien el contacto directo entre empresarios, productores e inversores,
complementadas con foros sectoriales y encuentros de inversiéon que permitan el analisis de
oportunidades y el intercambio de experiencias, ademas de seminarios especializados en
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inversion, junto con el uso de plataformas digitales de networking, para facilitar la conexion
entre los actores econdmicos a nivel local, nacional e internacional. Estas iniciativas conforman
un ecosistema integral destinado a atraer capital, fomentar alianzas estratégicas y fortalecer la
competitividad de la region.

En este sentido, la generacién o busqueda de espacios de inversién, es fundamental definir
claramente los objetivos estratégicos de la rueda de negocios, estableciendo qué sectores se
desean impulsar y cuales son las metas especificas en términos de inversién, generacion de
empleo y crecimiento econémico. Este diagndstico preliminar debe incluir un analisis de las
fortalezas, oportunidades y desafios de cada sector, de modo que se identifiquen las areas con
mayor potencial de sinergia entre el sector publico y privado. Una vez definidos los objetivos, se
elaborard un plan de accidn que contemple un cronograma detallado, recursos necesarios y los
indicadores de éxito que permitiran evaluar el impacto del evento.

El siguiente paso consiste en la coordinacién interinstitucional y el establecimiento de alianzas
estratégicas con entidades gubernamentales, cAmara de comercio, asociaciones empresariales
y otros actores relevantes del ecosistema econdmico. Este trabajo colaborativo es esencial para
asegurar una convocatoria solida y diversa, que incluya a productores, empresarios,
distribuidores e inversores tanto del dmbito local como nacional e internacional. La
identificacion y participacién de estos actores desde etapas tempranas garantizan que el evento
responda a las necesidades reales del mercado y fomente un ambiente de cooperacion y
networking efectivo.

Posteriormente, se debe proceder a la planificacion logistica del evento. Esto abarca la seleccién
de la sede, que debe contar con las instalaciones y elementos adecuados para facilitar tanto las
presentaciones como las reuniones privadas, asi como la organizacién de la agenda y los
espacios de interaccién. Es importante programar sesiones de presentacién de proyectos,
paneles de discusién y rondas de encuentros personalizados, en las que se puedan abordar casos
de éxito y discutir oportunidades de colaboracién. Ademas, se contemplan actividades de
capacitacidn y asesoria previa para los participantes, orientadas a optimizar sus propuestas de
valor y prepararlos para entablar negociaciones productivas.

Simultdaneamente, se disefard una estrategia de comunicacién y promocion integral que utilice
medios digitales, redes sociales, prensa especializada y canales institucionales para dar a
conocer el evento y captar la atencién de los potenciales participantes. Esta campafia debe
resaltar la relevancia de la iniciativa para el desarrollo econdmico de la regién, enfatizando las
oportunidades de inversidn y las sinergias que se pueden generar entre los distintos sectores.
La difusién oportuna y coordinada no solo asegura una amplia convocatoria, sino que también
posiciona al evento como un referente de fomento econdmico respaldado por el sector
gubernamental.

Finalmente, durante la ejecucidn de la rueda de negocios, se dara seguimiento en tiempo real a
las interacciones entre los participantes mediante herramientas tecnoldgicas que permitan la
agenda digital de encuentros y la gestion de datos de contacto. Los facilitadores y equipo de
apoyo del evento tendran la responsabilidad de dinamizar las rondas de negocio, mediando en
las conversaciones y apoyando la estructuracion de alianzas estratégicas. Al concluir la jornada,
se implementard un proceso de seguimiento post-evento que incluya la evaluacién de
resultados, la retroalimentacion de los participantes y la elaboracion de informes que sirvan
para ajustar futuras ediciones y fortalecer la continuidad de los proyectos generados. Este
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enfoque integral, estructurado paso a paso, garantiza que la rueda de negocios se convierta en
una herramienta efectiva para atraer inversiéon, fomentar la economia y consolidar la
colaboracidn intersectorial a nivel local, nacional e internacional.

El Departamento ha priorizado sectores, lineas productivas y de servicios tales como el sector
lacteo, cafetero, cacaotero y agroindustrial; para el desarrollo exitoso de las ruedas de negocio
es indispensable contar con instalaciones y adecuaciones que generen escenarios
especializados, adaptados a las necesidades de los participantes. Esto implica la creacién de
divisiones o salas de reuniones privadas, casetas y stands para la exhibicion de productos y
servicios, y dreas comunes que favorezcan el networking y la interaccién directa. Asimismo, se
deben considerar aspectos logisticos como una iluminacién adecuada, mobiliario ergondmico,
sefializacion clara, conectividad tecnolégica y climatizacién apropiada, elementos esenciales
para generar un ambiente profesional y propicio para el intercambio de ideas y la formalizacién
de alianzas estratégicas. Estas adecuaciones no solo optimizan la experiencia de los asistentes,
sino que también potencian la imagen del evento y facilitan la bldsqueda de inversion,
fortaleciendo la dinamica comercial de todos los sectores involucrados.

Asi mismo, se requerira del apoyo de un equipo dindmico, multidisciplinarios con el fin gestionar
espacios de inversién que fomenten el fortalecimiento y expansion de unidades econdmicas de
las subregiones del Departamento y quienes a su vez participaran en la organizacién de
escenarios tipo rueda de negocio y espacios de bisqueda de inversidn, enfocados en los sectores
lacteo, cafetero, cacaotero, agroindustrial, de economia popular, entre otros.

Perfil 12. Profesional en ciencias de la economia, o administracion, o contables, o ingenierias,
o comercio internacional, o afines, con especializacion o posgrado en areas afines y
experiencia profesional minima de un (1) afio. (Cantidad de profesionales 2).

Las actividades contractuales que desempefiara son:

1. Brindar apoyo y seguimiento al desarrollo de las ruedas de negocio, verificando que la
adecuacion de los espacios, instalacién de divisiones, casetas y areas de encuentro
cumplan con estandares de calidad, asi como en el manejo y gestién de los expositores.

2. Apoyar en la gestion de proyectos y acciones para el acceso a financiacidon de unidades
econdmicas.

3. Establecer y mantener relaciones estratégicas con inversores, empresarios y
representantes de los sectores involucrados, promoviendo el intercambio de
oportunidades y la consolidacidn de alianzas comerciales, en ruedas de negocio y mesas
técnicas o de concertacion con entidades y empresas.

4. Organizar la agenda de reuniones y rondas de negocio, asignando tiempos, moderando
sesiones y asegurando el correcto flujo de informacidn entre los participantes. Asi como
jornadas de entrenamiento previo.

5. Monitorear la implementacion de estrategias de promocidn y difusién del evento en
coordinacion con el equipo de comunicacion, asegurando una amplia convocatoria de
actores clave a nivel local, nacional e internacional.

6. Realizar el seguimiento y evaluacidén de las oportunidades de inversién generadas
durante el evento, elaborando informes de resultados y recomendaciones para futuras
ediciones. Ademds de un mecanismo de medicién del impacto fisico, financiero,
seguimiento posterior con indicadores positivos de posibles negocios, contactos
realizados, cerrados y confirmados entre otros.
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7. Facilitar el didlogo y la negociacién durante las sesiones de negocio, actuando como
mediador para resolver conflictos y asegurar el cumplimiento de los acuerdos
establecidos.

8. Brindar apoyo en la gestién contractual y apoyo en los requisitos pre, post y
contractuales de los contratos requeridos en el marco del proyecto.

9. Las demas actuaciones o actividades que sean estrictamente necesarias para el logro de
los productos finales del respectivo objeto contractual y que se encuentren en la orbita
general del proyecto.

Perfil 13. Profesional en las areas de la administracion, o ingenierias, o relaciones
internacionales, o economia, o contaduria, o ciencias sociales, o afines, con experiencia
laboral minima de un (1) afio.

Las actividades contractuales que desempenara son:

1. Apoyar en la asistencia para la planificacion y ejecucion de los escenarios de negocios,
colaborando en el desarrollo y adecuacién de espacios como casetas, divisiones y areas de
exhibicion.

2. Apoyar en la organizacidn de la agenda de encuentros y rondas de negocio, asegurando que
se cumplan los tiempos establecidos y que la informacion fluya de manera oportuna entre los
participantes.

3. Brindar apoyo contribuyendo a la implementacion de la estrategia de difusidon del evento,
gestionando la actualizacién de contenidos en plataformas digitales y redes sociales para captar
la atencidon de inversores y actores relevantes.

4. Apoyar y facilitar el primer contacto y la vinculacién entre inversores y empresas
participantes, gestionando las comunicaciones iniciales y el seguimiento post-evento.

5. Brindar apoyo monitoreando el montaje y gestion de servicios complementarios en el evento,
como areas de degustacién, stands informativos y asesorias técnicas, asegurando que cada
espacio funcione como un punto de atraccién para oportunidades de inversién.

6. Brindar apoyo en lo relacionado a la gestion, contacto y coordinacidn de la participaciéon de
empresas y organizaciones como expositores en la feria o participantes en las ruedas de negocio,
asi mismo establecer una comunicacién efectiva con todas las partes interesadas, incluyendo
expositores, patrocinadores, asistentes y proveedores.

7. Brindar apoyo elaborando reportes de avance y andlisis de resultados, aportando datos y
recomendaciones que permitan optimizar futuras ruedas de negocio y mejorar la estrategia de
busqueda de inversion.

8. Apoyar realizando evaluaciones del impacto financiero de los participantes del evento a través
de la recopilacién de comentarios y evaluaciones posteriores al evento para analizar su éxito,
identificar areas de mejora y planificar futuras ferias empresariales.

9. Brindar apoyo en la gestion contractual y/o apoyo en los requisitos pre, post y contractuales
de los contratos requeridos en el marco del proyecto.

10. Las demas actuaciones o actividades que sean estrictamente necesarias para el logro de los
productos finales del respectivo objeto contractual y que se encuentren en la érbita general del
proyecto.

Estos perfiles y actividades garantizan la adecuada organizacion y ejecucion de los escenarios de
negocio, generando un entorno propicio para la atraccién de capital y la consolidacidon de
alianzas estratégicas que impulsen el desarrollo econdmico de los sectores involucrados.
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En el marco de esta actividad, se promoveran cuatro espacios de inversidn para los sectores
lacteo, agroindustrial, cacaotero, chocolates, cafés de alta especialidad. En cada espacio de
inversion, se seleccionaran hasta 50 beneficiarios por cada espacio, conformados por unidades
econdmicas que produzcan o comercialicen productos y servicios vinculados al sector. El
proceso de seleccién buscara identificar aquellas empresas con potencial innovador y un sélido
compromiso con el desarrollo local, de manera que su participacién contribuya
significativamente al fortalecimiento y dinamizacién comercial de la regién.

Subactividad 1.3.1. Promover un espacio de inversidn para el sector lacteo

La feria especializada para el sector lacteo se concibe como una experiencia integral que
combina educacion, interaccidn, servicios complementarios y actividades tematicas, con el
objetivo de atraer inversién econdmica, generar alianzas estratégicas y fortalecer la cadena de
valor del sector. Este evento estd disefiado para ser un espacio dinamico que fomente el
intercambio de conocimientos, la innovacion y la comercializacion de productos lacteos, tanto
a nivel local como regional.

1. Agenda Académica: Transferencia de Conocimientos y Experiencias

El componente educativo es uno de los pilares fundamentales de la feria. Se implementara
una agenda académica robusta que incluira talleres y conferencias impartidos por expertos en
areas clave como agroindustria, tecnologia alimentaria, sostenibilidad, normativas de calidad y
gestion financiera. Estos espacios estdn disefiados para facilitar la transferencia de
conocimientos y el intercambio de experiencias entre los participantes.

Ademads, se organizaran demostraciones practicas y visitas guiadas a cada stand participante,
donde los asistentes podran apreciar de primera mano la aplicacion de innovaciones
tecnoldgicas y mejores practicas en la cadena de valor lactea. Estas actividades no solo
generaran confianza en los procesos, sino que también potenciaran el interés de inversores y
empresarios.

2. Rueda de Negocios: Generacidn de Alianzas Estratégicas

Al mismo tiempo de la feria, se llevara a cabo una rueda de negocios especialmente disefiada
para fomentar la inversién econdmica y la creacidn de alianzas estratégicas. Este espacio reunira
a productores, empresarios, distribuidores, inversores y representantes gubernamentales en un
ambiente propicio para el networking y la colaboracién.

La rueda de negocios se estructurara en rondas de interaccién tematicas, donde se presentaran
casos de éxito y se discutiran los desafios y oportunidades del sector lacteo. Se pondrd especial
énfasis en la viabilidad y rentabilidad de los proyectos, con el fin de atraer inversiones que
impulsen la comercializacion de productos lacteos transformados y su insercion en mercados
locales, nacionales e internacionales.

3. Campaiias Publicitarias: Visibilidad e Identidad del Sector

Para garantizar el éxito de la feria, se disefiaran campafias publicitarias integrales que incluiran
contenidos audiovisuales de alta calidad, testimonios de productores y demostraciones en vivo.
Estas campanias se difundirdn a través de redes sociales, sitios web, medios impresos y eventos
tematicos, con el objetivo de incrementar la visibilidad del sector lacteo y atraer a un publico
diverso.

El enfoque publicitario también buscara reforzar laidentidad de los productos Ilacteos,
destacando su origen cultural y artesanal como elementos diferenciadores en un mercado
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competitivo. Esto no solo ayudara a posicionar los productos, sino que también atraera capital
para su expansion y desarrollo.

4. Servicios Complementarios: Enriquecimiento de la Experiencia
Finalmente, la feria ofrecerd una variedad de servicios complementarios disefiados para
enriquecer la experiencia de los visitantes y maximizar el impacto comercial del evento. Entre
estos servicios se incluiran:
> Areas de degustaciéon: Donde los asistentes podran probar productos lacteos y conocer
sus caracteristicas.
» Stands informativos: Con informacion detallada sobre procesos, tecnologias y
oportunidades de negocio.
» Asesorias técnicas: Espacios donde los productores recibiran orientacidn especializada.
» Zonas de exhibicion: Donde los productores interactuaran directamente con
consumidores, inversores y potenciales socios comerciales.

5. Disefio del Espacio: Un Establo Interactivo para nifios
» Ambientacidn: se contard con un establo tematico con cercados de madera, heno,
comederos y bebederos y Vacas reales (con supervision veterinaria y medidas de
seguridad). Serd un area donde los nifios puedan acercarse a las vacas, tocarlas y
aprender sobre su cuidado, alimentacién y proceso de ordefio. Esto les permitird
entender de dénde proviene la leche y su importancia en la cadena de valor lactea.

Estas actividades, inspiradas en modelos de éxito, buscan crear una vivencia tnica que combine
educacidn, entretenimiento y oportunidades de negocio. El objetivo es generar un ecosistema
integrado que fortalezca la dindmica comercial del sector lacteo y promueva la transformacidn
de la leche en productos lacteos de alto valor agregado.

Cronograma de actividades para la feria especializada o rueda de negocio:

Etapa Actividades

3 meses antes Definir objetivos, presupuesto, lugar y fecha. Invitar expositores.

Disefiar la campafa de marketing. Confirmar participantes y

2 meses antes .
patrocinadores.

1 mes antes Finalizar logistica (montaje, permisos, personal). Intensificar promocion.

1semanaantes |Verificar detalles finales (montaje, materiales, equipos).

Durante la feria  |Coordinar actividades, supervisar logistica y atender imprevistos.

Después de la

toria Evaluar resultados, agradecer a participantes y planificar la prédxima edicion.

Para el desarrollo de esta actividad se requiere el alquiler de logistica para la rueda de negocio
o feria especializada que contienen los siguientes items:

ITEM Detalle Unlda.d de Cantidad de
medida elementos
Permis.os y Derechos de autor (Sayco y Acimpro) Unidad 2
exterior X
Bomberos Unidad 2
Defensa Civil Unidad 2

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad

Direccion: Carrera 6 con Calle 22N Edificio de Obras Publicas Departamentales (Segundo Piso)

Teléfonos: +57 602 8203841
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Aseo Unidad 2
Vallas espacio publico Unidad 30
Tarima Carpa 10x10 Unidad 2
Tarima 8x8x0.6 Unidad 2
Alfombra Unidad 2
Pantalla 3x4 Unidad 2
Sala de presentacion Unidad 2
Flores gran tamafio Unidad 2
Sonido 12 horas Unidad 2
Atril presentacién Unidad 2
Banner del evento Unidad 1
Presentador Unidad 2
Presentacion musical y/o cultural Unidad 10
Planta de energia Unidad 2
Juego de Luces Unidad 2
Cémara de Humo Unidad 2
Juego de telas de colores Unidad 2
Espacio Carpa 6 x20 Unidad 2
Acac((i:nn:::ti\; de Mesas Unidad 20
Sillas Unidad 120
Manteles y sobremanteles Unidad 120
Arreglo floral de mesa Unidad 120
Alimentacion E)tegfilzﬁig(;:;ag\fg:igart|C|pante y acompafiantey Unidad 240
Almuerzo participantes y logistica del evento Unidad 240
:irnifsrio participante acompafiante y logistica del Unidad 240
Hidratacion Unidad 240
Decoracion Portico de ingreso Unidad 2
general :
Juego Luces Unidad 2
Juego de decoracidn plantas artificiales Unidad 2
Juego telas de techo de colores Unidad 2
Zona de residuos Unidad 2
Rueda_de Stand modular Unidad 10
negocios Piso con tapete Unidad 10
Mesa ejecutiva Unidad 10
Silla Unidad 50
Punto de conexion eléctrica Unidad 10
Conexion a internet Unidad 2
Estacion de café Unidad 2
Juego de Luces Unidad 2
Feria exhibicién | p1o00nt0 de recordacion Unidad 6000
Carpa 20x30 Unidad 4
Escarapela Unidad 70
Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad
Direccion: Carrera 6 con Calle 22N Edificio de Obras Publicas Departamentales (Segundo Piso)
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Soporte sobre mesa de presentacion personalizado Unidad 50

Kiosko con mobiliario Unidad 50

Piso con alfombra Unidad 50

Conexion eléctrica Unidad 50

Exhibidor de producto y repisa Unidad 50

Publicidad del stand Unidad 50

Separadores de pabellén Unidad 10

Medios digitales | p. .0 Unidad 1

e impresos X

Redes sociales y digital Unidad 1

Impreso Unidad 1

Cocina Lavaplatos Unidad 2
Mesén Unidad 2

Gas Unidad 2

Agua Unidad 2

Herramientas y utencilios Unidad 2

Estufa Unidad 2

Cocinera Unidad 2

Ingredientes + Degustacién Unidad 2

Delantal Unidad 2

Horno Unidad 2

Establo Cuidador y gastos de veterinario, permisos de .

mobilidad Unidad 1

Adecuacion de establo Unidad 1

Alimentacién Unidad 1

Transporte de ganado Unidad 1

Subactividad 1.3.2. Promover un espacio de inversion para el sector cacaotero y

chocolatero

La feria para el sector cacaotero y chocolatero del Departamento del Cauca se concibe como
una experiencia integral que combina educacidn, interaccidn, servicios complementarios y
actividades tematicas, con el objetivo de atraer inversion econdémica, generar alianzas
estratégicas y fortalecer la cadena de valor del cacao y el chocolate. Este evento busca posicionar
al Cauca como un referente en la produccién de cacao de alta calidad y chocolates artesanales,
destacando su riqueza cultural, sostenibilidad y potencial comercial.

1. Experiencia de Bienvenida: Introduccién Sensorial

Desde el primer contacto, los visitantes serdn recibidos con una experiencia sensorial que los
sumerja en el mundo del cacao y el chocolate. Este espacio de bienvenida incluira:
v" Muestras de cacao y chocolate: Degustaciones de productos locales que resalten la

calidad y diversidad del cacao caucano.

v Informacidn detallada: Sobre el recorrido del evento, las oportunidades de inversién y

los servicios complementarios disponibles.

v" Ambientacién tematica: Decoracidn que evoque los paisajes cacaoteros del Cauca, con
sonidos y aromas que transporten a los visitantes a las fincas de cacao.

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad
Direccion: Carrera 6 con Calle 22N Edificio de Obras Publicas Departamentales (Segundo Piso)
Teléfonos: +57 602 8203841
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2. Agenda Académica: Transferencia de Conocimientos
Se implementard una agenda académica que integrara talleres y conferencias a cargo de
expertos en transformacion del cacao y chocolateria fina. Estos espacios educativos abordaran
temas como:
v' Técnicas de cultivo sostenible: Buenas practicas agricolas, manejo de suelos y
conservacién ambiental.
v" Procesos de transformacion: Fermentacion, secado, tostado y produccidn de chocolates
artesanales.
v Certificaciones y normativas: Calidad, sanidad y estdndares internacionales para la
exportacion.
v" Tendencias de mercado: Innovacién en productos derivados del cacao y estrategias de
comercializacién.

3. Rueda de Negocios: Generacidn de Alianzas
Posteriormente, se llevara a cabo una rueda de negocios disefiada para fomentar la inversion
econdmica y la creacién de alianzas estratégicas. Este espacio reunird a:

v" Productores de cacao: Pequefios y medianos agricultores del Cauca.

v Chocolateros y empresarios: Representantes de marcas locales y nacionales.

v Inversores y distribuidores: Interesados en proyectos sostenibles y rentables.

v'  Representantes gubernamentales: Para discutir politicas de apoyo al sector.
La rueda de negocios se estructurara en rondas de interaccién tematicas, donde se presentaran
casos de éxito y se discutiran desafios y oportunidades de colaboracién. Este enfoque facilitara
la creacidn de sinergias que impulsen la comercializacion de productos derivados del cacao,
tanto en mercados locales como nacionales.

4. Estrategia de Promocién y Comunicacion
Para garantizar el éxito de la feria, se desplegara una estrategia de promocion integral que
combine medios digitales y tradicionales. Esta estrategia incluira:
v' Campafias publicitarias: Con contenidos audiovisuales de alta calidad, testimonios de
productores y chocolateros, y demostraciones en vivo de procesos de transformacion.
v" Redes sociales y sitios web: Para difundir informacién sobre el evento, resaltar la
identidad del cacao caucano y atraer a un publico diverso.
v" Medios impresos y eventos tematicos: Para ampliar el alcance y posicionar al Cauca
como un referente en la industria cacaotera.
El enfoque publicitario también buscard reforzar la identidad de los productos cacaoteros y
chocolateros caucanos, destacando su origen, calidad y sostenibilidad como elementos clave
para diferenciarse en un mercado competitivo.

5. Servicios Complementarios: Enriquecimiento de la Experiencia
La feria ofrecera una variedad de servicios complementarios disefiados para enriquecer la
experiencia de los visitantes y maximizar el impacto comercial del evento. Entre estos servicios
se incluiran:
v Areas de degustacién: Donde los asistentes podran probar chocolates artesanales,
bombones y otros productos derivados del cacao.
v' Stands informativos: Con informacion detallada sobre procesos, tecnologias vy
oportunidades de negocio.
v" Asesorias técnicas: Espacios donde los productores recibiran orientacion especializada.
v Zonas de exhibicién: Donde los productores y chocolateros interactuaran directamente
con consumidores, inversores y potenciales socios comerciales.

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad

Direccion: Carrera 6 con Calle 22N Edificio de Obras Publicas Departamentales (Segundo Piso)

Teléfonos: +57 602 8203841
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La feria no solo busca impulsar la comercializacién y la inversién en el sector cacaotero y
chocolatero del Cauca, sino también:
e Fortalecer la identidad cultural: Resaltando el valor del cacao caucano como producto
Unico y sostenible.
e Promover el desarrollo sostenible: A través de practicas agricolas responsables y
proyectos de impacto social.
e Generar oportunidades de negocio: Conectando a productores, empresarios e
inversores en un ambiente propicio para la colaboracion.
e Educar y sensibilizar: Sobre la importancia del cacao y el chocolate en la economia local
y global.

Cronograma de actividades para la feria especializada o rueda de negocio:

Etapa Actividades

3 meses antes Definir objetivos, presupuesto, lugar y fecha. Invitar expositores.

Disefiar la campafa de marketing. Confirmar participantes y

2 meses antes .
patrocinadores.

1 mes antes Finalizar logistica (montaje, permisos, personal). Intensificar promocion.

1semanaantes |Verificar detalles finales (montaje, materiales, equipos).

Durante la feria  |Coordinar actividades, supervisar logistica y atender imprevistos.

Después de la

toria Evaluar resultados, agradecer a participantes y planificar la préxima edicién.

Para el desarrollo de esta actividad se requiere el alquiler de logistica para la rueda de negocio
especializada que contienen los siguientes items:

ITEM Detalle Unida'd de Cantidad de
medida elementos
Permis?s y Derechos de autor (Sayco y Acimpro) Unidad 2
exterior .

Bomberos Unidad 2

Defensa Civil Unidad 2

Aseo Unidad 2

Vallas espacio publico Unidad 80

Tarima Carpa 10x10 Unidad 2
Tarima 8x8x0.6 Unidad 2

Alfombra Unidad 2

Pantalla 3x4 Unidad 2

Sala de presentacién Unidad 2

Flores gran tamafio Unidad 2

Sonido 12 horas Unidad 2

Atril presentacién Unidad 2

Banner del evento Unidad 1

Presentador Unidad 2

Presentacién musical y/o cultural Unidad 10

Planta de energia Unidad 2

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad

Direccion: Carrera 6 con Calle 22N Edificio de Obras Publicas Departamentales (Segundo Piso)

Teléfonos: +57 602 8203841
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Juego de Luces Unidad 2
Camara de Humo Unidad 2
Juego de telas de colores Unidad 2
Espacio Carpa 6 x 20 Unidad 2
Académico y de Uridad o
compartir Mesas nida
Sillas Unidad 120
Manteles y sobremanteles Unidad 120
Arreglo floral de mesa Unidad 120
Ali tacioé Refrigeri ill ticipant fiant
imentacion e ,rlger|o sencillo participante y acompafiante y Unidad 240
logistica del evento
Almuerzo participantes y logistica del evento Unidad 240
Refrigerio participante acompaiante y logistica del Unidad 240
evento
Hidratacion Unidad 240
Decoracién Portico de ingreso Unidad 2
general Juego Luces Unidad 2
Juego de decoracidn plantas artificiales Unidad 2
Juego telas de techo de colores Unidad 2
Zona de residuos Unidad 2
Rueda de negocios | s3ng modular Unidad 10
Piso con tapete Unidad 10
Mesa ejecutiva Unidad 10
Silla Unidad 50
Punto de conexién eléctrica Unidad 10
Conexion a internet Unidad 2
Estacion de café Unidad 2
Juego de Luces Unidad 2
Feria exhibicion | pomento de recordacion Unidad 6000
Carpa 20x30 Unidad 4
Escarapela Unidad 70
Soporte sobre mesa de presentacion personalizado Unidad 50
Kiosko con mobiliario Unidad 50
Piso con alfombra Unidad 50
Conexién eléctrica Unidad 50
Exhibidor de producto y repisa Unidad 50
Publicidad del stand Unidad 50
Separadores de pabelldn Unidad 10
Medios digitalese | . i Unidad 1
impresos -
Redes sociales y digital Unidad 1
Impreso Unidad 1
Cocina Lavaplatos Unidad 2
Mesdn Unidad 2
Gas Unidad 2
Agua Unidad 2

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad

Direccion: Carrera 6 con Calle 22N Edificio de Obras Publicas Departamentales (Segundo Piso)

Teléfonos: +57 602 8203841
WWW.cauca.gov.co

Pagina 80 de 133



http://www.cauca.gov.co/

T
Gobernacidn del Cauca

Herramientas y utencilios Unidad 2
Estufa Unidad 2
Cocinera Unidad 2
Ingredientes + Degustacién Unidad 2
Delantal Unidad 2
Horno Unidad 2

Subactividad 1.3.3. Promover un espacio de inversidn para el sector agroindustrial

Esta feria busca resaltar la diversidad y el potencial de la agroindustria en la regién, promoviendo
la innovacién, la sostenibilidad y la comercializacién de productos agricolas transformados.

La feria agroindustrial del Cauca se concibe como una plataforma integral que fusiona
educacién, innovacidn, comercializaciéon y promocion, con el objetivo de:
e Impulsar la agroindustria local: Resaltando la diversidad de productos agricolas
transformados en la region, como panela, derivados de la caia, citricos, miel, coco, maiz
y mas.
e Atraer inversién econdmica: Generando oportunidades de negocio y alianzas
estratégicas entre productores, empresarios, distribuidores e inversores.
e Fomentar la sostenibilidad: Promoviendo practicas agricolas responsables y tecnologias
innovadoras.
e Posicionar al Cauca: Como un referente en la produccion y transformacién de productos
agroindustriales de alta calidad.

Desde el primer contacto, los visitantes serdn recibidos con una experiencia sensorial que los
sumerja en la riqueza agroindustrial del Cauca. Este espacio incluira:
e Muestras de productos: Degustaciones de panela, jugos de citricos, miel, derivados del
coco, snacks de maiz y otros productos agroindustriales.
e Informacion detallada: Sobre el recorrido del evento, las oportunidades de inversién y
los servicios complementarios.
e Ambientacidn tematica: Decoracidn que evoque los paisajes agricolas del Cauca, con
sonidos y aromas que transporten a los visitantes a los campos y plantas de
procesamiento.

1. Agenda Académica: Transferencia de Conocimientos
Se implementara unaagenda académica robusta que integrara talleres, seminarios vy
conferencias a cargo de expertos en agroindustria, tecnologia agricola, sostenibilidad y gestion
financiera. Los temas a abordar incluiran:
e Innovacidn tecnoldgica: Uso de maquinaria avanzada para la produccion de panela,
extraccién de miel y procesamiento de citricos y coco.
e Certificaciones y normativas: Estandares de calidad, sanidad y sostenibilidad para
mercados nacionales e internacionales.
e Tendencias de mercado: Oportunidades en nichos como alimentos organicos,
funcionales y de comercio justo.

2. Rueda de Negocios: Generacidn de Alianzas

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad

Direccion: Carrera 6 con Calle 22N Edificio de Obras Publicas Departamentales (Segundo Piso)
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Se llevard a cabo una rueda de negocios disefiada para fomentar la inversién econdmica y la
creacion de alianzas estratégicas. Este espacio reunira a:

e Productores agricolas: Paneleros, citricultores, apicultores, procesadores de coco vy

maiz, y cooperativas.

e Empresarios agroindustriales: Representantes de marcas locales y nacionales.

e Inversores y distribuidores: Interesados en proyectos sostenibles y rentables.

e Representantes gubernamentales: Para discutir politicas de apoyo al sector.
La rueda de negocios se estructurara en rondas de interaccién tematicas, donde se presentaran
casos de éxito y se discutiran desafios y oportunidades de colaboracion. Este enfoque facilitara
la creacién de sinergias que impulsen la comercializacién de productos agroindustriales, tanto
en mercados locales como nacionales.

3. Estrategia de Promocion y Comunicacion
Para garantizar el éxito de la feria, se desplegara una estrategia de promocion integral que
combine medios digitales y tradicionales. Esta estrategia incluira:
e Campanas publicitarias: Con contenidos audiovisuales de alta calidad, testimonios de
productores y empresarios, y demostraciones en vivo de procesos de transformacion.
e Redes sociales y sitios web: Para difundir informacion sobre el evento, resaltar la
identidad de los productos agroindustriales caucanos y atraer a un publico diverso.
e Medios impresos y eventos tematicos: Para ampliar el alcance y posicionar al Cauca
como un referente en la agroindustria.
El enfoque publicitario también buscara reforzar la identidad de los productos agroindustriales
caucanos, destacando su origen, calidad y sostenibilidad como elementos clave para
diferenciarse en un mercado competitivo.

4. Servicios Complementarios: Enriquecimiento de la Experiencia
La feria ofrecerd una variedad de servicios complementarios disefiados para enriquecer la
experiencia de los visitantes y maximizar el impacto comercial del evento. Entre estos servicios
se incluiran:
e Areas de degustacién: Donde los asistentes podran probar productos como panela,
jugos de citricos, miel, derivados del coco y snacks de maiz.
e Stands informativos: Con informacion detallada sobre procesos, tecnologias y
oportunidades de negocio.
e Asesorias técnicas: Espacios donde los productores recibirdn orientacién especializada.
e Zonas de exhibicion: Donde los productores y empresarios interactuaran directamente
con consumidores, inversores y potenciales socios comerciales.

La feria agroindustrial del Cauca se presenta como una plataforma integral que combina
educacidn, innovacién, comercializacién y promocidn. A través de su enfoque multifacético, este
evento no solo fortalecerd la cadena de valor agroindustrial, sino que también posicionara al
Cauca como un referente en la produccién y transformacién de productos agricolas de alta
calidad, atrayendo inversiones y generando oportunidades de desarrollo sostenible para la
region.

Cronograma de actividades para la feria especializada o rueda de negocio:

Etapa Actividades

3 meses antes Definir objetivos, presupuesto, lugar y fecha. Invitar expositores.

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad

Direccion: Carrera 6 con Calle 22N Edificio de Obras Publicas Departamentales (Segundo Piso)
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WWW.Ccauca.gov.co Pagina 82 de 133


http://www.cauca.gov.co/

~ e
Gobernacidn del Cauca

Etapa

Actividades

2 meses antes

Disefiar la campafa de marketing. Confirmar participantes y
patrocinadores.

1 mes antes

Finalizar logistica (montaje, permisos, personal). Intensificar promocion.

1 semana antes

Verificar detalles finales (montaje, materiales, equipos).

Durante la feria

Coordinar actividades, supervisar logistica y atender imprevistos.

Después de la
feria

Evaluar resultados, agradecer a participantes y planificar la préxima edicién.

Para el desarrollo de esta actividad se requiere el alquiler de logistica para la rueda de negocio
especializada que contienen los siguientes items:

ITEM Detalle Unldafi de Cantidad de
medida elementos
Permis.os y Derechos de autor (Sayco y Acimpro) Unidad 2
exterior -
Bomberos Unidad 2
Defensa Civil Unidad 2
Aseo Unidad 2
Vallas espacio publico Unidad 80
Tarima Carpa 10x10 Unidad 2
Tarima 8x8x0.6 Unidad 2
Alfombra Unidad 2
Pantalla 3x4 Unidad 2
Sala de presentacién Unidad 2
Flores gran tamafio Unidad 2
Sonido 12 horas Unidad 2
Atril presentacién Unidad 2
Banner del evento Unidad 1
Presentador Unidad 2
Presentacion musical y/o cultural Unidad 10
Planta de energia Unidad 2
Juego de Luces Unidad 2
Camara de Humo Unidad 2
Juego de telas de colores Unidad 2
Espacio Carpa 6 x 20 Unidad 2
Académico y de Unidad 20
compartir Mesas nida
Sillas Unidad 120
Manteles y sobremanteles Unidad 120
Arreglo floral de mesa Unidad 120
Alimentacion Ref,rlg.erlo sencillo participante y acompafiante y Unidad 240
logistica del evento
Almuerzo participantes y logistica del evento Unidad 240
Refrigerio participante acompaiante y logistica del Unidad 240
evento
Hidratacion Unidad 240
Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad
Direccion: Carrera 6 con Calle 22N Edificio de Obras Publicas Departamentales (Segundo Piso)
Teléfonos: +57 602 8203841
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Decoraci6n Portico de ingreso Unidad 2
general Juego Luces Unidad 2
Juego de decoracidn plantas artificiales Unidad 2
Juego telas de techo de colores Unidad 2
Zona de residuos Unidad 2
Rueda de negocios | s3ng modular Unidad 10
Piso con tapete Unidad 10
Mesa ejecutiva Unidad 10
Silla Unidad 50
Punto de conexidn eléctrica Unidad 10
Conexidn a internet Unidad 2
Estacién de café Unidad 2
Juego de Luces Unidad 2
Feria exhibicion | ¢1o0nto de recordacion Unidad 6000
Carpa 20x30 Unidad 4
Escarapela Unidad 70
Soporte sobre mesa de presentacién personalizado Unidad 50
Kiosko con mobiliario Unidad 50
Piso con alfombra Unidad 50
Conexion eléctrica Unidad 50
Exhibidor de producto y repisa Unidad 50
Publicidad del stand Unidad 50
Separadores de pabellén Unidad 10
Medios digitalese | o 4o Unidad 1
mpresos Redes sociales y digital Unidad 1
Impreso Unidad 1
Cocina Lavaplatos Unidad 2
Meson Unidad 2
Gas Unidad 2
Agua Unidad 2
Herramientas y utencilios Unidad 2
Estufa Unidad 2
Cocinera Unidad 2
Ingredientes + Degustacién Unidad 2
Delantal Unidad 2
Horno Unidad 2

Subactividad 1.3.4. Promover un espacio de inversion para el sector de cafés de alta
especialidad

Competencias del Departamento:
Ley 2200 de 2022, Articulo 10: Establece las facultades del departamento para promover la
asociatividad que permita generar sinergias para cubrir mercados que de manera independiente

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad

Direccion: Carrera 6 con Calle 22N Edificio de Obras Publicas Departamentales (Segundo Piso)
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no se puedan abastecer, conformando redes empresariales que impulsen el desarrollo de cluster
gue se conviertan en motores de desarrollo regional.

Competencias de la Secretaria de Desarrollo Econémico (SDEC):

Decreto 1020 de 2015, Articulo 8, Numerales 3, 4 y 8: Faculta a la SDEC para promover
la competitividad, el emprendimiento y la innovacién, asi como para propiciar la
inversion nacional y extranjera mediante programas de apoyo a la internacionalizacion
empresarial.

Decreto 2776 de 2015, Articulos 3, 4, 6, 9 y 10: Establece las funciones de la SDEC en
materia de: gestidn ante instancias nacionales e internacionales de recursos técnicos y
financieros para fortalecer el aparato productivo del departamento, propiciar la
inversion nacional e internacional en el departamento, promover los programas y
proyectos de fomento empresarial y productivo acudiendo a los diferentes mecanismos
y alianzas con los sectores publicos y privados nacionales e internacionales, desarrollar
estrategias para atraer la inversidén nacional y extranjera, incrementar los indices de
productividad y competitividad municipal y regional.

Objetivo misional y funcionalidad de TECNiCAFE

TECNICAFE trabaja para lograr el aprovechamiento integral de los recursos del
ecosistema cafetero, dotando a la cadena de valor de la caficultura de herramientas
tecnoldgicas que promuevan la articulacion con comunidades cientificas para constituir
iniciativas empresariales a través de la transferencia de soluciones innovadoras, el
desarrollo de innovaciones en los procesos comerciales y servicios orientados al
mejoramiento de la calidad para posicionar nuevos productos atendiendo las
necesidades de los mercados mas especializados con mayor valoracién; propendiendo
por la construccion de modelos de negocios inclusivos en la articulacion efectiva de
cadenas de valor; que permitan el mejoramiento y bienestar de las comunidades
productoras cafeteras del Cauca.

De acuerdo a lo anterior, desde el objetivo misional y funcionalidad de TECNiCAFE, su
compromiso es promover la formalizacion, el fortalecimiento y la innovacion
empresarial, mediante acciones que fortalezcan la competitividad del sector cafetero,
acciones que se han direccionado en el desarrollo de actividades de transferencia de
conocimientos (formacién) en las areas productiva, comercial e industrial y otras de
interés regional a través de cursos especializados, seminarios, conferencias, el
fortalecimiento al emprendimiento a través de la ejecucion de programas y proyectos y
en la realizacién de eventos feriales que conecten comercialmente a los actores de la
cadena de valor (empresa - cliente). Actividades desarrolladas en beneficio de los
diferentes grupos poblacionales que fortalecen y/o soportan el cumplimiento de sus
metas y que permiten la percepcién e identificacion de necesidades de los
emprendedores.

La feria de cafés especiales se concibe como un espacio integral que combina educacion,
innovacion, comercializacién y promocion del café de alta calidad producido en el Cauca. Sus
objetivos principales son:

>

>

Fortalecer la cadena de valor del café: A través de la transferencia de conocimientos y
la innovacién en procesos postcosecha y fermentacion.

Promover la comercializacion: Facilitando conexiones comerciales entre productores,
compradores y nuevos mercados.

Posicionar al Cauca: Como un referente en la produccién de cafés especiales, resaltando
su calidad, sostenibilidad y tradicién.
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1. Transferencia de Conocimientos
Antes de la feria, se llevardn a cabo encuentros con las unidades productivas para empoderar a
los caficultores en temas clave como:
v Evaluacién de calidad: Métodos para medir y mejorar la calidad del café.
v" Procesamiento postcosecha: Técnicas avanzadas de secado, lavado y almacenamiento.
v" Fermentacidn controlada: Innovaciones en procesos de fermentacion para resaltar
perfiles de sabor Unicos.
v"Innovacidn en la cadena de valor: Uso de tecnologias y buenas précticas para
aumentar la competitividad.
Estos encuentros garantizaran que los productores lleguen a la feria con un mayor conocimiento
y capacidad para afrontar los desafios del mercado.

2. Diseno y Montaje del Escenario
Se garantizard el disefio, produccién, montaje y desmontaje de un escenario atractivo y
funcional que incluya:
v Stands para expositores: Espacios modernos y bien equipados para que los productores
exhiban sus cafés verdes y tostados.
v' Zona de catacidn: Un 4rea dedicada a la degustacidn de cafés especiales, con mesas de
catacion y equipos profesionales.
v' Escenario principal: Para conferencias, talleres y presentaciones de expertos en cafés
especiales.
v" Ambientaciéon tematica: Decoraciéon que refleje la cultura cafetera del Cauca, con
elementos visuales y aromaticos que resalten la identidad del café caucano.

3. Rueda de Negocios y Conexiones Comerciales
La feria incluird una rueda de negocios disefiada para facilitar conexiones comerciales entre:
v" Productores de café: Pequefios y medianos caficultores del Cauca.
v' Compradores y distribuidores: Representantes de mercados locales, nacionales e
internacionales.
v" Tostadores y baristas: Empresas y profesionales interesados en cafés de alta calidad.
v Inversores: Interesados en proyectos sostenibles y rentables en la cadena de valor del
café.
La rueda de negocios se estructurara en rondas de interaccién tematicas, donde se presentaran
casos de éxito y se discutiran oportunidades de colaboraciéon. Ademads, se habilitardn espacios
para:
v" Muestra comercial: Exhibicion de lotes de café verde y tostado.
v Catacidn y preparacion: Demostraciones en vivo de métodos de preparacién y catacién
profesional.
v' Preparacidn para competencias: Asesoria para productores interesados en participar en
concursos de cafés especiales
Ademas, se organizaran actividades complementarias como:
v Concursos de catacién: Para resaltar la calidad de los cafés caucanos.
v' Charlas con baristas reconocidos: Para inspirar a los productores y compartir
experiencias exitosas.
v" Networking: Espacios informales para fomentar el intercambio de ideas y contactos.

6. Promocion y Comunicacion
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Para garantizar el éxito de la feria, se implementara una estrategia de promocién integral que
incluira:
v' Campafias publicitarias: Con contenidos audiovisuales de alta calidad, testimonios de
productores y demostraciones en vivo.
v" Redes sociales y sitios web: Para difundir informacién sobre el evento y atraer a un
publico diverso.
v" Medios impresos y eventos tematicos: Para ampliar el alcance y posicionar al Cauca
como un referente en cafés especiales.
El enfoque publicitario también buscara reforzar la identidad del café caucano, destacando su
origen, calidad y sostenibilidad como elementos clave para diferenciarse en un mercado
competitivo.
Ademds, se promovera la participacion de instituciones dedicadas a la innovacién y
transferencia tecnoldgica en la caficultura, que contribuirdn al desarrollo de capacidades locales
y a la adopcion de practicas innovadoras en la produccién y comercializacion del café.

Para el desarrollo de esta actividad se requiere:

e Servicio de educacién y transferencia y/o apropiacion de conocimientos a unidades

econdmicas del sector de café en temas relacionados a la evaluacién de calidad,
procesamiento postcosecha y/o fermentacion que les permita impulsar procesos de
innovacion en la cadena de valor.
Se realizardn encuentros con las unidades productivas participantes del evento para
llevar a cabo la transferencia de conocimientos previa a la feria “Cauca sabe a café”, con
el fin de tener un empoderamiento en la cadena de valor del café de alta calidad, para
afrontar el mercado y los procesos comerciales. Comercializacién de café Verde y
Tostado.

e Garantizar el disefio del escenario, produccidn, montaje y el desmontaje (ensamble y
desensamble) del escenario y stand para expositores en la Rueda de Negocios. Montaje
alistamiento y puesta a punto para la Feria Mundial del Café “Cauca sabe a Café”.

® Apoyar el desarrollo de espacios para que los participantes establezcan contactos
comerciales con nuevos canales de comercializacién y nuevos mercados. Muestra
Comercial, conexiones comerciales, espacios para cataciéon y preparacion de lotes y
preparacion para participacion en competencias.

Nota: Este evento estard apoyado mediante un convenio de asociacién entre la Secretaria de
desarrollo econémico y competitividad y una ESAL de reconocida idoneidad para el desarrollo
de estos ejercicios (lo que también posibilita con la contrapartida aumentar el nimero de
beneficiarios).

Subactividad 1.3.5. Promover un espacio de inversion para el sector de gastronomia
turistica

Competencias del Departamento:
Ley 2200 de 2022, Articulo 10: Establece las facultades del departamento para promover la
asociatividad que permita generar sinergias para cubrir mercados que de manera independiente
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no se puedan abastecer, conformando redes empresariales que impulsen el desarrollo de cluster
gue se conviertan en motores de desarrollo regional.

Competencias de la Secretaria de Desarrollo Econémico (SDEC):

e Decreto 1020 de 2015, Articulo 8, Numerales 3, 4 y 8: Faculta a la SDEC para promover
la competitividad, el emprendimiento y la innovacién, asi como para propiciar la
inversion nacional y extranjera mediante programas de apoyo a la internacionalizacion
empresarial.

e Decreto 2776 de 2015, Articulos 3, 4, 6, 9 y 10: Establece las funciones de la SDEC en
materia de: gestidn ante instancias nacionales e internacionales de recursos técnicos y
financieros para fortalecer el aparato productivo del departamento, propiciar la
inversion nacional e internacional en el departamento, promover los programas y
proyectos de fomento empresarial y productivo acudiendo a los diferentes mecanismos
y alianzas con los sectores publicos y privados nacionales e internacionales, desarrollar
estrategias para atraer la inversidén nacional y extranjera, incrementar los indices de
productividad y competitividad municipal y regional.

Corporacién gastronémica de Popayan:
La corporacién gastronémica de Popayan tendrd como objeto principal, entre otras las
siguientes actividades:

e A) promover y realizar anualmente el congreso nacional gastronémico en la ciudad de
Popayan.

e B) fomentar y difundir la cultura gastrondmica a través de la investigacion, formacion,
promocién, divulgacidn y capacitacion.

e () impulsar la formulacién y ejecucion de planes, programas y provectos locales,
regionales. Nacionales e internacionales conducentes a la consolidacién de la
gastronomia como referente cultural.

e D) organizar y promover eventos culturales, feriales, comerciales, ruedas de negocios,
vitrinas de ventas, conferencias. Festivales culturales y artisticos, foros, seminarios,
congresos, talleres, jornadas de trabajo e intercambio de experiencias que propendan
por el posicionamiento de la corporacién gastrondmica de Popayan a nivel nacional e
internacional.

La economia popular se refiere a las iniciativas emprendidas por personas que, en su mayoria,
trabajan de manera independiente. Un ejemplo de ello son las cocineras tradicionales del
departamento del Cauca, quienes, a través de esta actividad, no solo aseguran su sustento, sino
gue también preservan las tradiciones culturales. Especificamente, el Plan Nacional de
Desarrollo 2022-2026 reconoce la importancia de fomentar la inclusién y el desarrollo
productivo de estas actividades, llevadas a cabo por unidades econdmicas de pequefia escala.
Por lo tanto, el primer paso para apoyarlas es comprender su funcionamiento, ya que esto
permitira disefiar estrategias efectivas que aborden sus necesidades particulares.

En este contexto, desde la Secretaria se busca salvaguardar y fortalecer la gastronomia del
departamento. Cabe destacar que, segun datos recientes, el 60% de la poblacion no ha recibido
formacidn en el Ultimo afo, lo que subraya la necesidad de priorizar la capacitacién como una
inversién esencial para el éxito y la competitividad de estos negocios y emprendimientos.

Por esta razoén, la Corporacidon Gastrondmica de Popayan busca cerrar el ciclo de formacién con
un pabellén ubicado en el recinto ferial, donde los participantes podran exhibir los resultados
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de sus preparaciones. Esta iniciativa no solo promueve la gastronomia local, sino que también
contribuye a dar a conocer los destinos turisticos gastronémicos del Cauca.
v" Fortalecer la gastronomia local: A través de la capacitacién de emprendedores y la
promocién de mendus tradicionales.
v" Impulsar el turismo gastrondmico: Resaltando los destinos turisticos del Cauca y su
oferta culinaria.
v" Promover la identidad cultural: Difundiendo las tradiciones gastrondmicas de los
municipios caucanos.
v' Generar oportunidades de negocio: Conectando a emprendedores, restaurantes y
turistas en un ambiente propicio para la colaboracion.

Pabellén Gastrondmico en el Recinto Ferial

En el marco del XXIll Congreso Gastrondmico de Popayan, se habilitard un pabelldn
gastrondmico en el recinto ferial, donde los participantes podran exhibir los resultados de sus
preparaciones. Este espacio incluira:

v/ Stands para emprendedores: Areas equipadas para que los participantes presenten sus
platos tradicionales y menus variados.

v' Zonade degustacién: Un espacio donde los visitantes podran probar los platos y conocer
su historia y preparacion.

v Escenario principal: Para demostraciones en vivo, concursos de cocina y presentaciones
de chefs invitados.

v" Ambientacion temética: Decoracién que refleje la riqueza cultural y gastronémica del
Cauca, con elementos visuales y sonoros que transporten a los visitantes a los diferentes
municipios.

Ademas, se organizaran actividades complementarias como:

v" Networking: Espacios informales para fomentar el intercambio de ideas y contactos
entre emprendedores, restaurantes y turistas.

v" Showcooking: Presentaciones en vivo de chefs reconocidos, quienes prepararan platos
emblematicos del Cauca.

Necesidades logisticas para la participacion:

e Garantizar el disefio del escenario, produccién, montaje y el desmontaje (ensamble y
desensamble) del escenario y stand para expositores en la Rueda de Negocios.

e Apoyar el desarrollo de espacios para que los participantes establezcan contactos
comerciales con nuevos canales de comercializaciéon y nuevos mercados.

Nota: Este evento estard apoyado mediante un convenio de asociacién entre la Secretaria de
desarrollo econédmico y competitividad y una ESAL de reconocida idoneidad para el desarrollo
de estos ejercicios (lo que también posibilita con la contrapartida aumentar el nimero de
beneficiarios).
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12.2 OBJETIVO ESPECIFICO 2. MEJORAR LOS PROCESOS DE FORMACION E INCURSION
EN MERCADOS COMPETITIVOS EN EL DEPARTAMENTO DEL CAUCA

El contacto comercial y las misiones comerciales son estrategias fundamentales para la
expansion de mercados, el fortalecimiento de redes empresariales y el impulso del comercio en
diversos sectores econdmicos. Estas iniciativas permiten a las empresas establecer relaciones
con clientes potenciales, distribuidores y aliados estratégicos, abriendo puertas a nuevas
oportunidades de negocio. Mientras que el contacto comercial se centra en la creacién de
conexiones directas entre compradores y vendedores, las misiones comerciales implican la
organizacién de encuentros empresariales en mercados objetivo. Estas misiones brindan a los
participantes la oportunidad de conocer tendencias, regulaciones y dinamicas especificas del
sector en diferentes regiones o paises, facilitando asi su insercién y competitividad en nuevos
entornos.

En el caso del departamento del Cauca, la realizacién de misiones comerciales debe enfocarse
en impulsar sus principales sectores productivos, como la agroindustria, el turismo sostenible,
la manufactura, las artesanias y la economia digital. Para lograrlo, se pueden organizar visitas a
mercados estratégicos tanto a nivel nacional como internacional. El sector publico y privado
pueden trabajar de manera conjunta en el disefio de estrategias de internacionalizacién,
brindando apoyo financiero y logistico a las empresas caucanas que busquen expandir sus
mercados.

En este contexto, los cafés especiales del Cauca, reconocidos por su excelente calidad,
sostenibilidad y procesos de produccién Unicos, representan una oportunidad clave para
posicionarse en mercados globales. Paralelamente, el desarrollo de las industrias 4.0, como la
automatizacién, la inteligencia artificial y el internet de las cosas, puede convertir al
departamento en un referente de innovacidn y tecnologia en la regién. Ademas, el uso de
plataformas digitales y la firma de acuerdos de cooperacién con otras regiones fortaleceran la
visibilidad y competitividad de los productos y servicios del Cauca en escenarios comerciales
estratégicos.

Para lograr este objetivo especifico de mejorar los procesos de formacidén e incursién en
mercados competitivos en el departamento del Cauca, se promovera el servicio de asistencia
técnica a las Mipymes para el acceso a nuevos mercados para el cual se incluyen las siguientes
actividades que estan enmarcadas en el producto a alcanzar tales como: promocion y
comercializacién de productos en nuevos mercados, pagos de honorarios, servicio de
consultoria, asi como el acompafiamiento en el disefio e implementacién de la estrategia
comercial internacional.

12.2.1 ACTIVIDAD 2.1 REALIZAR ACOMPANAMIENTO Y ASISTENCIA TECNICA A EMPRESAS
EXPORTADORAS Y A UNIDADES PRODUCTIVAS CON POTENCIAL EXPORTADOR.

El objetivo principal de esta iniciativa es brindar asistencia técnica especializada y
acompanamiento integral a unidades econdmicas y empresas, ya sean exportadoras o con
potencial exportador, a través de la puesta en marcha del drea de internacionalizacion de la
dependencia. Se busca ademas crear la ruta de atencién para la internacionalizacién, en este
proceso se contard con acompanamiento exportador en diferentes tematicas disefiado de
acuerdo con la validacion y necesidades de la empresa.
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Este esfuerzo se enfoca en fortalecer las capacidades de las empresas para competir en
mercados internacionales, incrementar su competitividad y facilitar su insercién en cadenas
globales de valor.

Alineacion Nacional y Marco Normativo

Esta iniciativa se alinea con la Politica Publica de Internacionalizacion, establecida en el
documento CONPES 4085 de 2022, que cubre el periodo 2022-2027. Dicha politica busca
Avanzar hacia el cierre de la brecha tecnolégica de Colombia, estableciendo un trabajo
articulado entre los departamentos y la nacidn, que busque profundizar la conexidn del pais con
el mundo 'y, en particular, la internacionalizacién de las actividades productivas de las regiones,
con el fin de incrementar la productividad, las exportaciones y la inversidn, y lograr asi mayores
niveles de prosperidad y bienestar para los colombianos.

Competencias del Departamento:

Ley 2200 de 2022, Articulo 10: Establece las facultades del departamento para promover la
asociatividad que permita generar sinergias para cubrir mercados que de manera independiente
no se puedan abastecer, conformando redes empresariales que impulsen el desarrollo de cliUster
gue se conviertan en motores de desarrollo regional.

Competencias de la Secretaria de Desarrollo Econémico (SDEC):

e Decreto 1020 de 2015, Articulo 8, Numerales 3, 4 y 8: Faculta a la SDEC para promover
la competitividad, el emprendimiento y la innovacién, asi como para propiciar la
inversion nacional y extranjera mediante programas de apoyo a la internacionalizacion
empresarial.

e Decreto 2776 de 2015, Articulos 3, 4, 6, 9 y 10: Establece las funciones de la SDEC en
materia de: gestién ante instancias nacionales e internacionales de recursos técnicos y
financieros para fortalecer el aparato productivo del departamento, propiciar la
inversion nacional e internacional en el departamento, promover los programas y
proyectos de fomento empresarial y productivo acudiendo a los diferentes mecanismos
y alianzas con los sectores publicos y privados nacionales e internacionales, desarrollar
estrategias para atraer la inversion nacional y extranjera, incrementar los indices de
productividad y competitividad municipal y regional.

Ruta de Atencidn para la Internacionalizacién
Como parte de este proceso, se disefiara una ruta de atencion para la internacionalizacién, que
guiara a las empresas paso a paso en su camino hacia la exportacién. Esta ruta incluira:

1. Diagndstico Inicial: Se lleva a cabo una evaluacidn integral de la empresa con el objetivo de
determinar su nivel de preparacion para incursionar en mercados internacionales. Este
diagnodstico permite identificar las fortalezas que pueden potenciar su competitividad, las
debilidades que requieren atencidn, las oportunidades de crecimiento en el ambito global y los
posibles riesgos 0 amenazas del entorno. Para ello, se analizan aspectos clave como la capacidad
productiva, la calidad de los productos o servicios, la infraestructura logistica, la situaciéon
financiera, el conocimiento del mercado internacional y las competencias del equipo humano.
Con esta informacién, se elabora un informe detallado que servird como base para disefar una
estrategia de internacionalizacidon adaptada a las necesidades y potencialidades de la empresa.

2. Plan de Acompaiamiento Personalizado: A partir de los resultados del diagnéstico inicial, se
disefia un plan de acompafiamiento personalizado que se ajusta a las necesidades, capacidades
y objetivos especificos de la empresa. Este plan incluye acciones concretas y estratégicas
enfocadas en superar las barreras identificadas, optimizar procesos internos y aprovechar las
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oportunidades detectadas en el mercado internacional. Las actividades pueden abarcar desde
la mejora de la calidad y estandarizaciéon de productos hasta la capacitacién del personal en
comercio exterior, la implementacién de estrategias de marketing internacional y Ia
optimizacion de la cadena logistica. Ademas, se establecen metas claras, plazos definidos y
responsables para cada accidén, asegurando un enfoque estructurado y medible que facilite la
transicién de la empresa hacia la exportacion.

3. Asesoria en Tematicas Clave: El acompafiamiento exportador abarca diversas areas criticas
para la internacionalizacién, tales como:

v Regulaciones y Normativas: Asesoria en cumplimiento de requisitos legales, aranceles,
certificaciones y estdndares internacionales.

Logistica y Distribucion: Optimizacidon de procesos logisticos, seleccion de modos de
transporte y gestion de la cadena de suministro.

Inteligencia de Mercados: Identificacion de mercados objetivo, analisis de la
competencia y estudios de demanda.

Marketing Internacional: Estrategias de posicionamiento de marca, adaptacidon de
productos a mercados extranjeros y promocién internacional.

Financiamiento e Incentivos: Informacién sobre programas de apoyo financiero,
créditos para exportadores y acceso a fondos de garantia.

GRS

4. Seguimiento y Evaluacién: A lo largo de todo el proceso, se implementa un sistema de
monitoreo constante para garantizar que las acciones ejecutadas estén alineadas con los
objetivos establecidos y generen los resultados esperados. Con base en los datos recopilados,
se realizan ajustes estratégicos oportunos para optimizar las actividades. Ademas, se elaboran
informes detallados que permiten a la empresa visualizar su progreso, identificar dreas de
mejora y tomar decisiones informadas para fortalecer su competitividad en el mercado global.
Este enfoque asegura un proceso dindmico, adaptable y orientado a resultados sostenibles.

Con la implementacion de esta ruta se espera incrementar el nimero de empresas
exportadoras, diversificar la oferta exportable de la regidn y contribuir al crecimiento econémico
sostenible. Ademas, se busca posicionar a la dependencia como un referente en la promocion
de la internacionalizacion empresarial, generando un ecosistema favorable para el comercio
exterior.

Identificacion y Seguimiento de Unidades Econédmicas y Empresas Exportadoras o con
Potencial Exportador

De manera paralela, se llevara a cabo un proceso de identificacion y caracterizacién de las
unidades econdémicas y empresas del departamento que ya cuentan con experiencia en
exportacién o que poseen un potencial exportador. Este ejercicio permite establecer una linea
base de usuarios que accederdn a la ruta de internacionalizacidn, lo que facilita el monitoreo de
sus avances, desafios y retrocesos a lo largo del proceso. Este seguimiento es fundamental para
ajustar las estrategias de apoyo y garantizar que las empresas alcancen sus objetivos de manera
efectiva.

El drea de internacionalizacién desempena un rol clave en este proceso, ya que tiene la
capacidad de orientar, dirigir y comunicar de manera oportuna a los beneficiarios sobre diversas
oportunidades y recursos disponibles. Entre estas acciones se incluyen:
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1. Ofertas de Formacion y Capacitacion: Informacidn sobre cursos, talleres, seminarios y
programas especializados en comercio exterior, normativas internacionales, logistica,
marketing global y otros temas relevantes para la internacionalizacion.

2. Contactos Comerciales: Facilitacion de conexiones con compradores, distribuidores,
agentes comerciales y otros actores clave en mercados internacionales, a través de
ferias, misiones comerciales y rondas de negocios.

3. Adecuacidn con aliados Estratégicos: Vinculacién con entidades publicas, privadas y
organismos internacionales que ofrecen servicios complementarios, como
financiamiento, asesoria técnica, certificaciones y acceso a redes de apoyo.

4. Entornos Propicios: Promocion de espacios colaborativos, como clusteres, redes
empresariales y alianzas sectoriales, que fomenten la cooperacidn y el intercambio de
conocimientos entre empresas.

Gracias a estas acciones, las empresas no solo recibiran acompafiamiento técnico, sino que
también acceden a herramientas y oportunidades que les permiten fortalecer sus capacidades,
ampliar su red de contactos y aprovechar al maximo las ventajas que ofrece el comercio
internacional. Esto contribuye a consolidar un ecosistema empresarial mas dinamico,
competitivo y preparado para enfrentar los desafios de los mercados globales.

A continuacidn, se presentan algunas razones por las cuales las empresas colombianas deciden
internacionalizarse.

(Tomado de:https://procolombia.co/colombiatrade/exportador/exportar-desde-colombia)

Vv Diversificar productos y mercados para afrontar la competencia internacional y la
situacidn de la economia nacional.

Ganar competitividad mediante la adquisicién de tecnologia, know how y capacidad
gerencial obtenidas en el mercado.

Hacer alianzas estratégicas con empresas extranjeras para reducir costos, mejorar la
eficiencia y diversificar productos.

Disminuir el riesgo de estar en un solo mercado.

Vender mayores volUmenes para utilizar la capacidad productiva de la empresa y hacer
economias de escala.

Aprovechar ventajas comparativas y las oportunidades de mercados ampliados a través
de acuerdos preferenciales.

Necesidad de involucrarse en el mercado mundial por la globalizacién de la economia.
Buscar mayor rentabilidad en los mercados internacionales y asegurar la existencia de
la empresa a largo plazo.

O S SR Y

Para ejecutar esta actividad se requiere un equipo multidisciplinario encargado de impulsar a
las empresas con potencial de participacién en mercados internacionales. Este equipo estara
conformado por:

Perfil 14. Apoyo 1 Profesional Especializado. Profesional en dreas administrativas o econémicas
o financieras o contables o en drea de las ingenierias o negocios internacionales o afines con
posgrado y experiencia profesional minima de un (01) afo.

Las actividades contractuales que desempefiard son:
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1.

10.

11.

Brindar apoyo en seguimiento y/o gestion de acuerdos de cooperacion regional,
departamental, nacional e internacional con agentes publicos, privados y académicos
del territorio, para el fortalecimiento de la internacionalizacion y/o atraccion de la
inversion en el departamento.

Apoyar en la busqueda, analisis y evaluaciéon de ofertas y oportunidades para la
internacionalizacién, asi como también iniciativas que respondan a las necesidades y
prioridades estratégicas de los que la SDEC pueda hacer parte.

Apoyar en el analisis e interpretacion de perfiles contextuales y/o situacionales del
departamento del Cauca relacionados con la internacionalizacién desde indicadores
globales del departamento para la Secretaria de Desarrollo Econdémico vy
Competitividad.

Brindar apoyo en el desarrollo e implementacion de la ruta de internacionalizacién
mediante la articulacién de la oferta existente y la dindmica del comercio internacional
en el departamento del Cauca.

Apoyar en el disefio, consolidacion y actualizacidon de una base de datos que permita la
identificacion de empresas y/o unidades productivas exportadoras o con potencial
exportador del departamento del Cauca.

Brindar acompafiamiento y/o asistencia técnica a las empresas y/o unidades
productivas exportadoras o con potencial exportador del departamento mediante un
plan de acompafiamiento.

Apoyar en la gestidn, desarrollo y/o promocion de escenarios de contacto comercial
nacionales e internacionales (misiones comerciales y/o exploratorias, ferias o afines)
para la participacion de empresas y/o unidades productivas exportadoras o con
potencial exportador del departamento.

Brindar apoyo en la gestion, desarrollo y/o promocién de espacios y/o escenarios de
formacion exportadora (capsulas, ciclos de inmersion, talleres, adecuacion de oferta
exportable, entre otros) dirigidos a las empresas y/o unidades productivas exportadoras
o con potencial exportador del departamento.

Participar dentro y fuera del departamento en escenarios de articulacion tales como
comités, mesas técnicas, consejos, comisiones, entre otros, dinamizados por la SDEC con
actores del orden internacional, nacional, departamental y municipal relacionados con
las tematicas de internacionalizacién y/o atraccidn de la inversion.

Presentar el plan de trabajo y calendario de actividades mensuales, con su seguimiento
respectivo, al inicio de cada periodo contractual de sus actividades.

Las demas actuaciones o actividades que sean estrictamente necesarias para el logro de
los productos finales del respectivo objeto contractual y que se encuentren en la érbita
general del darea de fomento econédmico de la SDEC.

Gastos de desplazamiento y/o permanencia.

Los gastos de desplazamientos se contemplan de acuerdo a lo siguiente: La labor a realizar por
el futuro contratista es la de Participar dentro y fuera del departamento en escenarios de
articulacién tales como comités, mesas técnicas, consejos, comisiones, entre otros, dinamizados

por la

SDEC con actores del orden internacional, nacional, departamental y municipal

relacionados con las tematicas de internacionalizacion y/o atraccion de la inversion. Asi las
cosas, el contratista que desempefiara estas actividades, debera realizar desplazamientos a nivel
departamental y nacional, con el fin de lograr el alcance de su objeto contractual, pero sobre
todo el logro efectivo del objetivo del proyecto que trata del cumplimiento de metas del plan de
desarrollo departamental.
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Perfil 15. Apoyo 2 Profesional. Profesional en negocios internacionales, o ciencias
administrativas, o areas de la ingenieria, 0 econdmicas con experiencia minima de un (01) afo
como profesional.

Las actividades contractuales que desempefiard son:

1. Apoyar en la consolidaciéon y actualizacién de una base de datos que permita la
identificacion de empresas y/o unidades productivas exportadoras o con potencial
exportador del departamento del Cauca.

2. Apoyar en la difusion, divulgacion y comunicacidn de oportunidades y/o ofertas para la
internacionalizacién, el comercio exterior o la formacion exportadora.

3. Brindar apoyo en la implementacion y seguimiento a la ruta de internacionalizacién
mediante la articulacidn de la oferta existente y la dindmica del comercio internacional
en el departamento del Cauca.

4. Brindar acompafiamiento y/o asistencia técnica a las empresas y/o unidades
productivas exportadoras o con potencial exportador del departamento mediante un
plan de acompafiamiento.

5. Apoyar en la gestién, desarrollo y/o promocién de escenarios de contacto comercial
nacionales e internacionales (misiones comerciales y/o exploratorias, ferias o afines)
para la participacién de empresas y/o unidades productivas exportadoras o con
potencial exportador del departamento.

6. Brindar apoyo en la gestidn, desarrollo y/o promocion de espacios y/o escenarios de
formacidn exportadora (capsulas, ciclos de inmersion, talleres, adecuacion de oferta
exportable, entre otros) dirigidos a las empresas y/o unidades productivas exportadoras
o con potencial exportador del departamento.

7. Participar dentro y fuera del departamento en escenarios de articulacion tales como
comités, mesas técnicas, consejos, comisiones, entre otros, dinamizados por la SDEC con
actores del orden internacional, nacional, departamental y municipal relacionados con
las tematicas de internacionalizacién y/o atraccion de la inversion.

8. Presentar el plan de trabajo y calendario de actividades mensuales, con su seguimiento
respectivo, al inicio de cada periodo contractual de sus actividades.

9. Las demas actuaciones o actividades que sean estrictamente necesarias para el logro de
los productos finales del respectivo objeto contractual y que se encuentren en la dérbita
general del darea de fomento econédmico de la SDEC.

Gastos de desplazamiento y/o permanencia.

Los gastos de desplazamientos se contemplan de acuerdo a lo siguiente: La labor a realizar por
el futuro contratista es la de Participar dentro y fuera del departamento en escenarios de
articulacién tales como comités, mesas técnicas, consejos, comisiones, entre otros, dinamizados
por la SDEC con actores del orden internacional, nacional, departamental y municipal
relacionados con las tematicas de internacionalizacion y/o atraccion de la inversion. Asi las
cosas, el contratista que desempenara estas actividades, debera realizar desplazamientos a nivel
departamental y nacional, con el fin de lograr el alcance de su objeto contractual, pero sobre
todo el logro efectivo del objetivo del proyecto que trata del cumplimiento de metas del plan de
desarrollo departamental.

12.2.2 ACTIVIDAD 2.2 IMPLEMENTAR EJERCICIOS DE FORMACION EXPORTADORA PARA
UNIDADES PRODUCTIVAS Y EMPRESAS DEL DEPARTAMENTO DEL CAUCA
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Como parte de la estrategia para fortalecer las capacidades de las unidades econdémicas y
empresas exportadoras o con potencial exportador en el departamento del Cauca, se llevan a
cabo ejercicios de formacién exportadora. Estos programas estan disefiados para brindar
herramientas practicas y conocimientos especializados que permitan a los empresarios
comprender y aprovechar las oportunidades del comercio internacional.

Requisitos generales de participacion en talleres y cursos de formacion

1. Perfil del Participante
= Ser empresario, gerente o representante de unaunidad econdmica o empresa
exportadora o con potencial exportador.
= Contar con un rol activo en la toma de decisiones o en la operacién de la empresa.
= Demostrar interés y compromiso en el proceso de internacionalizacion de su empresa.
2. Requisitos de la Empresa
*» La empresa debe estar legalmente constituida y registrada ante las autoridades
competentes.
= Contar con un producto o servicio con potencial de exportacion o estar en proceso de
internacionalizacién.
* Presentar una breve descripcidn de la empresa, su actividad econdmica y su interés en
participar en el programa.
3. Compromiso de Asistencia
= Asistir al 100% de las sesiones programadas (talleres, cursos o asesorias).
»  Participar activamente en las actividades prdcticas y ejercicios propuestos.
= Cumplir con las tareas o actividades asignadas durante el programa.
4. Documentacion Requerida
*  Formulario de inscripcion debidamente diligenciado.
* Copia del documento de identidad del representante de la empresa.
» Certificado de existencia y representacion legal de la empresa (o documento
equivalente).
* Breve descripcion de la empresa (actividad econdmica, productos o servicios, mercados
de interés).
5. Seleccion de Participantes
» Las empresas seran seleccionadas en funcion de su potencial exportador, su
compromiso con el proceso de internacionalizacién y su disponibilidad para participar
en todas las actividades.
= Se priorizardn empresas que demuestren un interés genuino en mejorar sus
capacidades para exportar.
6. Costos de Participacion
* La participacion en los talleres y cursos es gratuita para las empresas seleccionadas, ya
que el programa estd financiado por la entidad organizadora SDEC en apoyo con
PROCOLOMBIA y otros aliados.

Proceso de Inscripcion:

1. Convocatoria: Publicacion de la convocatoria con los requisitos y fechas clave.

2. Inscripcion: Diligenciamiento del formulario de inscripcidon y envio de la documentacién
requerida.

3. Seleccién: Evaluacidn de las empresas postulantes y notificacion a los seleccionados.

4. Confirmacion: Las empresas seleccionadas deberan confirmar su participacion vy
comprometerse a asistir a todas las sesiones.
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Como parte de la implementacion del programa de formacidn y fortalecimiento exportador, se
desarrollaran las siguientes actividades especificas, disefiadas para cubrir las necesidades de las
unidades econdmicas y empresas del departamento del Cauca:

1. Talleres Presenciales de Comercio Exterior

Los cursos de comercio exterior son ofertados por PROCOLOMBIA, la entidad gubernamental
encargada de promover las exportaciones, la inversidn extranjera y el turismo en Colombia, y
son un conjunto de videos cortos en los cuales un grupo de expertos enseian sobre comercio
exterior. Adicionalmente en cada mddulo se encuentran links de acceso a informacion
complementaria y material de descarga que permiten al empresario profundizar en los temas
desarrollados. Existen dos modalidades de formacidn, virtual y presencial de acuerdo a lo que
desee el aliado regional.

Para ampliar informacidn sobre los cursos de comercio exterior ofertados por PROCOLOMBIA,
los empresarios del Cauca pueden visitar la siguiente pagina web:
https://formacionexportadora.colombiatrade.com.co/herramientas-para-futuros-
exportadores/preparese-para-exportar/capsulas-de-alistamiento.

Objetivo: Profundizar en temas clave de comercio exterior mediante talleres practicos y
participativos, con el fin de fortalecer las capacidades de las unidades econdmicas y empresas
exportadoras o con potencial exportador del departamento del Cauca.

Meta: Realizar 2 talleres presenciales en el afio, con una duracidn estimada de 6 horas cada uno,
dirigidos a 60 personas en total.

Metodologia

Duracién: Cada taller tendrd una duracidn de 6 horas, divididas en sesiones tedricas y practicas.
Modalidad: Presencial, con participacion activa de los asistentes.

Facilitadores: Expertos en comercio exterior, con experiencia en formacion empresarial y
acompaifiamiento en procesos de internacionalizacion.

Participantes: Empresarios, gerentes y personal clave de empresas exportadoras o con potencial
exportador.

Tematicas Propuestas
Cada taller abordara temas especificos, con un enfoque practico y aplicable a la realidad de las
empresas. A continuacion, se detallan los posibles temas para los dos talleres:
Taller 1: Introduccién al Comercio Exterior y Planificacidn de la Exportacion
v Conceptos Basicos de Comercio Exterior
v Identificacion de Mercados Objetivo
v Disefio de un Plan de Exportacion
Taller 2: Logistica y Normativas para la Exportacion
Logistica Internacional
Documentacién y Tramites Aduaneros
Normativas y Certificaciones Internacionales
Ejercicio Practico

NN

Logistica y Requerimientos:

Lugar: Espacio adecuado para talleres presenciales (auditorio o sala de conferencias con
capacidad para 30 personas, lugar gestionado sin costo para el proyecto).

Alimentacion: Refrigerios y almuerzos para los participantes durante los dias de formacion.
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Cronograma Tentativo:
Cada taller se desarrollara en un dia, con el siguiente horario:
Mafiana (3 horas):
e 38:00 a 8:30: Registro y bienvenida.
e 8:30a 10:00: Sesion tedrica (Tema 1).
e 10:00a 10:15: Refrigerio.
e 10:15a11:30: Sesidn tedrica (Tema 2).
Tarde (3 horas):
e 11:304a12:30: Sesion tedrica (Tema 3).
e 12:30a13:30: Almuerzo.
e 13:30a 15:00: Ejercicio practico y cierre.

Teniendo en cuenta los talleres presenciales a realizar, se necesitard un proceso contractual para
el servicio de logistica y de alimentacion para los participantes, a continuacién, se especifica el
requerimiento a adquirir:

iTEM DESCRIPCION TECNICA Cantidad
por taller
LOGISTICA ALMUERZO: Porcion de proteina animal roja o blanca, cocida, freida, apanada o a la plancha, de no 30

ALIMENTACION | menos de 250 gramos neto. Hortalizas y/o verduras por no menos de 80 gramos. Cereal (arroz y/o
pasta) de 95 gramos. Leguminosas por 20 gramos. Raiz, tubérculo o pldtano freido, en cualquier
presentacion por no menos de 80 gramos, empacado en recipiente de poliestireno expandido con
tapa de tres (3) divisiones que garantice la conservacion y presentacion del menu. El contenido de
este producto debe de tener un peso minimo de 525 gramos netos.
Se acompafia también con sopa o caldo a base de ingredientes de proteina animal y vegetales de no
menos de 400 ml, con sélidos de pequefio tamafio sumergidos en su volumen (caldo o sopa),
empacado en recipiente de poliestireno expandido con tapa de 16 onzas. Finalmente se acompafia
de bebida de jugo natural (mango, mora, maracuya o fruta de temporada) de 12 onzas, empaquetado
en vaso plastico desechable con tapa o de poliestireno expandido con tapa y producto alimenticio
energético tipo manjar o bocadillo de fruta, cacao o azucar de hasta 15 gramos. Cada paquete de
almuerzo debe traer un juego de cubiertos desechables resistentes (cuchara sopera, cuchillo y
tenedor) de acuerdo al menu descrito, empacados de forma higiénica e individual, ademas de
contener servilleta de papel doble.

LOGISTICA REFRIGERIO: Producto alimenticio compuesto por un (1) sélido y un (1) liquido preparado con dos 30
ALIMENTACION | (2) opciones de men de las siguientes especificaciones técnicas:

a) Men refrigerio Tipo I: Tamal de pipian de 250 gramos netos, acompafiado de 50 gramos de
arroz blanco y tajada de pan blanco; debe ser entregado en recipiente termoformado o de
poliestireno expandido. Acompafiado con bebida de jugo natural (mango, mora o maracuyad) o
bebida caliente a base de cafeina con lacteo o cocoa de 10 onzas, empaquetado en vaso
desechable o de poliestireno expandido con tapa. Este menu debe incluir servilleta de papel doble,
cubiertos individuales (tenedor o cuchara resistentes) y aderezo a base de aji y mani tradicional.

b) Menu refrigerio Tipo II: Sdndwich tipo cubano, de pollo, jamdn, lechuga crespa, tomate, tajada
de queso doble crema o mozzarella de 300 gr netos; empacado en bolsa de papel parafinado o
aluminio que incluye servilleta individual. Acompafiado con paquete individual de salsa (tomate o
mayonesa) de 10 gramos c/u y bebida de jugo natural (mango, mora o maracuyd) de 10 onzas,
empaquetado en vaso desechable o de poliestireno expandido con tapa, o bebida saborizada,
carbonatada, refrescante y sin alcohol tipo gaseosa con sabor a fruta o malta en envase no
retornable de 250 ml.

LOGISTICA i MESAS 1, Alquiler de Mesas pldsticas rectangulares blancas, tipo maletin, con estructura metalica 3
ALIMENTACION | de 1.8 metros largo x 74 cm ancho x 75 cm altura aproximadamente (incluye transporte, montaje y
desmontaje). Por un (1) dia

SILLAS 2 Alquiler de sillas con espaldar, blancas, con apoya brazos, plésticas (incluye transporte, 30
montaje, desmontaje) Por un (1) dia

MANTEL, Alquiler de Mantel para tablén rectangular, Color: Blanco Medidas: 3mt largo x 1.5 m de 3
ancho
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2. Programa de Fortalecimiento en Inglés Comercial

Competencias de la Secretaria de Desarrollo Econémico (SDEC):

e Decreto 1020 de 2015, Articulo 8, Numerales 3, 4 y 8: Faculta a la SDEC para promover
la competitividad, el emprendimiento y la innovacién, asi como para propiciar la
inversion nacional y extranjera mediante programas de apoyo a la internacionalizacién
empresarial.

e Decreto 2776 de 2015, Articulos 3, 4, 6, 9 y 10: Establece las funciones de la SDEC en
materia de: gestién ante instancias nacionales e internacionales de recursos técnicos y
financieros para fortalecer el aparato productivo del departamento, propiciar la
inversién nacional e internacional en el departamento, promover los programas y
proyectos de fomento empresarial y productivo acudiendo a los diferentes mecanismos
y alianzas con los sectores publicos y privados nacionales e internacionales, desarrollar
estrategias para atraer la inversidén nacional y extranjera, incrementar los indices de
productividad y competitividad municipal y regional.

Funciones de la Fundacion Universitaria de Popayan FUP: segun sus estatutos para el logro de
sus objetivos ejercerd entre otras las siguientes funciones:

o Adelantar y fomentar programas de investigacion en las dreas de su especialidad y
propender por su efectivo aprovechamiento y divulgacion.

® Propender por el mejoramiento de los habitantes de la zona de influencia de la
Fundacion Universitaria a través de servicios de extension y asistencia a la comunidad.

El Objetivo de este programa es mejorar las competencias lingiisticas en inglés comercial de los
empresarios, facilitando su comunicacion en mercados internacionales y fortaleciendo su
capacidad para negociar, establecer contactos y promover sus productos o servicios en el
exterior.

Meta: Capacitar a 30 unidades econdmicas y/o empresas exportadoras o con potencial
exportador.

Esquema de Trabajo: Se trabajara en convenio con una universidad que tiene dentro de su
curriculum académico la ensefianza del idioma inglés.

Modalidad: Presencial o virtual, dependiendo de las necesidades y disponibilidad de los
participantes.

Logistica y Requerimientos:
Lugar: Espacio adecuado para talleres presenciales (auditorio o sala de conferencias con
capacidad para 30 personas, lugar gestionado sin costo para el proyecto).

Nota: Este evento estard apoyado mediante un convenio de asociacién entre la Secretaria de
desarrollo econdmico y competitividad y una universidad de reconocida idoneidad para el
desarrollo de este programa de formacion (lo que también posibilita con la contrapartida
aumentar el nimero de beneficiarios).

3. Ciclos de Inmersién en Comercio Exterior

El objetivo de los ciclos de inmersién es ofrecer formacidén intensiva y especializada en temas
avanzados de comercio exterior, mediante ciclos de inmersion presenciales, con el fin de
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fortalecer las capacidades de las empresas exportadoras o con potencial exportador del
departamento del Cauca.

Metodologia:

v

Y

Duracion: Cada ciclo de inmersidon consta de 6 modulos, con una duracién de 8 horas
cada uno (48 horas en total por ciclo).

Modalidad: Presencial, con participacion activa de los asistentes.

Facilitadores: Consultores especializados en comercio exterior, seleccionados por
PROCOLOMBIA, con amplia experiencia en internacionalizacién empresarial.

Dindamica: Combinacion de exposiciones tedricas, estudios de caso, ejercicios practicos
y espacios de networking.

Participantes: Empresarios, gerentes y personal clave de empresas exportadoras o con
potencial exportador.

Tematicas Propuestas
Cada madulo abordara un tema especifico, con un enfoque practico y aplicable a la realidad de
las empresas. A continuacion, se detallan los posibles temas:

Mddulo 1: Estrategias de Internacionalizacion

v
v
v
v

Definicion de mercados objetivo.

Andlisis de la competencia internacional.

Disefio de un plan de internacionalizacién.

Identificacion de barreras de entrada y estrategias para superarlas.

Médulo 2: Logistica y Cadena de Suministro Internacional

v
v
v
v

Gestion de transporte maritimo, aéreo y terrestre.
Incoterms 2020: seleccion y aplicacion.

Optimizacién de costos logisticos.

Manejo de inventarios y almacenamiento internacional.

Mddulo 3: Normativas y Requisitos Legales para Exportar

v
v
v
v

Tramites aduaneros y documentacion requerida.

Certificaciones y estandares internacionales (FDA, 1SO, HACCP, entre otros).
Acuerdos comerciales y preferencias arancelarias.

Propiedad intelectual y proteccién de marcas en el exterior

Mddulo 4: Marketing Internacional y Comercializacién

v
v
v
v

Adaptacién de productos a mercados extranjeros.

Estrategias de posicionamiento de marca.

Canales de distribucién y venta internacional.

Uso de herramientas digitales para la promocion internacional.

Mddulo 5: Financiamiento y Gestion de Riesgos en Comercio Exterior

v
v
v
v

Instrumentos de financiamiento para exportadores (créditos, leasing, factoring).
Seguros de crédito y cobertura de riesgos.

Manejo de divisas y mitigacidn de riesgos cambiarios.

Programas de apoyo gubernamental para la exportacion

Mddulo 6: Negociacion Internacional y Cultura de Negocios

v
v
v
v

Técnicas de negociacién con compradores internacionales.
Aspectos culturales y su impacto en los negocios.
Elaboracién de contratos internacionales.

Resolucién de conflictos en el comercio exterior.

Logistica y Requerimientos:
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Lugar: Espacio adecuado para talleres presenciales (auditorio o sala de conferencias con
capacidad para 30 personas, lugar gestionado sin costo para el proyecto).

Alimentacion: Refrigerios y almuerzos para los participantes durante los dias de formacion.

Consultor(a): Consultor seleccionado por Procolombia para realizar Ciclos de Inmersion en
Comercio Exterior.

En el marco de la ejecucién y desarrollo de esta actividad, es fundamental contar con el apoyo
del consultor seleccionado por PROCOLOMBIA, dada la necesidad de fortalecer los procesos de
formacién dirigidos a unidades econdmicas y/o empresas exportadoras o con potencial
exportador en el Departamento del Cauca. Este apoyo genera valor en aspectos como:

- Aumento de las capacidades de los participantes para identificar y aprovechar
oportunidades de negocio en el exterior.

- Fortalecimiento de redes de contactos y alianzas estratégicas en el ambito internacional.

- Contribucidn al crecimiento de las exportaciones colombianas y a la diversificacion de
mercados, entre otros aspectos clave.

En conclusidn, este insumo representa un recurso estratégico, ya que el consultor seleccionado
desempena un papel fundamental en la formacién y preparacién de los actores clave del sector
empresarial de la regidn, permitiéndoles competir y destacarse en el comercio exterior.

Gastos de permanencia Consultor(a): hospedaje y alimentacién durante 5 dias.

Cronograma Tentativo:
Cada ciclo de inmersion se desarrollara en 3 dias consecutivos, con 2 mdédulos por dia (mafiana
y tarde).

> Dia 1: Mddulo 1y Mddulo 2.

> Dia 2: Mdédulo 3 y Médulo 4.

> Dia 3: Mdédulo 5 y Médulo 6.

Beneficios para los Participantes:
v Adquisicidn de conocimientos avanzados y practicos en comercio exterior.
v Acceso a consultores especializados con experiencia internacional.
v Oportunidad de networking con otros empresarios y actores clave del sector.
Vv Certificacion de participacion avalada por PROCOLOMBIA y la SDEC.

Teniendo en cuenta los ciclos de inmersion en Comercio Exterior presenciales a realizar, se
necesitard un proceso contractual para el servicio de logistica y de alimentacidn para los
participantes, a continuacién, se especifica el requerimiento a adquirir:

iTEM DESCRIPCION TECNICA Cantidad
por ciclo
LOGISTICA ALMUERZO: Porcién de proteina animal roja o blanca, cocida, freida, apanada o a la plancha, de no 90
ALIMENTACION menos de 250 gramos neto. Hortalizas y/o verduras por no menos de 80 gramos. Cereal (arroz y/o

pasta) de 95 gramos. Leguminosas por 20 gramos. Raiz, tubérculo o platano freido, en cualquier
presentacion por no menos de 80 gramos, empacado en recipiente de poliestireno expandido con
tapa de tres (3) divisiones que garantice la conservacidn y presentacién del mend. El contenido de
este producto debe de tener un peso minimo de 525 gramos netos.
Se acompafia también con sopa o caldo a base de ingredientes de proteina animal y vegetales de
no menos de 400 ml, con sdlidos de pequefio tamafio sumergidos en su volumen (caldo o sopa),
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empacado en recipiente de poliestireno expandido con tapa de 16 onzas. Finalmente se acompafia
de bebida de jugo natural (mango, mora, maracuya o fruta de temporada) de 12 onzas,
empaguetado en vaso plastico desechable con tapa o de poliestireno expandido con tapa y
producto alimenticio energético tipo manjar o bocadillo de fruta, cacao o azucar de hasta 15
gramos. Cada paquete de almuerzo debe traer un juego de cubiertos desechables resistentes
(cuchara sopera, cuchillo y tenedor) de acuerdo al menu descrito, empacados de forma higiénica
e individual, ademas de contener servilleta de papel doble.

LOGISTICA REFRIGERIO: Producto alimenticio compuesto por un (1) sélido y un (1) liquido preparado con dos 90
ALIMENTACION (2) opciones de mend de las siguientes especificaciones técnicas:

a) Men refrigerio Tipo I: Tamal de pipian de 250 gramos netos, acompafiado de 50 gramos de
arroz blanco y tajada de pan blanco; debe ser entregado en recipiente termoformado o de
poliestireno expandido. Acompafiado con bebida de jugo natural (mango, mora o maracuya) o
bebida caliente a base de cafeina con lacteo o cocoa de 10 onzas, empaquetado en vaso
desechable o de poliestireno expandido con tapa. Este menu debe incluir servilleta de papel
doble, cubiertos individuales (tenedor o cuchara resistentes) y aderezo a base de aji y mani
tradicional.

b) Mend refrigerio Tipo II: Sdndwich tipo cubano, de pollo, jamdn, lechuga crespa, tomate, tajada
de queso doble crema o mozzarella de 300 gr netos; empacado en bolsa de papel parafinado o
aluminio que incluye servilleta individual. Acompafiado con paquete individual de salsa (tomate o
mayonesa) de 10 gramos c/u y bebida de jugo natural (mango, mora o maracuyd) de 10 onzas,
empagquetado en vaso desechable o de poliestireno expandido con tapa, o bebida saborizada,
carbonatada, refrescante y sin alcohol tipo gaseosa con sabor a fruta o malta en envase no
retornable de 250 ml.

LOGISTICA MESAS 1, Alquiler de Mesas plasticas rectangulares blancas, tipo maletin, con estructura metalica 3
de 1.8 metros largo x 74 cm ancho x 75 cm altura aproximadamente (incluye transporte, montaje
y desmontaje). Por un (1) dia

SILLAS 2 Alquiler de sillas con espaldar, blancas, con apoya brazos, plésticas (incluye transporte, 30
montaje, desmontaje) Por un (1) dia
MANTEL, Alquiler de Mantel para tablon rectangular, Color: Blanco Medidas: 3mt largo x 1.5 m 3
de ancho
CONSULTOR Consultor seleccionado por Procolombia para realizar Ciclos de Inmersién en Comercio Exterior. 24 horas
HOSPEDAIJE Y
ALIMENTACION Servicio de alojamiento y/o hospedaje en hotel o apartahotel por hasta 24 horas, para una (1) 5 dias
para 5 dias persona en cama individual de minimo 1 metro de ancho por 1.90 metros de largo. La habitacién

contara con cama, colchdn, sabana, sobre sabana (Que se cambiara diariamente), almohada,
cobija, televisor, servicio de bafio en buenas condiciones, toallas, papel higiénico, jabdn personal.
servicio de alimentacién desayuno - almuerzo - cena para una (1) persona.

4. Programas de Adecuacion de la Oferta Exportable

El objetivo del programa de adecuacién de la oferta exportable es acompanfiar a las empresas en
la adecuacién de sus productos, procesos y estrategias para cumplir con los requisitos técnicos,
normativos y comerciales de los mercados internacionales, facilitando su insercion vy
competitividad en el comercio exterior.

Meta: Desarrollar 2 programas de adecuacién en el afio.
Metodologia:
v Duracidn: 2 semanas, con visitas presenciales en cada empresa.
v Modalidad: presencial dependerd de las necesidades y horarios acordados con la
empresa.
Vv Facilitador: Consultor especializado en comercio exterior, seleccionado por
PROCOLOMBIA o aliados estratégicos.
Vv Participantes: Empresas exportadoras o con potencial exportador que requieran
adecuacion de su oferta para mercados internacionales.

Temadticas Propuestas:
Costos de exportacion, herramientas digitales, contratacién internacional, normativas
tributarias, estandares FDA, entre otros.
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El programa se concentrard en los temas mas criticos para la adecuacion de la oferta exportable
en cada empresa segun las necesidades. El consultor visitara las empresas para dar la asistencia
técnica personalizada.

Logistica y Requerimientos:

Consultor(a): Consultor especializado en comercio exterior, seleccionados por PROCOLOMBIA o
aliados estratégicos.

En el marco de la ejecuciéon y desarrollo de esta actividad, es fundamental contar con el apoyo
del consultor seleccionado, dada la necesidad de fortalecer los procesos de formacién dirigidos
a unidades econdmicas y/o empresas exportadoras o con potencial exportador en el
Departamento del Cauca. Este apoyo genera valor en aspectos como:

- Aumento de las capacidades de los participantes para identificar y aprovechar
oportunidades de negocio en el exterior.

- Fortalecimiento de redes de contactos y alianzas estratégicas en el ambito internacional.

- Contribucidn al crecimiento de las exportaciones colombianas y a la diversificacion de
mercados, entre otros aspectos clave.

En conclusidn, este insumo representa un recurso estratégico, ya que el consultor seleccionado
desempena un papel fundamental en la formacién y preparacion de los actores clave del sector
empresarial de la regién, permitiéndoles competir y destacarse en el comercio exterior.

Gastos de permanencia Consultor(a): hospedaje y alimentacion durante 12 dias

Teniendo en cuenta los Programas de Adecuacién de la Oferta Exportable presenciales a realizar,
se necesitard un proceso contractual para pago de horas de consultoria, hospedaje y
alimentacién del consultor, a continuacién, se especifica el requerimiento a adquirir:

iTEM DESCRIPCION TECNICA Cantidad
por
programa
CONSULTOR Consultor especializado en comercio exterior, seleccionados por PROCOLOMBIA o aliados 80 horas
HOSPEDAJE Y estratégicos.
ALIMENTACION para ['c . icio de alojamiento y/o hospedaje en hotel o apartahotel por hasta 24 horas, para una (1) 12 dias

12 dias .
' persona en cama individual de minimo 1 metro de ancho por 1.90 metros de largo. La

habitacién contara con cama, colchén, sdbana, sobre sabana (Que se cambiara diariamente),
almohada, cobija, televisor, servicio de bafio en buenas condiciones, toallas, papel higiénico,
jabdn personal.

servicio de alimentacion desayuno - almuerzo - cena para una (1) persona.

Con la implementacién de estas actividades, se espera:

Fortalecer las capacidades técnicas y linglisticas de los empresarios del Cauca.
Aumentar el nimero de empresas preparadas para exportar.

Mejorar la calidad y competitividad de la oferta exportable del departamento.
Generar alianzas estratégicas con instituciones especializadas y consultores expertos.

V VYV

12.2.3 ACTIVIDAD 2.3 INCREMENTAR LA PARTICIPACION DE EMPRESAS CAUCANAS EN
ESPACIOS COMERCIALES A NIVEL NACIONAL E INTERNACIONAL
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Esta actividad tiene como objetivo principal facilitar la internacionalizacidon e incursién en
nuevos mercados de las empresas del departamento del Cauca, con énfasis en sectores
estratégicos. Para lograrlo, se organizaran y promoveran espacios de contacto comercial que
permitan a los empresarios establecer relaciones directas con compradores, distribuidores,
inversionistas y otros actores clave en mercados internacionales e internacionales.

Alineacién Nacional y Marco Normativo

Esta iniciativa se alinea con la Politica Publica de Internacionalizacidn, establecida en el
documento CONPES 4085 de 2022, que cubre el periodo 2022-2027. Dicha politica busca
Avanzar hacia el cierre de la brecha tecnolégica de Colombia, estableciendo un trabajo
articulado entre los departamentos y la nacidn, que busque profundizar la conexién del pais con
el mundoy, en particular, la internacionalizacién de las actividades productivas de las regiones,
con el fin de incrementar la productividad, las exportaciones y la inversién, y lograr asi mayores
niveles de prosperidad y bienestar para los colombianos.

Competencias del Departamento:

Ley 2200 de 2022, Articulo 10: Establece las facultades del departamento para promover la
asociatividad que permita generar sinergias para cubrir mercados que de manera independiente
no se puedan abastecer, conformando redes empresariales que impulsen el desarrollo de cluster
gue se conviertan en motores de desarrollo regional.

Competencias de la Secretaria de Desarrollo Econémico (SDEC):

e Decreto 1020 de 2015, Articulo 8, Numerales 3, 4 y 8: Faculta a la SDEC para promover
la competitividad, el emprendimiento y la innovacién, asi como para propiciar la
inversion nacional y extranjera mediante programas de apoyo a la internacionalizaciéon
empresarial.

e Decreto 2776 de 2015, Articulos 3, 4, 6, 9 y 10: Establece las funciones de la SDEC en
materia de: gestidn ante instancias nacionales e internacionales de recursos técnicos y
financieros para fortalecer el aparato productivo del departamento, propiciar la
inversion nacional e internacional en el departamento, promover los programas y
proyectos de fomento empresarial y productivo acudiendo a los diferentes mecanismos
y alianzas con los sectores publicos y privados nacionales e internacionales, desarrollar
estrategias para atraer la inversidn nacional y extranjera, incrementar los indices de
productividad y competitividad municipal y regional.

Funciones de la Camara de Comercio del Cauca: segun sus estatutos se encuentran:

e Establecer alianzas estratégicas con los diferentes grupos de interés a nivel nacional e
internacional, con el fin de fortalecer el sector productivo del departamento del Cauca,
potenciando su nivel de competitividad y dinamismo.

e Promover la formalizacidn, el fortalecimiento y la innovacién empresarial, asi como
desarrollar actividades de capacitacién en las dreas comercial e industrial y otras de
interés regional, a través de cursos especializados, seminarios, conferencias y
publicaciones.

Actividades de Asociacién de las micro, pequefias y medianas empresas, ACOPI seccional
cauca: segun sus estatutos se encuentran entre otros:

e Promover el disefo, desarrollo y ejecucion de programas, proyectos o actividades de
manera conjunta con las instituciones y gremios locales y departamentales, mediante
estrategias que estimulen el empresarismo y la asociatividad, y el desarrollo econémico
de la region.

e Promover vy facilitar la participacién de las micro, pequefias y medianas empresas en
ferias, foros, misiones comerciales o técnicas, y en ruedas de negocios o encuentros
comerciales, a nivel local, nacional e internacional y demds eventos para la proyeccion
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y difusion de todos los temas y actividades de apoyo a las Mipymes que promuevan el
desarrollo tecnolégico empresarial, la comercializacién de sus productos, su integraciéon
a cadenas productivas, inclusidén en nuevos mercados locales, regionales y nacionales,
fomentando el consumo de productos y servicios locales.

Esta actividad tendra la siguiente accion:

Organizacion de misiones comerciales

Las misiones comerciales son una herramienta fundamental de promocién comercial
ampliamente utilizada por las empresas en sus estrategias de comercio exterior e insercién en
nuevos mercados. Estas consisten en viajes de negocios organizados, en los que las unidades
econdmicas participantes tienen la oportunidad de presentar su oferta de productos y
servicios directamente a potenciales clientes, distribuidores y socios comerciales en mercados
internacionales. Ademads, durante estas misiones, las empresas pueden evaluar las
oportunidades de negocio existentes en el lugar visitado, asi como analizar las tendencias y
demandas del mercado.

Objetivos de las Misiones Comerciales:
® Mostrar los productos y servicios de las empresas del departamento del Cauca a
compradores internacionales o nuevos mercados.
Conocer potenciales clientes, distribuidores y oportunidades
Captar el interés del comprador
Promocionar la actividad comercial de la empresa o unidad econdmica
Crear y mantener la imagen del pais en el extranjero
Establecer sdlidos vinculos comerciales basados en la confianza y la cercania

Las misiones comerciales son organizadas por organismos publicos o privados, responsables de
la organizacién de este tipo de viajes de negocio y quienes se encargan de:
o Contactar y coordinar con clientes potenciales en el exterior o nuevos mercados.
e Disefiar agendas personalizadas para cada empresa participante.
e Facilitar |la participacion en ferias, ruedas de negocios y otros escenarios comerciales.
e Brindar apoyo logistico y técnico durante la misién (traslados, alojamiento, materiales
promocionales, etc.).

Tipos de misiones comerciales:

Misién Comercial Directa: consisten en viajes de negocios a un pais, lugar o mercado objetivo
en los que, generalmente, participa un conjunto de empresas o unidades econdmicas.
Dependiendo de las metas establecidas para la misiéon, las empresas o unidades econémicas
pueden ser del mismo sector o no. Al participar en la misidén, las empresas o unidades
econdmicas muestran a los clientes potenciales su oferta de servicios y productos, conocen de
primera mano a sus potenciales clientes o distribuidores y, en definitiva, valoran
las oportunidades de negocio que existen en ese mercado. Estas misiones se pueden dividir en
multiples variantes en funcién de su finalidad ya que pueden ser misiones directas para el tanteo
del mercado, la realizacion de ventas y/o acuerdos comerciales y la exposicion y/o exhibicion de
productos o servicios en escenarios especializados.
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Mision Comercial Inversa: En las misiones comerciales inversas son los compradores o
inversionistas externos los que visitan el pais o lugar destino. Generalmente, la entidad
responsable organiza visitas a centros de produccion o de investigacion y desarrollo, parques
empresariales o escenarios o eventos de comercializacidon sectoriales. Al igual que en las
directas, en las misiones comerciales inversas existen diferentes tipos de finalidades: la visita de
empresas o inversores, importadores o distribuidores o compradores del pais o mercado
objetivo para obtener informacién sobre la oferta de los productos de su interés e identificar
posibles proveedores; el desarrollo de un escenario de comercializacion ajustado a la misién que
posibilite la exposicién y/o exhibicion de productos o servicios para el cierre de negocios y/o el
ejercicio con expertos del sector extranjeros (ya sean especialistas en la materia o periodistas),
gue no estan directamente vinculados con la actividad pero que son considerados como
creadores de opinion.

Misién Comercial Exploratoria: Las misiones comerciales exploratorias son ejercicios de
contacto comercial que permiten a las empresas o unidades econdmicas conocer oportunidades
de negocios en otros paises. Son una técnica de promocion comercial que ayuda a expandir los
mercados y hacer crecer a sus participantes. Le permiten al empresario o unidad econdmica
visitar y/o participar, con el acompafiamiento de entidades aliadas, con el mercado al que quiere
llegar y asi validar su potencial e identificar posibles ajustes o adecuaciones que debe hacer a
sus procesos o productos para cumplir con los requisitos del mercado o para ser mas
competitivo.

En este sentido se desarrollaran siete (7) misiones comerciales de las cuales cuatro (4) son
directas, una (1) es inversa en territorio nacional y dos (2) exploratorias de corte internacional.
A continuacion, se detallan las misiones:

Mision comercial Directa: Macrorrueda 105

La participaciéon del departamento del Cauca en la Macrorrueda 105, organizada por el
Ministerio de Comercio, Industria y Turismo a través de ProColombia, representa una
oportunidad clave para fomentar la comercializaciéon en mercados internacionales de empresas
exportadoras y con potencial exportador. Este evento, reconocido como la principal y mas
grande actividad de promocion comercial internacional en Colombia, tiene como propdsito
facilitar encuentros empresariales que conectan la oferta nacional de productos y servicios no
minero energéticos con la demanda internacional. A través de esta iniciativa, se busca fortalecer
la presencia de empresas caucanas en el comercio exterior, generando oportunidades de
negocio y estableciendo relaciones estratégicas con compradores internacionales.

El evento se llevara a cabo los dias 9 y 10 de julio del afio en curso, en el Centro de Eventos Valle
del Pacifico, en la ciudad de Cali. En esta ocasion, se contara con la participacion de 25 empresas
formales del departamento del Cauca, las cuales ofrecen productos o servicios con vocacidn
exportadora en distintos sectores econdmicos. La seleccion de estas empresas responde a su
capacidad de atender mercados internacionales y su interés en consolidar nuevos canales de
comercializacién fuera del pais. Durante la Macrorrueda 105, los empresarios tendran la
oportunidad de presentar sus productos y servicios en espacios disefiados para facilitar
reuniones de negocio con compradores y distribuidores extranjeros, promoviendo asi la
internacionalizacién del tejido empresarial del Cauca.
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Para garantizar el éxito de la participacién del Cauca en la Macrorrueda 105, se implementaran
diversas actividades enfocadas en la garantia del disefio e implementacién del espacio de
exhibicion. Se asegurara el disefio del escenario, la produccidn, el montaje y desmontaje de los
stands asignados a las empresas del departamento, brindando condiciones dptimas para la
presentacion de su oferta comercial. Ademas, se trabajard en la generacidon de espacios de
networking que permitan a los participantes establecer contactos estratégicos con potenciales
clientes, distribuidores y socios comerciales en diferentes mercados internacionales. Estas
acciones contribuiran a ampliar las oportunidades de exportacién, fortalecer la competitividad
de las empresas caucanas y consolidar al departamento como un actor clave en el comercio
global.

Necesidades para la dptima participacion:
v Garantizar el disefio del escenario y/o stand del departamento del Cauca: Alquiler,
disefio, adecuacién, montaje y desmontaje.
v Apoyar el desarrollo de espacios para que los participantes establezcan contactos
comerciales con nuevos canales de comercializacion y nuevos mercados.

Nota: Este evento estard apoyado mediante un convenio de asociacién entre la Secretaria de
desarrollo econdmico y competitividad y una ESAL de reconocida idoneidad para el desarrollo
de estos ejercicios (lo que también posibilita con la contrapartida aumentar el nimero de
beneficiarios)

Mision comercial directa: Cafés de Colombia Expo

La participacién del departamento del Cauca en Cafés de Colombia Expo busca posicionarlo
como un referente en la produccidn y transformacién de cafés de especialidad. Este evento,
reconocido como la feria mas importante de Colombia y América Latina en el sector cafetero,
reune a toda la cadena de valor del café, generando oportunidades comerciales tanto a nivel
nacional como internacional. A través de la presencia del Cluster de Café de Alta Calidad del
Cauca, se pretende fortalecer la competitividad de los productores locales, incrementar su
visibilidad y consolidar nuevas alianzas estratégicas que permitan ampliar su mercado.

El evento se llevara a cabo del 23 al 26 de octubre del afio en curso en Corferias, Bogota, y
contard con la participacion de 12 empresas formales del sector cafetero del Cauca. Estos
productores y transformadores de café tendran la oportunidad de exhibir sus productos ante
compradores nacionales e internacionales, fortaleciendo su posicionamiento en el mercado de
cafés de especialidad. La feria ofrecera un entorno propicio para la generacién de negocios, el
intercambio de conocimientos y la proyeccion de la region como una zona productora de café
de alta calidad.

Para garantizar el éxito de la participaciéon del Cauca en Cafés de Colombia Expo, se
implementardn diversas acciones enfocadas en la garantia del disefio e implementacion del
espacio de exhibicién. Se asegurara el disefio del escenario, la produccion, el montaje y
desmontaje del stand destinado a los expositores caucanos, asegurando que su presencia sea
destacada y atractiva para los visitantes de la feria. Ademas, se facilitard la creacién de espacios
de networking para que los participantes puedan establecer contactos comerciales, acceder a
nuevos canales de comercializacion y explorar oportunidades en mercados nacionales e
internacionales. Con estas estrategias, se busca fortalecer la industria cafetera del Cauca vy
generar un impacto positivo en su crecimiento y proyeccién global.
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Necesidades logisticas para la participacion:
Vv Garantizar el disefio del escenario y/o stand del departamento del Cauca: Alquiler,
disefio, adecuacién, montaje y desmontaje.
v Apoyar el desarrollo de espacios para que los participantes establezcan contactos
comerciales con nuevos canales de comercializacidon y nuevos mercados.

Nota: Este evento estard apoyado mediante un convenio de asociacién entre la Secretaria de
desarrollo econdmico y competitividad y una ESAL de reconocida idoneidad para el desarrollo
de estos ejercicios (lo que también posibilita con la contrapartida aumentar el nimero de
beneficiarios)

Mision comercial directa: Choco Show

La participacion del departamento del Cauca en Choco Show 2025 tiene como objetivo destacar
la cadena productiva del cacao y el chocolate, brindando a los empresarios y transformadores
del sector una plataforma de visibilidad, intercambio de conocimientos y oportunidades
comerciales. Este evento es uno de los mds importantes en Colombia para el subsector
cacaotero y chocolatero, reuniendo a productores, comercializadores y expertos en la industria.
La presencia de empresas caucanas permitird fortalecer su posicionamiento en el mercado, dar
a conocer la calidad de sus productos y generar conexiones estratégicas que impulsen la
comercializacién y expansién de sus negocios.

El evento se llevara a cabo del 28 al 30 de noviembre del afo en curso, en Corferias Bogot3, y
contara con la participacién de 13 organizaciones del departamento del Cauca especializadas en
la transformacién de derivados del cacao. Estas empresas tendran la oportunidad de exhibir sus
productos ante compradores nacionales e internacionales, accediendo a nuevos mercados y
fortaleciendo su competitividad. La feria también representa un espacio de aprendizaje donde
los participantes podran conocer tendencias del sector, innovaciones tecnoldgicas y estrategias
de comercializacién para mejorar su oferta y consolidar su presencia en el mercado chocolatero.

Para garantizar el éxito de la participacién de las empresas caucanas en Choco Show 2025, se
implementardn diversas acciones estratégicas. Se asegurara el disefio del escenario, la
produccidn, el montaje y desmontaje del stand destinado a los expositores del departamento,
garantizando una presentacién dptima de sus productos y servicios. Asimismo, se promovera el
desarrollo de espacios de networking que faciliten el establecimiento de contactos comerciales,
la exploracion de nuevos canales de comercializacién y la concrecion de acuerdos estratégicos.
Con estas acciones, se busca fortalecer la industria del cacao y chocolate en el Cauca,
consoliddndose como un referente de calidad y competitividad en el mercado nacional e
internacional.

Necesidades logisticas para la participacion:
Vv Garantizar el disefio del escenario y/o stand del departamento del Cauca: Alquiler,
disefio, adecuacién, montaje y desmontaje.
Vv Apoyar el desarrollo de espacios para que los participantes establezcan contactos
comerciales con nuevos canales de comercializacién y nuevos mercados.

Nota: Este evento estard apoyado mediante un convenio de asociacion entre la Secretaria de
desarrollo econdmico y competitividad y una ESAL de reconocida idoneidad para el desarrollo
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de estos ejercicios (lo que también posibilita con la contrapartida aumentar el nimero de
beneficiarios)

Mision comercial directa: Expoartesanias

La participacion del departamento del Cauca en Expoartesanias 2025 tiene como objetivo
reconocer y visibilizar los oficios artesanales de la regién, generando oportunidades de
crecimiento empresarial para los artesanos formales del departamento. Este evento es una de
las ferias artesanales mas importantes de Colombia y busca la conservacion y promocion de los
oficios tradicionales de distintas regiones del pais. Ademas, representa un espacio clave para
fortalecer la comercializacion de productos artesanales y posicionar a los emprendedores
caucanos en mercados especializados, permitiéndoles expandir su alcance y acceder a nuevas
oportunidades comerciales.

El evento se llevara a cabo del 5 al 16 de diciembre del afio en curso en Corferias, Bogota, y
contard con la participacion de 15 artesanos formales del departamento del Cauca. Estos
exponentes del sector artesanal tendrdn la oportunidad de exhibir y vender sus productos en un
escenario de alto impacto, donde podran conectarse con compradores nacionales e
internacionales interesados en articulos hechos a mano con identidad cultural. Asimismo, la
feria permitird a los participantes compartir conocimientos, aprender sobre tendencias en el
mercado artesanal y acceder a herramientas que les faciliten mejorar su produccion vy
comercializacidn.

Para garantizar el éxito de la participacidon de los artesanos caucanos en Expoartesanias 2025,
se llevardn a cabo diversas acciones estratégicas. Se asegurard el disefio del escenario, la
produccidn, el montaje y desmontaje del stand asignado a los expositores del departamento,
garantizando una adecuada presentacion de sus productos y fortaleciendo su imagen comercial.
Ademas, se promoveran espacios de networking donde los participantes podran establecer
contactos estratégicos, explorar nuevos canales de comercializacidon y consolidar acuerdos
comerciales que impulsen el crecimiento y sostenibilidad del sector artesanal en el Cauca.

Necesidades logisticas para la participacion:

v Garantizar el disefio del escenario y/o stand del departamento del Cauca: Alquiler,
disefio, adecuacién, montaje y desmontaje.

v Apoyar el desarrollo de espacios para que los participantes establezcan contactos
comerciales con nuevos canales de comercializacion y nuevos mercados.

Nota: Este evento estard apoyado mediante un convenio de asociacién entre la Secretaria de
desarrollo econdmico y competitividad y una ESAL de reconocida idoneidad para el desarrollo
de estos ejercicios (lo que también posibilita con la contrapartida aumentar el nimero de
beneficiarios)

Mision comercial inversa: Popayan Fashion Week

El Popayan Fashion Week es una iniciativa disefiada para impulsar el sector moda en el
departamento del Cauca, con un enfoque en el fortalecimiento de empresarios vy
emprendedores del sector textil y de confecciones. Este evento busca generar nuevas
oportunidades de mercado, promover la comercializaciéon de productos y consolidar la region
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como un referente en la industria de la moda a nivel nacional. Ademas, su realizacion fomenta
la dinamizacidon comercial y cultural de Popayan, atrayendo la atenciéon de inversionistas,
disefiadores, compradores y publico en general, interesados en las propuestas innovadoras del
sector moda caucano.

El evento se llevara a cabo del 21 al 23 de agosto del afio en curso en la ciudad de Popayan y
contara con la participacién de 40 empresas formales del sector textil, las cuales podran exhibir
sus creaciones, establecer alianzas estratégicas y fortalecer su posicionamiento en el mercado.
La actividad se estructurara en distintos espacios disefiados para maximizar las oportunidades
de negocio y visibilidad de los empresarios locales. Entre los ejes principales se encuentran los
desfiles de moda con emprendedores locales, donde se dispondran pasarelas que permitirdn a
disefiadores y marcas caucanas exhibir sus colecciones, posicionandose tanto a nivel regional
como nacional.

Asimismo, se llevard a cabo el desarrollo de una ruta de proveeduria con compradores
internacionales del sector moda. Esta estrategia permitirda la generacién de acuerdos
comerciales y fortalecera la presencia de marcas caucanas en mercados internacionales.
Adicionalmente, se desarrollard una Formacién Empresarial para el sistema moda, en la que se
brindardn herramientas clave a los empresarios participantes en temas de innovacién,
tendencias, marketing y comercializacion. Este espacio formativo busca potenciar las
capacidades del sector moda en el departamento, permitiendo a las empresas fortalecer su
competitividad y facilitar su acceso a nuevos mercados.

Necesidades logisticas para la participacion:

Vv Garantizar el disefio del escenario y/o stand del departamento del Cauca: Alquiler,
disefio, adecuacién, montaje y desmontaje.

v Apoyar el desarrollo de espacios para que los participantes establezcan contactos
comerciales con nuevos canales de comercializacién y nuevos mercados.

v Disefio e implementacién de escenario tipo desfiles de moda con emprendedores
locales: Pasarelas disefiadas para que emprendedores caucanos pueden exhibir sus
colecciones y promover sus marcas a nivel local y nacional; orientado hacia
compradores visitantes

v Desarrollo de una ruta de proveeduria con compradores internacionales del sector
sistema moda, para la generacién de acuerdos comerciales.

v Formacion Empresarial para sistema moda: Brindar herramientas a empresas
participantes del evento en temas relacionados al sector sistema moda, que les permite
impulsar su marca y lograr acuerdos comerciales de interés.

Nota: Este evento estard apoyado mediante un convenio de asociacion entre la Secretaria de
desarrollo econdmico y competitividad y una ESAL de reconocida idoneidad para el desarrollo
de estos ejercicios (lo que también posibilita con la contrapartida aumentar el nimero de
beneficiarios)

Mision comercial inversa Expocauca

EXPOCAUCA Mision Comercial Inversa 2025 es una iniciativa que se llevard a cabo del 13 al 20
de abril de 2025, orientada a transformar la dindmica comercial del Cauca mediante la invitacion
de compradores locales, nacionales, internacionales y lideres de mercado para que conozcan de
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primera mano el potencial de los empresarios y emprendedores caucanos. Este evento se centra
en la inversion en formacién socio empresarial, el entrenamiento de alto nivel y el
fortalecimiento de la comercializacién, permitiendo que el intercambio de experiencias y
oportunidades se realice en territorio caucano. En lugar de desplazarse a otros mercados, los
actores y posibles inversores visitaran la regién para explorar, evaluar y establecer alianzas
estratégicas con empresas locales, a través de talleres formativos, conferencias especializadas,
rutas o corredores de comercializacidn y espacios de exhibicién que impulsardn la dinamizacién
comercial y cultural del Cauca. La iniciativa se consolida mediante un convenio de colaboracidn
entre la Secretaria de Desarrollo Econdmico y Competitividad y ACOPI CAUCA, lo que asegura el
respaldo institucional necesario para promover el crecimiento y la transformacién sostenible de
la region.

En el evento se apoyaran 25 unidades econdmicas de la economia popular y agroindustrial, y 12
unidades que presten servicios turisticos, y que cumplan los requisitos de comercializacion para
participar de la rueda de negocios a realizar en el marco de este evento.

Este espacio formativo busca potenciar las capacidades del sector de la economia popular,
turistico y agroindustrial en el departamento, permitiendo a las empresas fortalecer su
competitividad y facilitar su acceso a nuevos mercados.

Necesidades logisticas para la participacién:

Vv Garantizar el disefio del escenario y/o pabellon del departamento del Cauca: Alquiler,
disefio, adecuacidn, montaje y desmontaje.

v Desarrollo de una rueda de encadenamiento con compradores internacionales y
nacionales del sector agroindustrial y/o manufactura, para la generacion de acuerdos
comerciales

v Apoyar el desarrollo de espacios para que los participantes establezcan contactos
comerciales con nuevos canales de comercializacién y nuevos mercados.

Nota: Este evento estard apoyado mediante un convenio de asociacion entre la Secretaria de
desarrollo econdmico y competitividad y una ESAL de reconocida idoneidad para el desarrollo
de estos ejercicios (lo que también posibilita con la contrapartida aumentar el numero de
beneficiarios).

Mision comercial exploratoria: Servicios tecnolégicos

La misiéon comercial internacional en México tiene como propdsito promover las exportaciones
de bienes y servicios de empresas del departamento del Cauca con experiencia exportadora o
con alto potencial para ingresar a mercados internacionales. A través de esta iniciativa, se busca
facilitar el cierre de brechas en el acceso a mercados, identificar oportunidades comerciales
estratégicas y generar vinculos con compradores y aliados comerciales en el pais destino. La
mision permitird a las empresas caucanas del sector de tecnologias de la informacion (TI)
fortalecer su presencia en mercados globales y consolidarse como proveedores de servicios
tecnolégicos competitivos.

El evento se desarrollara en el mes de noviembre del presente aflo en México y contard con la
participacion de 10 empresas formales del sector Tl del Cauca. Estas empresas tendran la
oportunidad de presentar su oferta de servicios tecnoldgicos, explorar oportunidades de
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inversion y generar acuerdos estratégicos con actores clave del ecosistema digital y empresarial
en el pais de destino. La agenda de la mision incluira espacios de benchmarking, en los cuales
las empresas participantes podran identificar tendencias y oportunidades emergentes en el
mercado, asi como compartir experiencias y mejores practicas con referentes del sector
tecnolégico mexicano.

Para garantizar el éxito de la misién comercial, se desarrollard una agenda estructurada con
reuniones estratégicas con compradores potenciales en Meéxico, en colaboracién con
ProColombia. Ademas, se realizardn ponencias y encuentros especializados que permitan
posicionar al departamento del Cauca como un referente en la exportacion de servicios
tecnolégicos. Con esta estrategia, se espera fortalecer la internacionalizacidn de las empresas Tl
del Cauca, generar nuevas oportunidades de negocio y contribuir al crecimiento y consolidacion
del sector en mercados internacionales.

Necesidades logisticas para la participacion:
v Participar en espacios de benchmarking, que permita identificar tendencias y
oportunidades en el mercado
Tiquetes aéreos, transporte terrestre
Alojamiento y manutencion
inscripciones / otros
Formacidon empresarial

" SENETY

Nota: Este evento estard apoyado mediante un convenio de asociacién entre la Secretaria de
desarrollo econdmico y competitividad y una ESAL de reconocida idoneidad para el desarrollo
de estos ejercicios (lo que también posibilita con la contrapartida aumentar el nimero de
beneficiarios).

Mision comercial exploratoria: Cafés especiales

La mision comercial internacional en Santiago de Chile tiene como objetivo promover las
exportaciones de bienes y servicios de empresas del departamento del Cauca que cuentan con
experiencia exportadora o un alto potencial para ingresar a mercados internacionales. Esta
iniciativa busca cerrar brechas en el acceso a mercados, identificar oportunidades comerciales
estratégicas y generar conexiones con compradores y aliados en el pais destino. Con un enfoque
en el sector agroalimentario, la misién permitira fortalecer la presencia de empresas caucanas
en el ambito internacional, impulsando su competitividad y consolidacién en mercados
especializados.

El evento se llevard a cabo del 17 al 23 de julio del afio en curso en Santiago de Chile y contara
con la participaciéon de 10 empresas formales del sector agroalimentario del Cauca. Estas
empresas tendran la oportunidad de presentar sus productos, explorar oportunidades de
inversion y generar acuerdos estratégicos con actores clave de la industria chilena. La agenda
incluira espacios de benchmarking, donde los participantes podran identificar tendencias y
oportunidades en el mercado, asi como compartir experiencias y conocimientos con referentes
del sector agroalimentario en Chile.

Para maximizar los resultados de esta misidn, se desarrollard una agenda estructurada con
reuniones comerciales con compradores potenciales del pais destino, en colaboraciéon con
ProColombia. Ademas, las empresas caucanas participaran en el evento Expo Café Chile 2025,
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lo que les permitira fortalecer su posicionamiento en el mercado internacional de cafés
especiales. Como parte de la estrategia de internacionalizacién, se trabajard en consolidar al
departamento del Cauca como un referente en la produccion y transformacion de cafés de alta
calidad, contribuyendo a mejorar la competitividad del sector y facilitando su acceso a nuevos
mercados internacionales.

Necesidades logisticas para la participacion:
Vv Participar en espacios de benchmarking, que permita identificar tendencias y
oportunidades en el mercado
Tiquetes aéreos, transporte terrestre
Alojamiento y manutencién
inscripciones / otros
Formacion empresarial

YN NN

Nota: Este evento estard apoyado mediante un convenio de asociacién entre la Secretaria de
desarrollo econdmico y competitividad y una ESAL de reconocida idoneidad para el desarrollo
de estos ejercicios (lo que también posibilita con la contrapartida aumentar el nimero de
beneficiarios).

Metodologia para el desarrollo de las misiones comerciales

Para el desarrollo de todas las misiones nombradas anteriormente se tendra el siguiente paso a
paso:
a) Identificacion de misiones y parametros, revision de términos y agendas
b) Convocatoria publica a empresas o unidades econdmicas del sector especifico mediante
requisitos minimos como:

Contar con matricula mercantil

Contar con productos con potencial exportador o encontrarse en plan de

trabajo exportador con Procolombia.

Contar con capacidad de pago para cubrir otros gastos adicionales.

Preferiblemente contar con pagina web y/o portafolio de productos.

Preferiblemente contar con certificaciones de calidad

Maximo dos (02) representantes por empresa o unidad econémica

Para escenarios internacionales contar con todos los permisos para ingreso al

pais destino.

c) Eleccion de beneficiarios respecto a requerimientos minimos y los particulares
establecidos para la participacidn en los escenarios destino.

d) Desarrollo de la misidon comercial lo que implica la ejecucidon de acciones para que se
efectue la participacion del grupo de empresas o unidades econémicas elegidas, lo que
incluye el pago de inscripciones, adecuacion de stand o escenarios de exposicion y/o
exhibicién, traslados, alojamiento, alimentacion, formacion empresarial entre otras que
garanticen la finalidad de la misidn.

e) Acompafiamiento en el desarrollo de espacios para que los participantes establezcan
contactos comerciales con nuevos canales de comercializacién y nuevos mercados.

f) Evaluacidn y analisis del resultado de la mision medido en indicadores de ventas,
relacionamientos, acuerdos o negocios comerciales cerrados, entre otros mediante un
informe descriptivo de la misma.

LALAS K&

Requisitos generales de participacion en las misiones comerciales
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El proceso para la seleccién de empresas que participan en las misiones comerciales se lleva a
cabo bajo un esquema transparente, ordenado y enfocado en garantizar que las empresas
seleccionadas cumplan con los requisitos necesarios para maximizar los beneficios de la mision.
A continuacion, se detallan los pasos del proceso:

1. Publicaciéon de términos de referencia:

Se elaboran y publican unos términos de referencia que contienen toda la informacién relevante
sobre la misidon comercial. Este documento incluye detalles como el objetivo de la misidn, el
alcance, los requisitos de participacién, los costos asociados, los beneficios ofrecidos y las
expectativas para las empresas participantes. Esta informacidn es clave para que las empresas
interesadas evallen su pertinencia y capacidad de participacion.

2. Difusién y convocatoria:

Una vez publicados los términos de referencia, se realiza una amplia difusién a través de todos
los canales de comunicaciéon de la ESAL y de la Secretaria de desarrollo econémico y
competitividad (pagina web, redes sociales, boletines electrdnicos, bases de datos de afiliados
y aliados estratégicos). Se incluye un enlace de inscripcidn para que las empresas interesadas
puedan registrarse de manera formal y proporcionar la informacidén requerida.

3. Revisién y evaluacién de postulantes:

Tras el cierre de la convocatoria, se lleva a cabo un proceso de revisién y evaluacién de las
empresas inscritas. Los criterios de seleccidn incluyen:

Requisitos minimos obligatorios:

Matricula mercantil vigente y renovada.

Coherencia entre la actividad comercial de la empresa y los objetivos de la misidn.
Criterios de desempate (en caso de un alto nimero de inscritos):

e Antigliedad de la empresa en el mercado.

e Participacidn activa en planes de trabajo, programas o iniciativas de la Cdmara.

e Orden de inscripcion (priorizando a quienes se registraron primero).

e (Capacidad financiera para cubrir los derechos de inscripcidon y los costos
adicionales no cubiertos por la entidad (por ejemplo, tiquetes aéreos,
hospedaje, alimentacion, transportes internos, etc., para las misiones que no
cuentan con este beneficio para los participantes).

Este proceso garantiza que las empresas seleccionadas no solo cumplan con los requisitos
formales, sino que también tengan un perfil alineado con los objetivos de la misién y la
capacidad de aprovechar al maximo la experiencia.

RSN

4. Confirmacion y preparacién de las empresas seleccionadas:
Una vez completado el grupo de empresas participantes, se organizan una serie de reuniones
previas a la misién. Estas reuniones tienen como objetivo:
> Brindar capacitacidn sobre aspectos clave de la misidn, como protocolos de negociacidn,
cultura del pais o regién de destino, y expectativas de los compradores o socios
potenciales.
» Coordinar los detalles logisticos, como itinerarios, agendas de citas de negocios y
requerimientos especificos de cada empresa.
> Fomentar la integracion y el trabajo en red entre las empresas participantes, facilitando
sinergias y colaboraciones.
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Estas actividades de preparacién buscan asegurar que las empresas lleguen a la misién con las
herramientas necesarias para lograr resultados exitosos y maximizar las oportunidades de
negocio.

5. Seguimiento y evaluacion posterior:

Finalizada la misidn, se realiza un proceso de seguimiento para evaluar los resultados obtenidos
por las empresas participantes. Esto incluye la recopilacion de feedback, el analisis de acuerdos
comerciales alcanzados y la identificacion de areas de mejora para futuras misiones.

Este proceso de seleccidn, estructurado y riguroso, garantiza que las empresas participantes
estdn plenamente preparadas para aprovechar las oportunidades que ofrece la misién
comercial, contribuyendo asi al fortalecimiento de su competitividad y al crecimiento
econdmico del sector.

12.2.4 ACTIVIDAD 2.4 REALIZAR ACCIONES PARA GESTIONAR LA ATRACCION DE
INVERSION EXTRANJERA EN ARTICULACION CON LA APRI - CAUCA

Esta actividad busca fortalecer la atraccidon de inversion extranjera en la regién mediante la
puesta en marcha de la Agencia de Promocion de Inversion Regional (APRI). La APRI actuara
como un ente estratégico para identificar oportunidades de negocio, conectar a inversionistas
internacionales con proyectos locales y ofrecer acompafnamiento integral en el proceso de
inversion. Con un enfoque en sectores prioritarios y un modelo de gestidn 4gil, la APRI impulsara
el desarrollo econdmico sostenible, generara empleo y posicionara a la regién como un destino
atractivo y competitivo para la inversion extranjera.

Alineacion Nacional y Marco Normativo

Esta iniciativa se alinea con la Politica Publica de Internacionalizacidon, establecida en el
documento CONPES 4085 de 2022, que cubre el periodo 2022-2027. Dicha politica busca
Avanzar hacia el cierre de la brecha tecnolégica de Colombia, estableciendo un trabajo
articulado entre los departamentos y la nacién, que busque profundizar la conexién del pais con
el mundoy, en particular, la internacionalizacion de las actividades productivas de las regiones,
con el fin de incrementar la productividad, las exportaciones y la inversidn, y lograr asi mayores
niveles de prosperidad y bienestar para los colombianos.

Competencias del Departamento:

Ley 2200 de 2022, Articulo 10: Establece las facultades del departamento para promover la
asociatividad que permita generar sinergias para cubrir mercados que de manera independiente
no se puedan abastecer, conformando redes empresariales que impulsen el desarrollo de cluster
gue se conviertan en motores de desarrollo regional.

Competencias de la Secretaria de Desarrollo Econémico (SDEC):

e Decreto 1020 de 2015, Articulo 8, Numerales 3, 4 y 8: Faculta a la SDEC para promover
la competitividad, el emprendimiento y la innovacién, asi como para propiciar la
inversién nacional y extranjera mediante programas de apoyo a la internacionalizacidn
empresarial.

e Decreto 2776 de 2015, Articulos 3, 4, 6, 9 y 10: Establece las funciones de la SDEC en
materia de: gestién ante instancias nacionales e internacionales de recursos técnicos y
financieros para fortalecer el aparato productivo del departamento, propiciar la
inversién nacional e internacional en el departamento, promover los programas y
proyectos de fomento empresarial y productivo acudiendo a los diferentes mecanismos
y alianzas con los sectores publicos y privados nacionales e internacionales, desarrollar
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estrategias para atraer la inversidn nacional y extranjera, incrementar los indices de
productividad y competitividad municipal y regional.
Funciones de la Camara de Comercio del Cauca: segun sus estatutos se encuentran:
e Establecer alianzas estratégicas con los diferentes grupos de interés a nivel nacional e
internacional, con el fin de fortalecer el sector productivo del departamento del Cauca,
potenciando su nivel de competitividad y dinamismo.

Tipologias y Funcionamiento de las Agencias de Promocion de Inversion (APRI)

Las Agencias de Promocion Regional de Inversion (APRI) son entidades auténomas con el
mandato explicito de promover y facilitar las inversiones extranjeras. Diversos estudios
confirman que este tipo de estructura tiene mayores niveles de eficacia y genera mayor impacto
en el territorio. Otras ventajas es que gozan de independencia y estabilidad para desempeiiar
sus funciones. Suelen ser mas proactivas y focalizadas en sus actividades.

Las Agencias de Promocion de Inversidn (APRI) se clasifican en tres tipologias segin su forma
juridica y fuentes de financiacion: publica, privada o mixta. En Colombia, mds del 75% de las
APRI son de naturaleza mixta, es decir, entidades auténomas que combinan la participacién de
actores publicos y privados. Estas agencias suelen contar con el respaldo de las Gobernaciones
y/o Alcaldias, junto con una contraparte privada, que en la mayoria de los casos corresponde a
las Cdmaras de Comercio y, en algunas ocasiones, a grandes empresas establecidas en la regién.
El resto de las APRI se dividen entre entidades 100% privadas y organismos publicos auténomos
vinculados a las Gobernaciones.

Orientacidn Estratégica y Funciones de las APRI

El mandato oficial de una APRI define su orientacién estratégica, especializacién y funciones,
aspectos que estdn directamente relacionados con su estructura organizacional. Para una APRI
que inicia operaciones, se recomienda enfocarse en un mandato central claro: la promocién de
la Inversién Extranjera Directa (IED). Este enfoque permite concentrar esfuerzos en atraer
capitales internacionales que impulsen el desarrollo econdmico de la region.

Proceso de fortalecimiento de la APRI en el departamento del Cauca:

Este proceso de fortalecimiento estara enfocado en las siguientes acciones:
1. Identificacidn de Aliados:
v Reconocer y contactar a los actores estratégicos, tanto publicos como privados, que
puedan participar en la creacién y sostenimiento de la APRI.
v Establecer alianzas con entidades como Gobernacidn, Alcaldias, Cdmara de Comercio,
gremios empresariales y empresas lideres de la region.
2. Ejercicios de Relacionamiento:
v Realizar reuniones y talleres con los potenciales aliados para alinear visiones, objetivos
y responsabilidades.
v Fomentar la confianza y el compromiso entre los actores involucrados.
3. Verificacion de Intenciones:
Vv Evaluar el nivel de interés y compromiso de los aliados potenciales.
Vv Identificar las expectativas y contribuciones que cada actor puede aportar al proyecto.
4. Definicion del Modelo de APRI:
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v Determinar la tipologia mas adecuada (publica, privada o mixta) segin las
caracteristicas y necesidades de la regidn.
Vv Establecer la estructura juridica, fuentes de financiaciéon y mecanismos de gobernanza.
5. Formalizacion de la APRI:
v Elaborar los documentos constitutivos (actas, estatutos, planes estratégicos).
Vv Realizar los tramites legales necesarios para su registro y puesta en marcha.

Para apoyar el fortalecimiento de la APRI se hace necesario contar con el siguiente talento
humano:

Perfil 16. Apoyo Profesional Especializado Gestor de la promocion de la inversion. Profesional
en ingenierias, o ciencias sociales y humanas, o econdmicas, o administrativas, o contables, con
posgrado y minimo un (1) afio de experiencia profesional, con curso avanzado de inglés.

Las actividades contractuales que desempefiara son:

1. Apoyar activamente las sesiones, mesas operativas, plenarias y/o reuniones de trabajo
de lainiciativa APRI donde la Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad tiene
asiento.

2. Apoyar en la busqueda, analisis y evaluacion de ofertas y oportunidades para las
iniciativas de inversién extranjera de la APRI, asi como también iniciativas que
respondan a las necesidades y prioridades estratégicas de los que se pueda hacer parte.

3. Participar activamente en mesas técnicas para la formulacién, estructuracion y gestion
de proyectos estratégicos, alineados con el plan de accidn de la iniciativa APRI y la
Secretaria de Desarrollo Econdmico y Competitividad del Cauca.

4. Brindar apoyo técnico en las etapas de formulacién, convocatorias, ejecucién vy
cofinanciacidn de proyectos estratégicos de la iniciativa APRI, con énfasis en sectores
estratégicos, facilitando la interaccién con entidades nacionales, internacionales y otras
organizaciones publicas o privadas.

5. Apoyar en la elaboracién de documentos técnicos que respalden la viabilidad de
proyectos de la iniciativa APRI, asegurando el cumplimiento de los requisitos de las
diferentes fuentes de financiacién.

6. Apoyaren el diligenciamiento del MGA (Metodologia General Ajustada) de los proyectos
formulados, asi como en la realizacidn de ajustes, aclaraciones o informes requeridos
por el Banco de Proyectos.

7. Brindar asistencia técnica a los diversos actores de la iniciativa APRI del Cauca,
incluyendo empresas, universidades, centros de investigacién, organismos de
cooperacion y entidades gubernamentales, en la construccién de perfiles de proyectos
para acceder a diferentes fuentes de financiacion.

8. Presentar informes detallados sobre el avance de participacion y estado de los
proyectos formulados, gestionados, evaluados y/o financiados para la iniciativa APRI,
con el fin de garantizar un seguimiento efectivo y una adecuada gestién de la Secretaria
de Desarrollo Econémico y Competitividad en estos espacios.

9. Apoyar en la construccién, desarrollo y/o identificacion de la ruta de atencién a la
inversion extranjera desde los criterios establecidos por la iniciativa APRI, sus aliados o
la Secretaria de Desarrollo Econdmico y Competitividad.

10. Brindar apoyo en la organizacion y desarrollo de exposiciones, eventos, seminarios,
entre otros, soportadas en metodologias, métodos y presentaciones de alta calidad para
inversionistas.
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11. Apoyar en la identificaciéon de posibles inversionistas y responsables de la toma de
decisiones para llevar a cabo contactos con las empresas, academia, gremios y/o entes
gubernamentales.

12. Presentar el plan de trabajo y calendario de actividades mensuales, con su seguimiento
respectivo, al inicio de cada periodo contractual de sus actividades.

13. Las demds actuaciones o actividades que sean estrictamente necesarias para el logro de
los productos finales del respectivo objeto contractual y que se encuentren en la orbita
general del drea de fomento econdmico de la SDEC
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13.1 Andlisis de riesgos
Tabla 15. Analisis de Riesgos

13. RIESGOS

Nivel de

Comp. O producto

elevados y barreras

e . . Tipo de riesgo Descripcion Probabilidad Impacto Efecto Medidas de mitigacion
clasificacion relacionado
Propdsito Fortalecer la | Administrativos | Baja articulacion entre | 3. Moderado | 4. Mayor Afectacién de la de | Mesas técnicas con
(Objetivo participacion en los sectores publico y los resultados | entidades y  diferentes
general) mercados locales, privado para avanzar esperados para el | sectores claves para
nacionales e con el plan de trabajo beneficio de las | concretar la generacién y
internacionales de las establecido para el unidades vinculacién al plan
unidades productivas vy fortalecimiento de las productivas. estratégico de
empresas del unidades productivas en comercializacion en la
departamento del Cauca el mercado nacional e region.
internacional.
Componente Servicio de | Operacionales Retrasos en la ejecuciéon | 3. Moderado | 3. No realizacion de | Realizar estricto seguimiento
(Productos) fortalecimiento % de actividades Moderado | actividades técnico de  supervision
desarrollo de unidades propuestas dentro del proyectadas mediante mesas técnicas con
productivas para la proyecto el equipo de trabajo
comercializacion de encargado de la ejecucién de
productos las actividades.
agroindustriales
(Producto principal del
proyecto)
Servicio de asistencia | Operacionales Dificultades logisticas y | 3. Moderado | 3. La falta de | Fortalecer la formacidon de
técnica a las Mipymes de Moderado | experiencia las
para el acceso a nuevos acceso a mercados exportadora y empresas en normativas de
mercados internacionales. los obstaculos | comercio exterior,
logisticos, como | certificacionesy
costos estrategias de acceso a
de transporte | mercados

internacionales. Ademas, es
fundamental coordinar con
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regulatorias, pueden
limitar la
participacion efectiva
de las Mipymes
caucanas en misiones

comerciales.

Esto puede generar
una baja

conversion de
contactos
comerciales

en acuerdos
concretos de
exportacion,
afectando la

competitividad y
sostenibilidad de las
empresas en

entidades
ProColombia para
facilitar la logistica y ofrecer
asesoria personalizada en los
procesos de exportacion.

como

a las unidades
productivas del
Departamento

ejecucion de actividades
propuestas dentro del
proyecto. El orden
publico no se mantiene

desarrollo de las
unidades productivas
del  Departamento
del Cauca. Esto
podria impactar
negativamente en la
productividad y
competitividad de los
beneficiarios,

limitando su acceso a
mercados y

mercados
internacionales.
Actividad Brindar apoyo técnico, Administrativos | Retrasos en la | 3. Moderado | 4. Mayor Afectar el | Mejorar y garantizar la
comercial y empresarial contratacion, y fortalecimiento y | maxima exigencia en los

procesos de contratacion de
las actividades. Esto implica
definir cronogramas claros,
fortalecer la supervision de
la ejecucién y establecer
mecanismos de control para
evitar retrasos.
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reduciendo el
impacto del apoyo
técnico, comercial y
empresarial.
Actividad Implementar escenarios Operacionales Baja aceptaciény 3. Moderado | 4. Mayor Baja captacion de | Socializacion y divulgacion
de comercializaciény asistencia a las acciones capital, dificultando de los
visibilizacidn de los de el crecimiento y la | eventos de inversidn con
productos y servicios de inversion y expansion de expansion de las suficiente
las unidades productivas las unidades productivas | anticipacién. Esto incluye el
del Cauca unidades econdmicas. en las uso de
Ademas subregiones del | estrategias de comunicacién
de retrasos en la Cauca. Ademas, de en
contratacion, y generar  desinterés | medios digitales y
ejecucion de actividades en futuras iniciativas | tradicionales, asi
propuestas de inversién, | como la articulacién con
reduciendo la entidades
competitividad y el | del ecosistema empresarial.
dinamismo También es fundamental
econdmico de la | realizar un
region. Retraso en seguimiento constante del
ejecucion de | desarrollo
actividades. de estas actividades,
identificando
barreras de participaciény
ajustando  estrategias en
tiempo real. Ademas de
realizar comités
técnicos de contratacion,
procedimientos
administrativos.
Actividad Generar espacios que Administrativos | Dificil articulacion vy | 3. Moderado | 3. Acciones poco | Socializacion y planeacién de
fomenten la inversiony contacto con actores Moderado | efectivas para el | mesas técnicas con actores
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expansion de las
unidades econémicas en
las subregiones del

claves para el
fortalecimiento de las
unidades  productivas

fomento de la
inversion y expancion
de las unidades

claves previo a la ejecucion
del proyecto.

exportadora para
unidades productivas y
empresas del
departamento del Cauca.

ejercicios de
formacién exportadora.

aprovechan estos
ejercicios, lo que
limita el desarrollo de
capacidades

técnicas en comercio
exteriory

afectaria la
internacionalizacién
de los

productos caucanos.
Como

consecuencia, las
unidades productivas
seguirian
enfrentando

dificultades para

departamento beneficiarias. productivas.

Actividad Realizar Operacionales Dificil acceso por temas | Probabilidad: | Impacto: 3. | Impacto negativo en | Socializacidn virtual previa a
acompafiamiento y de 4. Probable Moderado | los procesos de | laetapa de asistencia técnica
asistencia técnica a orden publico 0 asistencia técnica y | en los municipios
jT:S:;Z::?S;EaSS?SSV condiciones en los resultados de | priorizados.
con potencial exportador climaticas a los su ejecucion
del departamento del municiplos
Cauca beneficiarios.

Actividad Implementar ejercicios Operacionales Baja participacion de Probabilidad: | Impacto: 3. | Reducida cantidad de | Diseflar  estrategias de
de formacién empresas en los | 3. Moderado | Moderado | empresas que difusién

efectivas a través de otras
entidades, destacando los
beneficios de la formacion
exportadora. Asimismo,
flexibilizar

horarios y metodologias de
ensefianza para facilitar la
participacion de mas
empresas. La
implementacion de
incentivos, como
certificaciones reconocidas.
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acceder a mercados
internacionales,
reduciendo su
competitividad y
oportunidades de
crecimiento.

inversidn extranjera en
articulacién con la APRI -
Cauca

actores de la
cadena de CTel para
avanzar en
mesas técnicas
requeridas.

planeado para Ia
ejecucion de las
actividades.

Actividad Incrementar Operacionales Complejidad en la | Probabilidad: | Impacto: 3. | Afectacion en los | Previa  concertacidon de
participacién concertacion de | 3. Moderado | Moderado | resultados esperados | espaciosy planeacion para la
empresas caucanas en espacios o  vitrinas y en el cumplimiento | asistencia y participacion de
espacios comerciales a nacionales para la de metas segun el | los beneficiarios con los
nivel participacion de cronograma de | operadores logisticos de los
internacional empresas beneficiarias. actividades. diferenes espacios

comerciales.

Actividad Realizar acciones para Operacionales Dificil articulacién | Probabilidad: | Impacto: 3. | No cumplimiento en | Socializacion previa del plan
gestionar la atraccidén de interinstitucional de los | 3. Moderado | Moderado | €lcronograma de trabajo con los actores

involucrados para el
desarrollo de la actividad.

Fuente: Este documento, tomado de la MGA del proyecto

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad
Direccién: Carrera 6 con Calle 22N Edificio de Obras Publicas Departamentales (Segundo Piso)

Teléfonos: +57 602 8203841
WWW.Cauca.gov.co

Péagina 123 de 133



http://www.cauca.gov.co/

Gobernacidn del Cauca

14. INGRESOS Y BENEFICIOS

La evaluacién socioecondmica se realiza con el objetivo de identificar el aporte y contribucion al
bienestar socio econémico del pais. Para realizar la monetizacién de cambios generados
asociados al bienestar de la poblacién, se estiman los beneficios econdmicos en forma
moderada, lo anterior con el fin de demostrar que aun en un escenario negativo, el proyecto es
viable econémicamente’.

Método Utilizado para el Célculo de Beneficios: Costos evitados o inducidos, este método se
basa en el supuesto de que los consumidores otorgan una mayor ponderacion al hecho de evitar
un “gasto” por tiempo, insumos o desplazamientos para suplir o satisfacer una necesidad.?

14.1 Ingresos/beneficios

Para calcular los beneficios del proyecto por el método de Costos Evitados o Inducidos, con las
causas y los efectos directos e indirectos identificados, podemos intuir cuales son los costos de
transaccion que tiene que incurrir la poblacién si el proyecto no es llevado a cabo o los ingresos
implicitos dentro del proyecto que esta poblacion igualmente dejaria de percibir. Para nuestro
caso los efectos son:

e Crecimiento comercial de las unidades econdmicas en el Departamento del Cauca

e Incremento de la participacion del ecosistema empresarial del departamento del
Cauca en mercados competitivos de orden nacional e internacional

e Aumento de los ingresos econdmicos de los productores del departamento

e Incremento de la promocién de los productos y servicios de los sectores econdmicos
del departamento

e Generacién de oportunidades de exportacion y de crecimiento de las empresas del
departamento

e Visibilizacién de los productos locales en mercados nacionales e internacionales.

Por lo anterior, uno de los costos evitados al desarrollarse el proyecto es el ahorro de los costos
logisticos relacionados con la participacion en ferias y eventos comerciales, lo que facilita el
acceso a nuevos mercados sin que las empresas asuman gastos adicionales. Ademas, se evita el
costo de contratar apoyo técnico especializado, ya que el proyecto proporciona asesoria para
mejorar la calidad, la productividad y la competitividad de las empresas. También se eliminan
los costos asociados a la promocidn vy visibilidad de los productos, al ofrecer espacios para
establecer redes de negocio. Otro costo evitado es el de la gestion de la atraccién de inversion
extranjera, pues el proyecto contribuye a esta sin la necesidad de que las empresas lo gestionen
individualmente. Finalmente, se evitan costos relacionados con la capacitacién empresarial, ya
que el proyecto ofrece formacidn especializada para adaptarse a los estandares internacionales,
impulsando asi la sostenibilidad y expansién de las empresas del Cauca.

El calculo de estos beneficios se determina asi:

! Desde la Teoria Econdmica, especificamente la Teoria del Bienestar se asume la evaluacién econémica
como las medidas de cambio en el bienestar de la sociedad en su conjunto por la asignacion de una
inversién

2 DNP - Glosario — sitio web
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Tabla 16. Ingresos/beneficios

TIPO

DESCRIPCION

MEDIDO A TRAVES
DE

BIEN PRODUCIDO

Beneficio

Cantidad: unidades
econdmicas

que participan en
eventos y ferias
comerciales

Valor Unitario: Valor
unitario  promedio,
por logistica
ahorrada en
participacion de
eventos y ferias
comerciales

Nimero

Otros

Periodo

Cantidad

Valor Unitario

Valor Total

0

1

21

$125.000.000

$2.625.000.000

TIPO

DESCRIPCION

MEDIDO A TRAVES
DE

BIEN PRODUCIDO

Beneficio

Cantidad: niumero de
ventas concretadas
Valor Unitario: valor
unitario promedio de
ventas concretadas

Nimero

Otros

Periodo

Cantidad

Valor Unitario

Valor Total

1200

$1.200.000

$1.440.000.000

CAPITULO Il

15. PROGRAMACION

15.1 Programacion de productos

Tabla 17. Indicador de Producto

productos y
servicios de las

fortalecimiento
y desarrollo de

unidades

productivas
fortalecidas

Indicador Medio de
. L. rge Meta Meta por e s
Objetivo especifico Producto de . . verificacion
total vigencia
producto
Fortalecer la 3502021- 350202100 | 1053 Periodo 0: | Informe
comercializacion de | Servicio  de | - Unidades 1
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unidades productivas
productivas del para la
Departamento del comercializacié
Cauca n de productos
agroindustriale
s
Mejorar los 3502022 - | 350202200 | 147 Periodo 0: | Informe
procesos de Servicio de | - Empresas 1
formacién e asistencia asistidas

técnica a las | técnicamen

incursion en .
Mipymes para | te

mercados el acceso a
competitivos en el nuevos
departamento del mercados
Cauca

15.2 Programacion de indicadores de gestion

Tabla 18. Indicador de gestion

. UNIDAD DE MEDIO DE
INDICADOR DE GESTION MEDIDA META TOTAL VERIEICACION
Asistencias  Técnicas A | Nimero 453 Informe SDEC
Emprendimientos Realizadas
15.3 Fuentes de financiacion
Tabla 19. Fuentes de Financiacion
Tipo de Tipo de Valor VALOR POR
Etapa entidad ENTIDAD recursos | TOTAL ($) VIGENCIA
1. Inversion 1. Cauca Propios | $2.999.680. | Periodo O:
Departame — Dpto 405 $2.999.680.405
ntos
1. Inversion 1. Otro Camara de | Propios | $168.000.0 | Periodo O:
Comercio del 00 $ 168.000.000
Cauca
1. Inversion 1. Otro ACOPI CAUCA Propios $84.980.00 | Periodo O:
0 $ 84.980.000
1. Inversion 1. Otro TECNICAFE Propios $64.500.00 | Periodo O:
0 $ 64.500.000
1. Inversion 1. Otro CORPORACION Propios $15.000.00 | Periodo O:
GASTRONOMICA 0 $15.000.000
DE POPAYAN
1. Inversion 1. Otro FUNDACION Propios $22.000.00 | Periodo O:
UNIVERSITARIA 0 $22.000.000
DE POPAYAN

Fuente: Estudio técnico del proyecto
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16. MARCO LOGICO DEL PROYECTO — RESUMEN

Tabla 20. Matriz de Marco Légico

Componen . . . Verificac
P R. narrativo Indicador Unidad Meta .. Supuestos
te ion
Numero de
Fortalecer la .
S Unidades
participacion .
productiva
en mercados
sdela
locales, .
. agroindust . L .
nacionales e i Articulacién positiva
Propésito internacionale mi'nerl'a de acciones a favor
(Objetivo s de las . ¥ Numero 1200 Informe del sector
. turismo o .
General) unidades empresarial del
. personas
productivas y de la Departamento del
empresas del , Cauca.
economia
departamento popular
del Cauca .
fortalecida
s
Servicio de
fortalecimient
Fomento de la
oy desarrollo participacion de
de unidades unidades Numero . .
Componen . . unidades productivas
productivas productiva | de
tes . en procesos  de
para la s unidades 1053 | Informe e
(Productos e . . comercializaciéon
comercializaci | fortalecida | productiva .
) . efectivos para el
onde s s
desarrollo de su
productos ,
. . economia.
agroindustrial
es
Servicio de
Asistencia Apertura de nuevos
. Empresas , .
técnica a las o Numero modelos de negocios
. asistidas
Mipymes para técnicame de 147 Informe | y mercados para las
el acceso a nte empresas MIPYMES de la
nuevos region.
mercados
Brindar apoyo
técnico, Mejoramiento de las
comercial y oportunidades
empresarial a comerciales para el
las unidades sector comercio y
L . Informe de .
Actividade | productivas supervisi empresarial del
s del | del N P Numero 10 Informe | Departamento.
proyecto Departamento .
realizados -
Implementar Identificacion de
escenarios de oportunidades para
comercializaci nuevos mercados
ony nacionales e
visibilizacion internacionales para
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de los
productos y
servicios de las
unidades
productivas
del Cauca

el sector empresarial
del Departamento del

Generar
espacios que
fomenten la
inversion y
expansion de
las unidades
econdmicas en
las
subregiones
del
departamento

Realizar
acompafiamie
ntoy
asistencia
técnica a
empresas
exportadoras y
a unidades
productivas
con potencial
exportador del
departamento
del Cauca

Realizar
acompafamie
ntoy
asistencia
técnica a
empresas
exportadoras y
a unidades
productivas
con potencial
exportador del
departamento
del Cauca

Incrementar la
participacion
de empresas
caucanas en
espacios
comerciales a
nivel nacional
e internacional

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad
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Realizar
acciones para
gestionar la
atraccion de
inversion
extranjera en
articulacion
con la APRI -
Cauca

El valor total del proyecto es de TRES MIL TRESCIENTOS CINCUENTA Y CUATRO MILLONES
CIENTO SESENTA MIL CUATROCIENTOS CINCO PESOS M/CTE ($3.354.160.405)

El proyecto se desarrollara en un tiempo de NUEVE (9) meses, vigencia afio 2025. Se firma a los
18 dias del mes de MARZO de 2025.

ELVIA ROCIO CUENCA BONILLA
Secretaria de Desarrollo Econdmico y Competitividad

Proyectd: equipo formuladores SDEC -contratistas
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17. ANEXOS: CRONOGRAMA DE ACTIVIDADES Y FLUJO FINANCIERO DEL PROYECTO POR FUENTE DE FINANCIACION

, FLUJOGRAMA PROYECTO
FORTALECIMIENTO ECONOMICO DE UNIDADES PRODUCTIVAS Y EMPRESAS MEDIANTE LA COMERCIALIZACION EN MERCADOS INTERNOS Y EXTERNOS DEL DEPARTAMENTO DEL CAUCA
» 2025 2025
Objetivos .
Especificos Actividades Meta "2" "3" M4 M5 M6 M7 M8 M9 M10 M11 M12 | Subtotal
ETAPA PRE/CONTRACTUAL
ACTIVIDAD 1.1
BRINDAR APOYO
OBJETIVO CONERCIAL Y Meta 209 2$2 83845 2$2 83845 2$2 83845 2$2 838,45 2$2 83845 2$2 83845 2$2 838,45 2$2 83845 2$2 83845 | 3
ESPECIFICO 1. | EMPRESARIALA | '8 g OUR | DEIRAD | DARSRAY | SOOSSE | DRRIRAD | DARSRAn | SESSEM | SRE90A0 1 2559 205,646,070
FORTALECER | LAS UNIDADES s
LA ECONOMICAS DEL | be8c®
COMERCIALIZA | DEPARTAMENTO | Procciva
SRODUGTOS Y fortalecida
ACTIVIDAD 1.2 s
SERVICIOSDE | jPLEMENTAR —
LAS UNIDADES | ESCENARIOSDE | ¢l impulso
PRODUCTIVAS | COMERCIALIZAC! | dela
DEL ONY . comerciali $ $ $ $ $ $ $ $ $
DEPARTAMENT | \/|SIBILIZACION DE | zacién 1232503 | 1232503 | 1232503 | 12326503 | 1232503 | 1232503 | 1232503 | 1232503 | gueeop oo
ODELCAUCA | | 0s PRODUCTOS 53 53 53 53 53 53 53 54 e,
Y SERVICIOS DE
LAS UNIDADES
PRODUCTIVAS
DEL CAUCA
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ACTIVIDAD 1.3
GENERAR
ESPACIOS DE
INVERSION QUE
FOMENTEN EL
FORTALECIMIENT
OY EXPANSION
DE UNIDADES
ECONOMICAS DE
LAS
SUBREGIONES
DEL
DEPARTAMENTO

$
146,878,3
03

$ $
146,878,3 | 146,878,3
03 03

$
146,878,3
03

$
146,878,3
03

$
146,878,3
03

$
146,878,3
03

$
146,878,3
04

$
1,175,026 4
25

OBJETIVO
ESPECIFICO 2.
MEJORAR LOS
PROCESOS DE
FORMACION E
INCURSION EN
MERCADOS
COMPETITIVOS
EN EL
DEPARTAMENT
O DEL CAUCA

ACTIVIDAD 2.1
REALIZAR
ACOMPANAMIENT
O'Y ASISTENCIA
TECNICA A
EMPRESAS
EXPORTADORAS
Y A UNIDADES
PRODUCTIVAS
CON POTENCIAL
EXPORTADOR

Dependencia: Secretaria de Desarrollo Econémico y Competitividad

ACTIVIDAD 2.2
IMPLEMENTAR
EJERCICIOS DE
FORMACION
EXPORTADORA
PARA UNIDADES
PRODUCTIVAS Y
EMPRESAS DEL
DEPARTAMENTO
DEL CAUCA

Meta 210
-40
empresas
asistidas
enla
promocion
y
comerciali
zacion de
productos
€n nuevos
mercados.

$
9,627,624

$ $
9,627,624 | 9,627,624

$
9,627,624

$
9,627,624

$
9,627,624

$
9,627,623

$
9,627,623

$
77,020,990

$
15,564,95
0

$ $
15,564,95 | 15,564,95
0 0

$
15,564,95
0

$
15,564,95
0

$
15,564,95
0

$
15,564,95
0

$
15,564,95
0

$
124,519,600
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ACTIVIDAD 2.3
INCREMENTAR LA
PARTICIPACION
DE EMPRESAS
CAUCANAS EN
ESPACIOS
COMERCIALES A
NIVEL NACIONAL
E INTERNACIONAL

$
9344175
0

$

93,441,75

0

$
93,441,75
0

$
93,441,75
0

$
93,441,75
0

$
93,441,75
0

$
9344175
0

$
93,441,75
0

$
747,534,000

ACTIVIDAD 2.4
REALIZAR
ACCIONES PARA
GESTIONAR LA
ATRACCION DE
INVERSION
EXTRANJERA EN
ARTICULACION
CON LA APRI -
CAUCA

$
4,813,812

$

4,813,812

$
4,813,812

$
4,813,812

$
4,813,812

$
4,813,812

$
4,813,812

$
4,813,811

$
38,510,495

VALOR TOTAL DEL PROYECTO

$
22,838,45
2

$
416,415,2
44

$

318,409,6

82

$
318,409,6
82

$
318,409,6
82

$
318,409,6
82

$
318,409,6
82

$
318,409,6
82

$
318,409,6
82

$3,354,160,
405
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